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r,-,accroissementrlespmductionsmaraîchèrcsàÏofficerluNigerr|,anslenouveau

contextepost-ilévaluationestmarquéparuneaugnentationtlessuperficiesquelon

attribue à la valorisation iles prix iles spéorlations et à Ïélargissement des débouchés

comrnercraux.

On se demande : comment ont évolué les sûratégies des agriorlteurs dans la

pmductionetilanslavalorisationilespmduits?qrrelsatoutsetqrrellescontraintesse

présentent ?. ' quelles perspectives s'of&ent pour rlavenir ?

Pourmieuxrépontlreàcesquestiong,desbuivistpchniquegetéconomiquesdela

productionontétéeffechréspentlrantlacanpagaeg5/lg6parlesagentsdel'tiRDoc,

complétés par une enquête post-récolte que Ûms avone effechré au oours de ce stage'

Dautresenquêtes}égÈresontétéeftctrréesàSégou,NionoetSiengosurlesmalcbés
(commelcialisation) et ilans les familles (consonmatioa)'

Au tene des enquêtes, et àprès analyse des alonnéee, les résultats Eoût très

siglificatifs. Iæs bénéûces tirés ales ilifrérentes ctûtules ont augpemté et compensett

largement l,inflation des prix des facteurs ile production. Les agÈiculteu$ mettent plus

de soins il,ans Ia produetion pour lobtention de bons renilements' Liéooulement tles

prorluitss-estbeaucoupaméIioréaveclaugmentationdeladenanrle(ilemanile

extérieure et consommation nationde en cmiseance)'

Toutes foi,s iles difEcultés se rencontrent à touE le8 niveaux de la fili]ère' Les

itinérairee techniques suivies sont tùès ilivergês. cela s'e8t répesctrté sur les rcndements

(fortement variés), sur la qualité rles récottes (pr{cocité, effet d'uÉe, consen'ation

ilifficile). Iæs mârthés sont aussi ilêsorganisés entre producteurs et opérateurs (forte

fluctuahon tle Ïofte et des prix)' Toutes c'hoses qui n'ont pas pemis tfapprécier

pleinement les côté8 positifs ite la ilévaluation. L'otEce en collaboration avec ses

partenaires tecbniques (uRDoc, IER, APRoFA ect'..), ptace ravenir dans une optique ile

recherchee et ifappuia aux actions paysannes pour lerret ces contrailtes'
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INTRODUCTION.

L'option pour le dÉveloppemeot des cultules marlfiù&e6 et horticoles au Mali fait

suite à la nécegsité de diversifier les productions alimentaires pour atteindre au mieux

les objectifs d'autosufrsançs nlimsafaite et le développement des exportations en

produits eAls et/ou transformés.

UOffice du Niger ofre un potentiel

sans équivalent au Mali. Ses t€mes imnenses conviennent à une large ganme de

spéculationa. Elles sont irigablee en contne-saison grâoe au réseau hydraulique installé.

Ics cultures maraichères ont traversé une phase difrcile dans leur évolution

(interdiction sur les périmètres irrigués), pendant que I'Office promouvait la seule

culture ilu riz. Vere leg attnées 1980 à 1986, la néoeesitÂ est apparue de plomotrwir ces

cultures à côté du riz, compte tenu du rôle émineat qu'elles pouvaient jouer dans

Iapaisement de la situation dimdb que trarrersaient les agdculteurs (p"o".dæ

croiseante par endettement vis à vis de Ïentreprise Otrco). C'est poulquoi,. depuis 1986

le morlèle foncier accompagnant les réaménagements des casierE inêgre une attribution

de soles spéciales pour le maraîehage. tr
De aombreuses études efrestuées avant 1994 æt prorvé le lôle ipportant que jùiû

cette activité dan" l'équi[bre socio-économiqtre ilea erçloitationg agdcoles. Gtr très

gÉnéralement de façon inilividuelle, le maraîelage forrui I'ess@tiel des wenus privés

iles ilépendants actifs de Ïoçloitation.

Apartir de 1994, la dévaluation apporta de nouveaux changements.

Iæs prix dee spéculatione naraldhères ont augmætÉ, leg débouchéE se sont élargis

par Ïofte tl'un contrat de production en tomate industf,ielle (SOMACO) sur 70 ha.

Sur le terrain, les statistiques officiels de l'Ofrce du Niger font état d'une

augmentation des superffcies maralchèreg. Toutes dhooet qrd labE€nt croire I'existence

certain d'un lien entrb cette 6volutim etla dévaluatiop.

, La présente étuile ee donne pour tâcùe d'érvaluer lTmpact de ce nouveau conte:de

$rr ÏesEor asfuel des culfuæs maraiùèces par ua diagnootic dea acatégiea ile pmiluction

et de commercialisation des p$duits.

t SOIVIACO : Société Malienne des Coneen/es (unité de transfomation Bitués à Banguineda).
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L'étude comporte 5 grands chapitres :

chapitre I, une présentation du contexte de l'étude (ON) ;

chapitre II. la problématique de l'étude ;

chapitre III Ia méthodologie de travail ;

chapitre fv, les résultats d'enquêtes et leurs discussions ;

chapitre V, une conclusion et des propositions à I'intention du projet.



ChaPitre I.

CONTBXTB DE LÉTUDE

1. Présentation Offrce du Niger.

située approximativement au centre du Mali, en plein coeur du sahel (d' carte 1)'

I'Office ilu Niger est I'un tles plus grands et tles plus anciens périnètres irrigués

{'Afrique Occiilentale. Crée en 1932 par lTngenieur hydraulicien Ernil $![ials, ION a été

conçue pour la culture de coton destinée à approvisionner les industries textiles de la

metropole. sur les 960 000 ha aménageables, seulement 50 000 ha ont été aménagés

jusqu'à nos jours.

Compte tenu des nouvelles orientations politiques du pays (recherche ile

I'autosufrsance alimentaire) la surface aménagée a été reconvertie en cagiers rizicole à

partir de 1970.

L'inarlaptation du reseau hydraulique à la monoculture du riz et sa dégradation

de 1932 à 1982 ont beaucoup baissé les rendements variants de I à 2 t/ha en moyenne et

souvent moins dune tonne/ha.

Le niveau des rendements très bas, le système tle vulgarisation musclé,

lTnsecurite des e:çloitanls sur les terres de I'Office oiée à Ia nature du contrat

d,exploitation qui les liait ir I'entreprise) ont freiné le developpement des exploitations

agricoles. I
Faceàcettesituationcritiquedelaviedel'entreprise,ilaétéconvenuàla

réunion des bailleurs de fonil (cFD, FED, Fonds hollandais) une réhabilitation des zones

ile toN. Ainsi à partir des années 1984-85, I'ARPON vu le jour et le projet Retail en

1986.

suite aux réanénagements, une intensification de la riziculture a vu le jour' Elle

a beaucoup augmenté les niveaux de rendements de 2 à 5 t/ha en moyenne. En plus de

cette intensification, des modifications ont été faites au sein de I'office par une

liberalisation du commerce du riz (supression de la police économique). Tout cela a

permis une augmentation des revenus des paysans'
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carte I : Localisation de I'offîce du Niger au Mali
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1.1 Iæ milieu naturel.

. Iæ Clinat : Il est de tlrye soualano-sahelien et se calactériEe par 3 saisons

successives. La saison des pluiee de juin à oc'tobre, penilant laquêIe sefrectue la culture

simple du riz, la saison sèctre froide qui flure {e Nortembre à Féwier' C'est la période

favorable aux qéculations maraîe,hères. La saison sèche chaude (de Mars à Mai),

marqlée.par les travaux itu riz de double cultrue et çrelçree epénrlatio,ne mareûe.hèreE.

Iæs températures se sihreût e'ntrQ l0o (en aaism gèche frofule) et 40o (eq saison

e,haude).

Iæs vents ilominantg gont : la mouss{rn (alizé naritime austral) un vent chauil et

humi{e qui soufle du sud-ouest e;1 hivemagB ; ltarmattan (alizé continental), un vent

sec, qui soufle du Noril-ouest pendant la gaiEon sèeihe ile Déoembre à Avril.

Iæs précipitations Eont faibleE et in€gulières avec uûe moyenne de 545 mm/an eur

les 4b demières atrtrées (de 1939 à 19994). Iæs écarts entre deux années conséeutives

peuvent atteinilre une centaine de -m d'eau. Cettc fotte irésufarité ilee pluies influence

peu les systèmes de cultures Q'irriga$on étant possible sur tous les greles culturaux).

. IæS sOlS : Ils sont dorigine alluvionnaires à Ïorception de ceux des rdids

{unaires situés entre les gfanrts engembles de cuvettes. Ce gont : des sols bnrns, des sols

rouges, des eolE fermgineux tlopicaux, des sob hydromotabes. On peut distingUer les

types suivants2:

- SENO : matédaux rlorigine gÉnéralenent dunaiæ, tnès sableux mais pouvant

sen'ir à désigaer des fomations alluviales aableuses'

- DÆ.IGA: eols beiges sablo'limoneux'

- MOITRSI : sole noirs très argileux à stnrctures gruneleuees, très friable en

surface, souvent largement crevassés par il,es fente6 de ætrait et moatrant iles mo'lules

calcaires en sudace.

- DIAN : sols bruns, argileux et argilolimoneux, très compact, présentant ales

fentes ale retrait

La plupart ile ces sols sont pauvres en natière organigue et en éIéments ninéraux

directement assimilables par les plantes (phosphote et ziac en particulier). Lcurg

caractéristiques physico'alimiques sont cepetdant asepa variablea'

z Classifications des sols selon Dabin 0.8.R., 1989).
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Tableau 1 Caractéristiques des sols du projet Retail

Tlæe de sol SENO
T,imon-sableux

DAT{GA
f .imsa arg. Sabl.

DIAN
Argile

MOURSI
Argile + calcaire

% Sabl-lim-arg. 74-16-10 48-19-33 40-L7-43 31-L7-52
Ph eau 6,0 6,0 6,6 '1,8

o/o rrràt. Oràa. 0,6 0,8 0,6 0,9

IfuO ms/100g. 0,19 0,17 0,17 0,21

(Berété, 1992).

1.2 Iæ milieu humain.

. Anercu historique : En 1929, le pmjet daménagenent adopté prévoyait

960.000 hectares (450.000 ha de riz et 510.000 ha {e coton) gur un potentiel estimé à 1'5

millions ilbectares sans la zone lacustre. tr était basé sur le constat que lon trouvait "des

sols excellents et de I'eau tliæonible en guantitd' (Erhart, 1942, cité par Jamin' 1994). \
Iæ seul problème était la faible densité de la population locale. Pour Éaliser les')

travaux et cultiver les casiers, IOËce du Nipr recruta donc dans les années 30 et 40 des

Bambaras autochtones, iles Mogsis et iles Sanogos au Yatenga (nord tle I'actuel Burkina

Fasso), 6gs Miniqntas, des Bambaras et des Bobos au sud de I'actuel MaIi. Iæs paysars

de I'Office sont ainsi des colons établis dautorité par lEtat (Mailemba, 1936).

r,''aménagement et la colonisation furent permis par un textÆ de 1906 régissant la

propriéte foncière en Afrique Occiitentale Française et par I'institution en 1924 du

régime de I'inttigénat, autorisant la réquisition de travailleurs'

Les villages furent lbrrnés sur une base ethnique, pour éviter les conflits et

préserver la vie sociale traditionnelle, départ espéré dune entraitle et tl'une orgaaisation

coopérative (Schreyær, 1984, cité par Jarnin, 1994).

L application de la charte de Brazzaville en 1946 sur rabolition du égime de

lTndigénat, des réquisitions et travail forcé, obligBa IoN à laisser repartir de nombreux

Mossis et à revoir ses méthodes de recrutement.

. Évolution : De nos jours, aux colons autochtones ou immigrants installés par

IOfrce, se sont progressivement ajoutées de nouvelles p4ulations. Iæs fonctionnaires,

commerçants, agents ile l'Office et retraités qui vivent ilans læ petites agglomérations de

la zone (et surtout à Niono) sont souvent augsi, alepuiE la fn des on"ées 50, attributaires
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de parcelles iriguees. Nhabitant pan en genéral dans les villages des colons' ils sont

nommés non-résidents. Depuis la auppression du stahrt apécial de d,iveré en 1985, ils

cultivent sous le regime ile colonat. De nombreux ilfugiéE chassés du noril par la

sécheresse des années ffsaa-fggS sont ar:Tivés plus récemment- Nomades Tanacheks

surtout (nobles Touaregp ou servitaires Belahs), nai ausEi Songhaîs' Maures et Peuls'

. Activités : La région de IO.N. Corespond à un peuplement traditionnel

iliversifié, -"i. p"o dense, ifagriorlæura Bambara et Sarakolés, délerteurs Peuls et

Maures et pêcheurs Bozoe le long du fleuve 0a æécialisation ethnique n'est pas absolue)'

1.3 Les aménagements Hydroagricoles.

En 193?, iles grands aménagements furent.entrepris pour valoriser le potentiel

d'irigation itlentifié dans le ilelta nort ilu Niger au Mali. Lobjectif initial était il'irriguer

un rnillion dtectares, de coton pour llndustrie tcxtile franpise, du riz pour le Mali et

territoires voisins.

cet objectif n'a pas éte atteint, le coton fut abandonné au proût de la monoculture

<Iu riz et 10 pour-cent eeulement des surfaces prévues est oçloité'

. Le Réseau hlrdraulique : toutes les terres sont irrintées par $avité à partir

du barrage rle Marlda.

-Iæs granils canaux adducteure alimentent chacun plusieurs canaux prirnaires,

appelés ilistributeurs, sur leaquels se branchent lea canaqx secondailes, les partiteurs ;

-chaque partiteur dessert r00 à 500 hectares, conespoûdant souvent au territoire

tfun village ;

-Iæs aroseurs, canaux tertiaires, assurent Ïarivé de Ïeau aux îlots (quartier

hydraulique dominé pqr ua anoseur) ;

-Chaque îlot, bande ile tene d'envimn 25 ha (1200 m de long en guivant I'alToseur,

200 n de large entre Ïatroseur et Ie drain), est divisé en bassins de 1 à 4 hectares ;

-Iæ réseau 6e drainage est symétrique au réseau d'irrigation. tr ee jette iles grands

collecteurs, qui reprennent souvent le lit d anciens falas et se perdent dans des mares'

Les zones les plus dégradées sont les plus anciennenent o-énagées, en particulier le

kala inférieur (autour rle Niono) où les preniers casiers sont cultivés depuis plus de 50

ana.

g Le statut de diverr fait allusion aux fonctionnaires de IOffice qui dans le passé s'appropriaient

direetement de terres dans les casiers. Aujourdhui, ils le font sous oouvert.
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Initié en 1966 çnetail D par une première trancihe de réhabilitation ile 1500

hectares, ce pmjet a été conçu conme un pmjet ile réanénagement < dden main' D sur

une base ile loptimum tcchnique et du éaménagBnent conplet du réseau (usqdau

tertiaire).

Iæ morlèle d,intensification itiffireé reposait sur le repiquage d'une variété non

photosensible à haut potentiel de renilement (BG-90-2), de fotte apports rnin$14ux gf lg

diftrsion de Ia ilouble culture sur un objectif ùe 26 % des superûcieé totales réhabilitées'

Unerétluctionilelatailleilessur{acesilqrploitationsaétéjueÉeinrliepensablepour
garantir une intensification poussée. Iæs nouvelles nolrnes ifattribution étaient de t ha

par travailleur homme modulable en fonction du 
'aux 

ite dorble cultuæ pratiquée' La

double culture est pratiquée eut des supelficies r<spécialesr ou sole de double culture'

Liemplacement des difrérentes soles (sole ile simple culture, sole de double culture et

solemaraîchage)aétéc}oisi.leconcertaveclespaysans.Iæprojetapernieàtoutesles

e:çloitations ifaccéiler aux parcelles ile maraîe,hage, anrr la base ile 2 ares par personne

activea. Le maraîchage oocupe une place fonilamentale dans réconomie des e:<ploitations

et permet surtout aux dépendants (eunes et femmes) de ilisposer de leur propre rerrenu'

La 6euxième trane.he ile réhabilitation (Retail tr) portant sur 1300 ha a été initiée

en 1gg0. Elle fut marquée par Ia difhrsion ile référrnces tecbniques (nommé par le

projet)enmilieupaysan'I,esrésultatslesplusgpect'acrrlairesontconcernéles

rendements, qui passent tle 2 T/ha à 6'5 T/ha ilans la zone de Niono (en zone

réaménagée) avec iles pointes de 7/8t/ha sur certaine tenoirs Wageois'

LatroisièmetranchederéhabilitationenooursGetairnDibitcourzir1400ha.

Cettephaseseplacei|ansuncontextemarquépartlesrestrarctrrrationsauseinde

IofficeetparlailévaluationiluFCFA.L'impacttleceschangenentsetlesilifrcultés
intervenuee constituent le nouveau ch{np de bataille du projet' Par ailleure des

modiffcations institutionnelles sont intervenues par rappct ann€aailI ettr LllnDOc (tlnié

ibReùerùeDéveloppenenUobservatoileiluChanepme'noprenrllasuiteduvolet

Recherche'Developpement ilu projet Retail I et tr'

<l

a Toute personne (homme ou fenrme) âgée de 15 à 55 ans.
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prévue pour cdautres cultures autxe que Ie coton et le riz. Iæs paysans (par simple

habitutte liée aux villages dbrigines) utilisaieût les terres marginales aux alentours des

villages pour le maraîchage (jardin de case)'

Cqs.jardinsdecaseonttoutilaborrlreçrrileslégumes,descondimentsetdes

céreales cultivées en saison de pluies.

Iæ passagp de la culture ile légunes de case autoconsommés à un maraîchaæ

commercial s-est fait progressivement, au fur et à mesrrÎe du développemett des petits

certres urbains locaux et iles voix tle conmunication. Iæ bitumage tle la mute Niono-

Markala en 1983/84 a été une étape décisive par l'évacuation facile iles proiluits sur

ségou, Bamalo ou la côte dlvoire. La libéralisation du commelce elu riz en 1987 a tle

plus augmenté le nombre tle commerçants venant sur les foircs de Niono et siengo

multipliant ainsi Ïactivité de ces marchés et lee opportunités dévacuer les pmduits

maraîchers.

. Iæ foncier : L'acceptation du maraie,hage par ION sur les tenes irriguées fut

une véritable innovation foncière en faveur ile ces cultures. Au cours des

réanénagements, ales soles < spécialeE tt furent attribuées aux agriculteurs. Dans les

zones non réaménagÉee, Ies terres dextengions iles villages restent les seuls sites

maraîchers.Aujourrltui,lapratiquedunaraîchagesestétetdueilranslescagiers
rizicoles suite à la pression foncière au sein iles exploitations liée à une insuffisance des

terres tlégagées pour le naraîchge.

. MOde de miSe en valeur. Selon les ethnies, les modes dsçloitations peuvent

itifrérer mais pas de façon rigoureuse. Ainsi, chez les Miniankas (villages de lYerekella et

ile Téné$ré en particulier) le maraîchage est une activité collective au même titre que la

riziculture, pratiqué par tous les hommes et sous rautorité ilu chef ile famille' Tantlis

que chez les Bambaras, Iorploitation indiviiluelle.est ftéquente (J. Jamin' 1994)' Iæ

métayage est Pratiqué.

. Iæs spéculations : la zone oftce est spécialigée ilans Ia production iféchalote'

de tomate, ite Ïait et tte la patate. ces 4 spéculations xlprésentcnt 96% ile Ia produetion'

. Apercu historique : A rinstallation des colons, aucune tene irriguée n'a été

I
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. Les rendements : ils tounent en moyenne autour de 26Tlha,26 TAa, 21 T/ha

et 14 î/ha pour respectivement, ïéùalote, la tomate, la patate et l'ail. Les meilleurs

sont obtenus en zone réaménagées. 50 T/ha pour ïéchalote, 70 pour la tomate, 35 pour la
patate et 21 pour Lail. Iæs autres spéculationg intewiennent Cans des prqortions très

modestes.
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Chapitre II.

PROBLÉMATIQUE DE LÉTUDE.

La ,situation des cultures maraîchères à l'OtEce du Niger, dnns Ie nouveau

contexte (post dévaluation) se caractérise par une augnentation dee superficieg et des

prix.

1. Auqmentation des euperfrcies.

Pour I'ensemble de I'office du Niger, les,Eurfaces maraichères ont connu une

augmentation de 36 % entre 1994 et 1996 ( dfig. 1).

Figure 1 Évolution des surfaces maraichères par zone.

RecenEement, euivi/évaluation ON

On note une nette ilominance de la zone ile Niono à cause tlu ilésendavement ale

la ville de Niono dont la foire conetitrre la principale dans la locdité.

L'analyse {e févolution des surfaces dans cette zone, à partir de la demière année

avant la dévaluation semble indiquer une relation entf,e cet événement et

l'augmentation des surfaces. Ainsi il est important ile souligner I'ofte du contrat

soMAco portant sur ?0 ha de tomate inilustrielle. oin" ue" elle même à lTmpact de la

dévaluation sur la relance de la consommation des concentrés industxielle,s de la

l-
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SOMACO, tss imfror:tations étant ilerrenuer chèreo. L'Office a réponilu favorablement en

pennettant aux villages sous contrat rle pouvoir e:çloiter leurs casiers pour etendre les

superficies.

Liextension des surfaces varie selon les difrérents casiers de la zone ( d. tg. 2).

Figure 2 Évolution des surfaces par casier dans la zone tle Niono

On note une augmentation de plue de 100 % sur I'enôenble de la zone'

L'attribution offiqiele de palcelles maraîeihères aplÈs le réanenagenent et la

pratique du maraîchage en rotation avec le riz expliquent en partie llmportance des

supertcies clu casier Retail. En 1992 les travaux de Éhabilitation dans la zone de

N'ilébougou liée au casier Grûber par le même canal adducteur, n'ont pae autorisé la

pratique clu maraie,hage.

parallèlement à cette augmentation des superûcies on â enregistré également une

amélioration des rendements obtenus par les agficulteurs pour les principales

spéculations (d. fig. 3).
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Figure 3 Évolution des rendements dans la zone de Niono'

EVOLLNON DES RENDEMENTS

- ZONE

tOigaon lAil ElPatate ElTomate

Sources R/D projet Retail et SÆ zqre ON de Niono

Ces rendements sont à titre inilicatif par oe que le nombre de sonilages a varié

tl'une année à l'autre.

2. Auqmentation des nrix.

L'analyse de l'évolution des prix pour les principales spéculations indique une

variation inter annuelle (cf. fig. 4). Iæs meilleurs so'nt ernregistrés après la tlévaluation'
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Figure 4 Impact de la dévaluation sur les prix d échalote et de Ïail.

I i a i i | ; i i i '!\I : i i i i i i i : ^/:\ :

fr: ri,/l\l
!,600J i i rRIXMOvENECIIALOTE i i/ j r*i
E*ol i I NIoNo t /t i \

juin juillet

<-1993 -+1994 --F1996

févr mars awil juin juiellet aott sept oct novb décb

1993 --f- 1994 + 1996

Au cours d'une même année, les prix évoluent dans le même s€lrs. L€s niveaux les

plus bas sont obsenrés pendant lee mois ile Féwier à Mai (périoile des Écoltes) et les

seuils les plus élevés aux moig dOctobre à Nwenbre (périodes dTnstallation des

cultures).

Conclusion la dévaluation semble avoir eut un inpact sur la situation actuelle du

maraîchage à l'Office du Niger. Cependant il est important tl'analyser la contluite ile

cette activité ( production s1 commsrciqliration) pour mieux cemer cet impact.

3. Obiectifs de l'étude.

L'étuile qui nous a été confié par I1IRDOC a. pour objectif ile poser un premier

tliap.ostic sur la situation générale du maraîchagp à I'Otrce du Niger da"s ce nouveau

contexte et {'initier une réflexion sur les perspectivea d'avenir à partir il'une analyse de

la gestion des orploitations maraîc,hères, des pmceesus de valorisation ile la production

(commercialisation et consommation)
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Chapitre

MÉTHODOLOGIE

ilI.

DE TRAVAIL.

Pour réaliser ce travail, nous avons efrecfué une eynthèse b,ibliographique qui

nous a permis de methe au point un dispositif de colecte iles dotnées.

1. Synthèse bibliosraphique.

Elle a pemis de faire un état des lieux à partir des références disponibles à

ITiRDOC et à l'Ofrce du Niger (guivi/évaluation). Iæs infomations concernaient

I'ensenble des composantes de I'activité maraîchères. Puisque portant seulement sur la

périoile avant dévaluation, ces infornations ne pemettaient pas de répondre aux

questions posées par notre problématique.

2. Analvse dee données disponibles (suivi technioue).

La première phase ile notre travail a consisté à un examen des alonnées collectées

par les enquêteurs de IIIRDOC. Ces alonnées portaient sur le suivi technique de la

production, etrecûré sur un échantillon de 46 proilucteurs (eous ensemble d'un

échantillon ut'lisé par lê CIRAD/IER dans le cadre d'une étude sur llmpact de la

dévaluation sur la riziculture, 1996). Iæs 46 elçloitations sont reparties comme suite

(tableau 2), les ficùes tcchniques sont présentées en annexe 3.

Tableau 2 Répartition des exploitations suivies Groduction)

Zones Casierrs Villages nb. Familles Total

Niono

Retail (réam) N1

N10

11

12

4tRétail N réam) N5

N8

7

5

Grûrber I(m39 6

Molodo M2 1

5Niaminani 4
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3. Enquêtes oost-récoltes.

Elles ont été menées auprès des maraîchers rles 46 oçIoitations. Pour avoir des

infornations sur Ia patate douce, 5 maraiùers ilu village tle Kouyan'coura Gmducteurs

de pataæ) ont été enquêté, eoit au total 61 maraîchers'

Thèmes aborilég (d. suiale d'enquête en annexe 4)'

La collecte dlnformation sur la commerqialisation a été faite auprèt il'un

érhantillon ile 27 commerçants opérants sur les malcùég de Niono, siengo et ségou'

Selon les quantités commemialisées, ilE se divisernt en gtossistes ou détaillants' Iæ

tableau 3 présente les effectifs par malché et pæ catégories. Iæ guide denquête est

présenté en annexe 5.

Tableau 3 Répartition des effectifs par commerrants et par marché.

5. Enquêtes consommation.

une enquête légere a été efrectuée aupÈs de 28 familles de Niono et ségou.

Nous avons établi trojs classee ile familles en fonction de llmportance hypothétique du

niveau social (rang social).

Classe 1 : granils commerçants et fonctionnaires cadres ( A 
')

Classe 2 : commerîants noyene fonctionnaires câ'beE ( B D

Ctasge 3 : petits artisans et petitE agriculteurs'

(guide rfenquêtes en annexe 6).

Le tableau 4 présentc la répartition ites familles enquêtées par dasse et par villes'

Tableau 4 Répartition des €ffectifs par elasse et par ville'

..
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Chapitre fV.

nÉSULTATS ET DISCUSSIONS

l.Unediversitédexoloitationsnaraîchères:proposition@
tvoolosie'

r,',orploitation maraîe,hère difrère de celte de Ia riziculture par Eon caractère

généralement intividuel, envimn ?0 % des cas recensés au oou t iles enquêt€s. Dans les

moiles collectifs, seuls les hommes s associent, alors que les femmes le font

indiviiluellement.

I/analyse des éIéments de structur€ et du moile de coniluite des e:çloitations nous

permet tlTilentifier 3 grands gmupes euivaat 6 critères :

- Le mode rlorploitation individuel ou collectif'

- la surface cultivée,

- Ie niveau ile divergification tlés cultues'

- la sole tle culture'

- le sexe ilu maraîcher.

GRoUPEA:ils'agitilbommesquipratiquentilemanièrecollectivele
maraîchage. Selon la surface, ce groupe se subdiviEe en deux sous'types'

.lVpeAr:e:rploitationscollechvesàgranrlessurfaces,supérieutcsà70ares'

pmducteurs rlu village du N10, ils sont tous sousontf,at so![ACO' et e:<ploitent leurs

casiers riz (90 % iles surface.s maraîe'hères)'

- Type Ae : e:rploitations collectives à petites surfaces comprises entre 30 et 40

ares. Ils sont pour Ia plupart tle villages non réaménagÉs (N5' N8' Molodo)' Ce qui les

pousseàfairedeslocationst|anslesvillagesréanénagés.Ceuxdesvillagestéaménagés

connaissent une fotte pression foncière (Nl et Km39)'

- GRouPE B : il s'agit des maraichers hommes exploitant indiviiluellement leurs

palcelles. Ce groupe se divise à son tour en 3 Eous'types l

-typeBr:e:çloitationsindivirluellesàgranilessurfacescomprisesentre40etS0

ares. Ils sort touE du village de Kouyan-coura, gtanils pmducteurs ile patates douces' IIs
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se diversifient par ilu manioc et dautres spéculations exotiqrreg 0aitue, ùou, camtte). trs

pratiquent le maraîe,hage sur toute lannée'

- type Br : exploitations indivirtuelles à surfaces moyenneE comprises entre 10 et

S0ares.IlssontpourlaplupartiluvillagerleNl(plusprocheileNiono),cequiles
permettletliversiûerlaprotluctionparilesspéculationsexotiques(laitue,e,hou'

concombre, betterave) dont la consommation est relativemsûf imfortante à Niono'

.typeBs:petitese:çloitationsindivirluelleedontlessuffacessontinférieuresà

10 ares. Ils sont très iût€nsifs avec uûe fertilisxx[ea imfortante'

GBoUPEC:ilestconstituéuniquementdeefemmesmaraîchères'Iæsfemmes

évoluent individuellement même dans les eryloitatioûE (maraîchères) collectives' Elles

drversifientégalementleurpmduction.Lacoisommationfamilialeestuneraison
principale à cette diversification'

Iæs caractéristiques structurelles de ces difrérents groupes sont présentées dans le

tableau 5, les repartitions entre familles et villages eont en annexe 2'

Tableau 5 caractéristiques stmcturelles d,es 6 groupes.

A, sole dominante

1.1

L,analysetlelageetionilelactivitémaraîchèreaucoursilecetravailapemisde

farreuneclasgificationdeselçloitationsmaraîclières.Cetoutildewapemettrede
mieux orienter les appuis en matière de conseil selon les ilifrérentes spécifications' Il

apparaît tnès clairement le besoin de conseil par rapport à la pratique ilu maraîchage'

notammentdanslanouvelleapprochecaractériséeparl'intégrationdecesculturesen

rotation avec le riz.

TYPOLOGIE
GROUPE C

GROUPE A
groupe O

Tlpe Ar TSrpe Ae Type Br ffie IJe l)rpe t'8

I o 15
Nb.individus 7 10 o

Hommes Hommes Hommes Femmes
Sexe Hommes Hommes

t40.801 u0-301 <10 12-201
Superficies (ares) [70-260] [30-40]

Maraîchage Maraîchage Â Casiers riz
Maraîchage

I-ocationsTypes de soles

A Casiers riz
Maraîchage

Maraîcha
ge

T ^^^r}innr

AMaraichage
Casiers riz

t-^t\tCL

individuel individuel Individuel individuel
Mode
d'exploitation

colleetif colleetif

5-G eultures 4 -6 eultures 3-4 cultures 5-6 eultures
Diversifieation 2-3 eultures 3 eulturee
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Cependant, l'effet village (réaménagÉs et non éanénagÉs) et la liaison entre types

de maraîchers et forne de commercialiEation, notanment pour le gmupe Ar spécialisé

ilans la tomate sous contrat, laissent entrevoir une évolution rapiile iles ilifiérents types

selon le niveau d'organisation futur de la ûlière et la r€hablitation des cagiers. De

même, les actions en cours pour l'organisation des femmes autour de cette activité

induironf 
3ertaiaement 

des modificationg deng la Sestioû du maraîchage par le gmupe C.

2. La eestion de Ïespace : enolacenent des parcelles

Lianalyse des systèmes de pmduction menés pendant cette campagne remet en

sudace les difficultés rencontrées depuis un certain temps. L'incitation des agriculteurs

s'est traduite par la recherrie de plus rïespace.'Iæs Eites initialement exploités sont

devenus insufrsants.

tæs difrérents pmblèmes rrn@ntréo, les solutione et stratégiee pmposées par les

maraîchers sont résumés dans le tableau 24.
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3. La conduite des er?loitations maraîcbèr€e.

Iæs prises de ilécision par rapport à l'orientation du système de culhrre relèvent
du chef iÏe:çloitation da"s les modes collectifs (GROI]PE A). Dans les nodee individuels
(gmupes B et C), elle dépenil ile la volonté de Ïe:rploitant qui doit tenir compte de ses

obligations familialee (Béété, 1992).

Léchalotc, la tomate, fail et la patate douce constituent les 4 principales

speculations à rofrce du Niger. Elles occupent plus de 90 % des surfaces totales de

l'échantillon suivi. Iæs autreg legmupent des variétés exotiquee : laitue, concombre,

chou, betterave, violet de galni, melon etc, et ales ïariétéE locales : le manioc, le piment,

le gombo, Ioignon blanc local, et l'aubergine locale.

Iæ croisement entre tyres ile maraîchere et spéculations pratiquées indique, une

relation dâtrrité pour la répartition des auhes cultules principales après l'échalote

(culhrre commune). L effet village semtle jouer dqns cette répartition (d.figures b et 6).

. Pour les maraîchers du type Ar (tous du viilage rlu NlO), la tomate drndustrie est

la culture dominantc à cause du contrat soMAco. Elle occupe 4,60 ha repartis entre les

? protlucteurs de ce gmupe.

. Les e:çloitants du t3rye Br, village de Kouyan ooura, se font remarquer dans la
production de patates douces. Cette culture et le manioc slnscrivent pour ce groupe dans

une optique détalement du maraîeàage srul toute Ïennée.

. La culture ile Iail est développée rta"J bs e:rploitations tyle Ae (e:rploitants du
Km39). La délicatesse ile cette culhrre la rend moing populaire.

Iæ tlæe Br des e:çloitatione noyennes se diversiûe en sqréculations orotiques,

qu'ils peuvent facilement écouler à cause de leur proximité de la ville de Niono (Nl).

. Iæ gmupe des fenlmes (C) divergifie également leur pmtluction en gombo et

autres spéculations (après l'échalote). Cette iliversification egt Eurtout motivée par la
consommation familiale.

Les semences déchalote, de lail (semences bulbes), de la patate (boutures) sont

généralement autopmduites.

.52 oÂ ort autopmduit leurs semenoes d'échalote,

t
t
I
I
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. Tous les protlucteurs de I'ail ont autrproduit leur gemence bulbes ainsi que la
patate. Toute fois, les quantités çri pan'iennent en période dlnstalation des cultures

sont généralement insuffisantes pour beaucoup à cauge des pertæs liées à la
congenration. Ce qui orplique les fortes demandes elr Eemences entralnant la flambée rles

prix. La semence de la tomate dlndustrie est fourrie à crédit aux agriculteurs sous-

contrat (parllntermédiaire dee AV) et payé en nature au momeût des reventes. Pour les

autres spéculations le marié ile Niono (dans les boutiques) constitue le lieu

dapprovisionnement. IJapprovisionnement er senenoeo de bo'nne Sualité constiùre un

facteur limitant dans la souplesse dorientation des cultules.

Fizure 5 Rcpartitioa dee superfcies par epéculation en fonction de la typologie
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3.2

a. Calendrier culturaux

Il n'y a pas ile relation entre ty1es dorploitations et calenilriers culturaux. Iæs

exigences clirnatiques {es variétés (de cultgres maraîchèreg) dispoûibles, et la
coibcidence avec certains travaux du riz, font que les agriculteurs disposent ilune faible

marge de nanoeuvre dans la gBgtion ilu tempe.

Le dosument I illustre les caleûdriers cultuaux des principales q)éculations

maraîchères (échalote, tomate et Tail) et leurs interférences avec les travaux rizicoles.

Ces calendriers sont établis à pa*ir des donûées techniques recueillies auprès de 23

agriculteurs repartis sur 6 villages.
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Iæ calendrier établi prenfl en compte les autres aetivitée agricolea. Par exenple :

Ilnstallation tles pépinièIes, les travaux tlu sol et le début des repiquages des cultures

maraîchères ont lieu conjoiatenent aux récoltes, au battage et vannage ilu riz

d,livernage. Iæs demiers binages etles récoltea des cdtureE maraîchèrrea coibcident avec

les installations {es pépinières, les entretiens et la chasse d'oiseaux du riz de contre-

saison. C'est pourquoi pendant ces périodes, lee calenalriers jourmaliers ont privilégié les

petits matins et soirs, voire souvent la nuit au maraîe.hage. Iæs travaux de pointes

(préparation flu sol, saclo-bitrages) peuvent faire exception en noblieant toute la force

productive pour une jouraée entière. Cette gestion partagée ilu temps et tles efforts

entre difrérentes occrrpations nécessite un appd aux salariés.

3.3

D'une manière générale, Ies itinérairês pratiquées ænt sultout liées aux tlpes de

spéculations. Mais on peut obsenrer des valiations flrans la conduite tles opérations'

L analyse des alonnées enregistrées lors du suivi technique a petmis rf&ablir pour

Iéchalote et la tomate, les temps de havaux pour les principales opérations culturales

(cf.planches I et tr). Elle indique une forte variation entre e:rploitations pour la même

opération à surface égale. Aux nombres des raieone, oû peut citef : la difiérence dans les

techniques de pmduction, la qualité exigée dans le travail et secondâirement la

sensibilité tle I'information enregisffie.

a. La préparation du sol ûabour).

Il est généralement manuel, mais leg grandes e:rploitations t}pes Ar et Br le font à

la charnre à cause ile la taille importante des surfaces. Iæs autres opérations (planage'

confection ite rigoles ou ele poquets) sont manuellee. tr faut en moyenne 23 br/are pour

Iéchalote et 6 h/are pour la tomate inilustdele. Cela ésulte de la ilifiérence dans lee

niveaux de préparation. Pour léchalote, toute la eurface eet labourÉe et planée, alors

qu'une confection de poquets est généralement effecituée porr la tomate'

b. Iæ repiouaee.

En plus des avantages techniques de cette pratique (développenent rles bulbes)'

l'économie des semences par la multiplication des talles en pépinière est apparue

salutaire en cette période de cherté des senences bulbes (600 F à 860 F/kg en Novembre



I
t

27

1995 pour Ïéchatote). Cette opération prentl en moyenrle I h/are en cultue d'éctralote

(écaræments 2Ol2O à20126 elrvimn). Elle prend 2 h pour la tomate (écartements paysanE

= 70140, écartements SOMACO = 1nÆ0). La r€féronce SOMACO est actuellenent la

plus adoptée à cause de la iliftrsion de la sémence (variété indushie[e).

c. Entretien (irrisation et sarclo.binâse).

L'arrosage manuel à la calebasse (aspersion d'eau à partir de la rigole) reste

dominant. L'irigation à la raie pour la tomate se aléveloppe avec llappui de la SOMACO

dans les e:rploitations type âu.

Les sarclo-binagps ont été efrectués en 3 passages dans 70 % des exploitations en

culture déchalote. On note 2 passages pour certaines exploitations (tnes Ae et C)' Iié à

la faible ilisponibilité en main d'oeuvre et à l'éloigpement iles palcelles (locations faiæs

ilans des villages réaménagÉs). Pour la tomate il s agit d'un sarclo-butage. Iæs temps

moyens requis/are sont de 21 h pour Ïéchalote et 5 h pour la tomate.

3.4 La main doeuvre salariée.

Selon le temps ifembaue.he, ori distingue 4 catégories de salariés : les pennanents

(pour toute l,a saison maraîetrère), les temporaireE (plus il'un mois), lea joutraliers (pour

une journée) et les tâe,herons (pour un travail et une surface donnés)'

Un exnmen tlee têmps de travaux pour la culture d'échalote indique une

participation importante de la main-doeurne ealariée (tableau 6). Iæs opérations telles

que le repiquage et les récolt€s enregisEent une participation plus importante ile cette

deraière. Iæs récoltes et battages du riz dtivemagie (cofucidant avec les travaux de

préparation du sot) semblent oocuper de préfércnce la main doeuvre familiale. tr en

serait de même pour les récoltes d'échdotc qui ont fieu au même monent des havaux

dentretien {u riz {e contre-saison. Ces noyennes ont été calculées sur 23 orploitations

repartis sur 6 villages.

Tableau 6 Participation de la main-doeuvre Ilar type rlopérration (éeldote).

Heureslare Pré on sol Re Rêcoltes
6
7

13

16
L2

28

I
I
I
I
I
I
I
I
I
t
I
I
t
I
I
I
I
l-

MOF
MOS
Total

Les femmee ont manifesté un granil besoin en salariés (6/15 avouent avoir soufrert

dune crise ile main dbeuwe). Ce besoin pour elles découle des occupations du ménage et

16
11

27

7
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du vannage (riz dtivernaæ). Cette activité constitue une rxlurge non négligeable ile

revenus pour leg fem-eg.

Iæs exceptions rencontrées sont les ( petits D produc{eurs tyrye Bs dont la taille

réduite des surfaces ne néceesite pas beaucoup de travaux. Ceux<i préfènent réduire

leurs charges de proiluction en enployant peu ou pas de salariée.

Iæs tarifs pratiqués ont ilifficilement oonnu une augnentation contrafuement aux

autres facteurs de pmduction. Le taux semble gubir l'influence deg facteurs sociaux qui

donnent lieu à une diversité de situations. Toutdois, des variations de 750 F à 1000

FCFA la journée se précieaient vers la fin de la canpagne naraîchère et surtout pendânt

la canpagne rizicole. Elle émane du retour iles saisonnie$ chez eux, créant une baisse

dans I'ofte en salariés.

e. Une évolution des tenns de travaux.

Iæs temps globaux de travaux pour les 3 principales cultues, comparés aux

chiftes de 92/193 @upier, 1992) indiEre une augmeatation (tableau ?).

Cette augmentation pncède 
, il'une exigeoce dans la qualié des travaux :

augmentation du nonbre de sarclo-binages (3 passages à ïéchalote selon lavis àe 70 o/o

des e:çloitations), 2 passages pour la tomate (8 pour certaines e:rploitatione du type Al).

Tableau ? Évolution des temps de havaux.

cultures Temps travail moyen (heures/are)
1992
67
35
70

Entre cultures, fail est la plus exigente. Pour une moyenne de 126 h/are soit 2l
jours (6 heures) de travail dafrlé, un proclucteur d ail disrpose de peu ile temps pour les

autres occupations. Par contre, la culture de tomate exige peu ile temps (49 h/are).

L'agriculteur peut parallèlement s'occuper dautres spéculations Eenr encourit le risque

cle blocage dans les travaux. Lioçloitant peut cultiver plus ile sudace par rapport à

Iechalote et à lail.

Échalote
Tomate
Ail

1996
92
49
L26
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La matière organique de divere Wpes, tur€e et le phoaphate ilamnoniac (DAP)

constituent les principaux fertilisants utilisée. Iæs apports ont lieu pour la fumure

organique avant le labour et au oours des salclo-binages/buttagps. Pour les en$ai3

minglsç1, les apports ont lieu uniquement au cours dea tf,avaux d'entretien des cultures.

La. firmure organique : Iæ8 t]ryes utilisés se Épartissent comme suite en

pouroentage d'utilisateurs (tableau 8).

Tableau 8 $pes ale matières organiques.

de fumures o
Fumier de feme
Mélan illes de riz et excréments de bêtes deçqurs

on retient essentiellemnt : un regain d'intérôt pour la fumure organique suite à la

cherté des engrais minétau:r. 83 % des maraîcherg afrrment sorienter plutôt vers la

fertilisation organique. Mis à part la cherté tles prix, certains ont suggÉré les effets nocifs

d'un usage petuanent ile l'urÉe sut leE Eols et sur Ia qualité des produits par rapport à la

conservation.

La gestion de la fertilisation organique en fonction du suivant cultural (dz

d'hivenage) est une option des producteurs coUectifs (type Ar) du N10. Ceux'ci

apportent systématiquement toute la

matière organique dans les zones

déficitaires des casiers rizieoles

(prévues pour le maraîchage).

La variation des quantités

apportées à I'are a tenu aux

inégalités entre ceux qui disposent

d'enclos familiaux et ceux qui

I'achètent ou à l'étendue des surfaces

fertilisées (tlryes Ar et Br Plus

extensifs enregistrent des faibles

d.oses). Le prix d,e la quantité

Figure ? Variation des niveaux de f. organique en

fonction de la typologie et des cultures

400

350

300

6) 250
È{

S zoo
l,tal+r lbo

100'

50

E F'O éehalote I FO tomate tr FO ail

Les ordures de m
contiennent les autres fonnes

transportée par chanette
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augDenté de 1000 FCFAIa chanette (en 92/93) à 16()0 FCFApenilant cette canpaga.e.

Par cultqre, les quantités sont appliqqées dans les poquets pout la tonate, tandis

quelles sont épandues sur toute la paæelle pour l'éeùalotc et ile I'ail.

Les eagrais minêraur : L'urée et le DAP ont coûnu une augmentation au double

ilestarifsiniriaux(110Fà150-200Flekilod'urée;170Fà260-S00FlebloauDAP).

En dépit fle cette flambée tlee prix, Ianalyse des données enregistréeo attegte bien d'une

augmentation tles doses par rapport aux snnées pr6oédentes (tableau 9). La dévaluation

n'a donc pas interrompu cette évolution.

Tableau 9 Évolution des niveaux dê fertilisations en Urée et DAP.

cultures I Urée (kdare) | DAP (kdare)
1992 L996 cu % 1992 1996 cv o/e

ÉcUatoæ 0,80 2,05 90 0,65 2,97 99
Tomate L,26 2,29 97 0,53 z,Lg 64
Ail 1,18 1,7 75 0,84 1.r5 88

Les situations ile trésoreriee sont asseu aléterûinanteE dans les quantités

appliquées. Létendue rles eurfaces est aussi un factcur déterminant. Lce prcalucteurs à

petites superfrcies (Ilpes Bs, 4e et C) pawiennent facilement à naîtriser les aloses à

I'are, contrairement aux exploitants des graniles surfaces (Ilpes Ar et Br).

Tableau 10 Nivearix de fertilisation en Urée et DAP pour l'échalote.

TTPOLOGIE
Kg/are
UREE

cU o/o

DAP
cu%

Ar
lr24
43

I,69
41

/Lz Br Bz

2,16 1,E9 1,06
64 38 55

2,49 2146 1178

22 63

4127 1169

83 124
8,11 2,69
37 90

Moyenne
2,06
90

2r87
99

Bs

Une comparaison rtes doses à celes des deux cultures ile riz (tableau 11) indique

une fertilisation plus intense en maraîchage.

Tableau 11 Comparaison des niveaux moyens en Urée et DAP.

KE/ha Urêe DAP
Maraîchage
cU o/o

214 228
90 99

Riz double culture 21L 89
cu o/o 30 68
Riz simple culture L87 115

-
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Les quantités en unitég fertilisantes pour la tomate industrielle, comparées aux

normes SOMACO, sont légèrement inférieures. Mais si l'on ee rappotte aux grands

producteurs des tomates SOMACO (fype Ar), leura quantités en azote eont eupérieures

en moyenne de 18 unités (dtableau 12).

Tableau 12 Comparaieon : niveaux en N et P pratiçrés et aiveaux SOMACO.

Unités/ha type Ar type Br typeBr moy.96/96 SOIIIACO
N
Cu%
P
Cu%

142
87
55
50

110
30
50
45

99
59
135
80

Lt7
119
58
95

L24

t25

En fin de comptê, les dosee en matièree organiques sf minéralss ont augmenté.

Iæs rotations pratiquées sont pour peu de cas, déæminées en fonction du précèdent ou

du suivant cultural. L'échaloæ est mise en rotation avec la patatp (culture épuisant€)

pour restaurer la fertilité des palcelles. Iæ mtation : tomate-tomate-éc,halote est une

référence donnée par la SOMACO à ses contractuels. La pertinence des doses d'urée

appliquées reste à pmuver, compte tenu des difrcultés liées aux effets d'urée sur la
qualité de la production.

g. Iæs traitenents phvtosanitaires.

Iæs problèmes phytosanitaires sont beaucoup pêu aperçuo. La vimse, bête noire ile

la tomate n'est signalée nul part. Qsrtqins ont cependant connu des dégâts irnportants de

larves dTnsectes6. A cette occasion ilE ont reçu un appui de la SOMACO anivé toutes fois

en retard. pour dautres. L,es dégâts sur Léchalote sont beaucoup plus importants en

conservation (insectes suoeurs, mal connus) que pendant la production.

D'une façon générale les ravageurs, leurs symptônes ainsi que les pmduits aptes

à les combattre sont nal maîtrisés par les agriculteurs.

3.5 Iæs résultats techniques obtenus. analvse des rendements.

Iæs récoltes ont emmencé trèÊ tôt pour la tonate au mois de féwier, sf 61t, fini

très taril pour l'échalote en juin (/ecoltes retardées pour conserver en sol). Le temps de

travail noyen de récolæ à Ïare sont de 12 h pour l'éctrdote et 16 h pour la tomate

il'iniluetrie (cumul des 3 à 6 passages de récoltes gur le même ale).

5 Les explications données par les agriculteurs laissent penser à Ïheliothis armigeras. Toutes fois, on ne
saurait être trop certain.
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Des sondaçs de rendenents sur palcelles payEq:nnes ont été efrectués au niveau

iles ? agriculæurs du type Ar por:E réchalote ftaîe,be. Iæs autf,es sont des rendemenLs

iléclarés (quotient ile la prcduction sur la superficie)'

I/analyse des fendements ne permet pas détablir une relation entre types de

maraîchers et rendements obtenus. cepentLant les meilleurs sont obtenus pour

I'échalote par les petits producteurs des Ûpes Bs et c plus intensifs (fig. 8). Pour la

tomate d'iddustrie, les meilleurg niveaux sont obtenus dans les elçloitations de tyTes Ar

(village du N10) et Bz (villagp du Nl) d. fig. 9. Iæs exploitants ilu type Br (village de

Kouyan coura) enregishent les plus bas rendements à cause rtes dégâts de lawes

d'insectes.

Dans rensemble, il ressort une forte variatiôn des niveaux de rendements (2 T/ha

à 50 T/ha pour l'échalote ; 1 T/ha à 40 T /ha pour la tomate). cela est une preuve de la

non naîtrise tles techniques tle pmcluction par tous et de tTnégAlité dans la possession

des moyens ile proiluction. Iæs dégiâts viennent enguite compléter ces facteurs'

Figure g Variabilité des rendements échalote (variété N'galamadian).

VARIABILITE DES RENDEMENTS
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Figure 9 Variabilité des rendements tomate industrielle (variété industrielle UC82).
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4. Une meilleure valorisation de la production.

Iæs effets bénéfiques de la dévaluation sur les pnceeaus de commercialisation ont

sans doute été la valorisation des prix aux produc,0eurs et les nouvelles opportunités

ofrertes pour l'écoulement ile la production (cas de la, SOMACO).

Une observation ilee flux commersiaux stimulés dang fu zone Office du Niger

laisse entrevoir, leur complexité selon les périodes tliabonilance et de rardfaction des

produits. Uécoulement de la pmiluction s'est passé à travers deux catégories ile circuits :

le circuit inilustriel de la SOMACO pour la tomate sous.contrat et les circuits

trailitionnels pour les autr€s epéculations.

4.1 La commercialisation de la tomate industrielle.

Les temes du contrat stipule une rwente obigatoire ile toute la production sous

contrat à la SOMACO à un prix fixé ile 86 FCFA/kg. Iæs AV (Associations Villagw) sont

intermédiaires entre lentreprisê et les agriculæure pour la fouraiture en senences ainsi

que pour la collecte de la proiluction ( schéma a). La collecæ des produito ayant lieu dans

les villages les agriculteurs sont dispensés deg ftais et aux pertes liés au transport et au

conditionnemnt.

I
l<
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tf 90%rlelatomate'produiteétaitsous.contf,at.Iægpmduitsrtesontécouléssans

entrave.Aucunproblèmenonplusda''slacqrrisitiondegsommeg,lesagriculturesont

exprimé leur entière satisfaction. Iæs espoirs resteût grands pour la continuit'é du

systène. Les agriculteurs souhaiænt ile tnlles experiences pour les autres produits

notamment l'échaloæ. Iæs grands pmduc{eurs EouE contrat (twes Aù ilu village ilu N10

sont des piliærs de ce contf,at. Iæur proiluction moye[ne est .le 12 T/exploitation avec err

extrêmes 6 T à 24 T/exPloitation'

La ponction efrectuée par la soMACO a ændu les marthés de Niono et siengp très

attrayantparlesbonspfix(oftemoiteste),objetdeféIicitationspourlesautres
pmducteurshorscontrat,maisdetentationpourcertainsproduct€uls8ûrE-coûtf,at.

I
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Circuit industriel des tomates sous contrat

Associations
Villageoises

( AV)

SOMACO
(réprésentants)

Producteurs
de tomate

sous contrat
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4.2 La commercialisation des échalotes. de lail. de la patate et des

autres spéculations .

Liorganisation des ventes s'articule autour des ciæuits commerciaux pratiqués

dans la zone. Iæs principaux circuits dénombrés lors ales enquêtes de conmencialisation

sont schématisés dans les pages 40 et 41.

Iæs mârchés de Niono et Siengo constituent lee deux prinsipales foires, facilement

accessibles ilans la zone Office à cause de la voie butimée (Ségou-Niono). Ces aleux foires

reçoivent les grossistes venant des grandes villes du pays @amako, Ségou, Sikasso).

Iæurs commissionnaires ou collecteurs ile Niono et Siengo assurent la collecte des

proiluits dans la semaine. Iæs demi-grossites, leg détaillants et les coxeurs constituent

les autres acteurs.

L"analyse des stratégies de mise en vente des produits par les agriculteurs a
permis de dégager chez les t1ryes de maraîchers ales préférences.

. lVpe Ar, granits producteurs déchalote (en plus de la tomate dTndustrie), ils

vendent la mqieure partie ile la pr$duction ,lnnE leo villages aux grossistes ou à leurs

collecteurs. Ces ventes leur dispensent iles frais de traneport et de conditionnement.

(quantités importantes).

. TVpe Ae, maralcherg à production moyenne, ils pré(èrent les prix ilu marché,

estimant les ventes aux villages moins avantageuses par la baisse des prix qu'elles

entraînent.

. Ï|tpe Br, grands producteurs d.es patates douces, ils ont su organiser un système

de vente à $édit aux internédiaires-grossistes ile Niono et Siengo pour faciliter

f 4q[sm in s6sat des produits vers leg gmssistns enporteteurs tles granilee villes (Bamako,

Ségou) arivant les jours ile foircs à Niono (dimane,he) et Siengo (jeudi).

. Type C, groupes des femmes, elles se partiorlarisent ilans les ventes au détail

dans les villages et âans les foil€s cle Niono et Siengo.

. La commercialisation des pmduits exotiques Qaitue, chou, concombre et...)

semble plus payante aux maraichers proches de Niono (villaæ du Nl) d.ont les

e:rploitants Gype Bc) se diversifient asEez en ces spéculations. Dans les autres villages,

la consommation pour oes speculations semble auesi prendre de ltmportance au point où
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les produits paffiennent à s'écouler sans contrainte mqieure (Km39 et Kouyan coura).

Iæs quantités produites sont tout de même assez modestes.

La vente ttéthalote fraîe,he est la plus fréquentc. Les fomes transfornées

(échalotes écrasées) sont principalement du ressort des femmes Bozos qui les

commercialisent aux gxossistes. Iæs producteurs ne pratiquent généralement cette forme

que pour les bulbes trop petits (non matures), les bulbee blessés par Ie matériel de

récolte et I'es bulbes ilépréciés suite à une mauvaige cons€ntation.
' La consenration possible ile t'échalote et de Ïail sur 3 à 6 moig permet détendre

les ventes sur ïannée.

La forte croissance annuelle des prix des proiluits (tableau 15) incite les

agriculteurs à consenrer une partie de la pmtluction (échalote et ail) en prévision iles

prix les plus rémunérateurs (début hivemage à Novembre). Ces prix compenseraient

largement les pertes de poiils par dessiccation : 2O oÂ pour 6 mois tle conservation

<l échalote fraîeÀe (COULIBALY, 1994).

Les méthoales traditionnelles de conservation, bien qu'elles se soient développées

au frl des ans, demeurent encore peu pedomantes eu égaril aux pertes occasionnées : 10

% à 50 % (pour 6 mois de conservation). Ces méthodes, vont des étalements des bulbes

à même le sol, aux entreposages anrr étagÈres (dans des cases), et aux suqlensions sur

bangar (bulbes attachés à partir iles feuilles) ou sur plan de mur à laide ile clous. IÆs

aérations restent insufrsantes et les pmduits utilisés (DDÎ) contrent les parasites sont

souvent inailaptée conpte tenu de leur toxicité pour ltomme. Inilépendamment des

méthodes utilisées, la qualité des pmduie est fléterminant dans ses aptitudes à la

consewation. Des récoltes matutes, ayant séjourné quelques sp6ainsg après Ïarnêt des

arrosages, moins fertilisées en utée, se consenteraient mieux.

L'[]RDOC a mis au point une caEe type, à bon rendement et à conception

relativement facile (matériau facile en banco).

. Objectifs : augmenter le rerrenu des maraîchers en éduisant congidérablement

Ies pertes par pourriture et en étdant sufrsamment la période ile commercialisation des

échalotes et oignons.

. Modèle : tyae en banco avec toitule en teûaase.



I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
l<

39

. Capacité de conservation : 3 500 kg pour le violet de galni et 4 500 kg pour

les échalotes.

. Duré de consenration .. elle varie largement des objectifs en fonction de 1 à ?

mois (commercialisation ou obtention des gemences maraîchères)

. Pertes de consewation : elles sont liées à la dessiccation et à la pourriture du

proiluit, Elles représentent globalenent 10 à 40 oA (40 oA pour le mois d'Août ou la

température et ltumiilité de Ïair y sont très éIevées). Elles eont inférieures à 20 % pour

3 mois. Au-delà de 6 mois les pertes peuvent être tr!ès irilportantes (supérieures à 80 %).

Cette case est actuellement en phase de <tiffirsion dans la zone de Niono.

Les prix pratiqués rlurant la câmpagne passée sont résunés par moyennes

mensuelles dejanvier à Novembre 1996 (tableau fB).

Tableau 13 Évolution de prix aux producteurs iles principdes spéculations : campagne

95/96. narché de Niono.

![ les sacs sont de 66 Lg envimn et lee baesines de 26 kg..

Les pdx ont régulièrement évolué comme les autres années. Iæs mois les plus

rénunérateurs ont été ceux de Juillet à Novenbre. C'est la période marquée par la

réduction des oftes sur Ie marché. Toutes fois, oes moyennes cachent les fortes

fluctuations hebdonadaires et jouroalières (en période des récoltes), assez

déterminantes dans la valorisation des prcduits aux producteurs. Seule une

régularisation des oftes pourrait lever ce mal.

rCF$lhglsacÈ::

6çfi6,.,fraïihâ,,,,,,i,,,,, r20 120 131 137 197 24L 320 363 gU 626 588 280

ail 600 466 337 400 425 493 556 438 400 481 606 478

é.ehà:,::écrâCée 668 281 Æ2 525 687 753 827 869 806 800 825 682

pâtate (sâcs) 2294 2850 2649 2761 2760 2768 3475 4500 4344 3938 3396 323E

tomate (bàssinés) 2031 2625 2375 2020 2876 4625 absen absen absente 3500 5000 3132
te te
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V frchalotes fraîches' séchées et ail

'/ 
...a échalote écrasée séchée

PRO
Zone

DUCTEURS
Of f ice ilu Niser

Collecteurs Coxeurs
Détaillant (e) s O'N

GROSSISTES
S?s;" , Bamako' Sikasso

Gros'sistes
Bamako et
autres villesDêtaillants

Ségou et environnants R.C.I.,
Rurkina
Guinée

et exterieur

Détaillants
de Sikasso et
environnants

DétailIants de

Bamako

Détaillants
autres villes

,{
Flux vers Ïexterieur -
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URS
Niger

PRODUC
7,one Office

Circuits des patates dans la zone Office du Ni

TE
du

Grossistes intermediaires
Niger

Zone Office du

_, Flux des patates douces zone Ofrice du Niger

...v Flux des patates de Sikasso, pratiqué en hivernage dans la zone Office

CONSOMMATEURS
Office du Niger

Détaillants
Zone Office du

Niger

Grossistes
Bamako et Ségou

Détaillants
Bamako, Ségou et

Banlieues

Consommateurs
Bamako, Ségou
et Banlieues

PRODUCTEURS
S i k a s s o
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4.3 Les points de blocage

Le processus de commercialisation

d'une part au système de culture conduit,

des producteurs et du marché.

se heurte cependant à des contraintes liées

et dautre part à des problèmes dorganisation

Les itifrcultes liées à la consen'ation iles proiluits créent iles manques à gagnel

aux agriculteurs et aux opérateurs. A peu prèo 60% ile la production d'échalote serait

vendue au moment ilee récoltês ou juste après" Iæs spéorlations les plus ftagiles sont

forcement écoulées au fur et à mesure de leurs *dttes. La saturation des marehée rcste

inévitable dane ces conditiona.

Au niveau des opérateurs, les nênes iliffiorltés se retrouvent : sacs de

conditionnement inailéquats, pour le transport tles produits, rertentes inopiaéee et moins

payantes.

4.3.2

Au cours ilun atelier oryanisé par I'URDOC le 3 au 4 Décembre 1996, sur la

commercialisation des oigaons, proilucteurs et qlérateurs étaient prés€nts.

Iæs opérateurs ont borté la lumière sur les insufrsances des oignons (échalote)

produites en zone Office : maturité inconplète due à une récolte précoce, le mauvais

triage iles bulbes, I'utilisation abusive de I'urée rentlant ilifrcile la consenration des

produits. La somme de ces différents facæure disqualifierait ces échalotes aux yeux des

acteurs Guinéens, Ivoiriens (sçortateurs). Ceux-qi préûèrent les échalotes produites à

Ségou et banlieues dont la qualité semblerait gupérieure à celle ile Niono'

4.3.3

Elle se traduit par :

. une pléthore doperateurs spéculatifr (coxeurs) rabattant les prix aux

producteurs en les rencherissant aux gmssistes.

. une duplication des fonctions (producteure et opereteurs à la fois). cettê

duplication des fonctione senble en défaveur des opérateurs qui se voient iléloyalement

concurnencer par des prix fts bas dans læ lieux fle l€vente (Bamako, Ségou, Sikasso)'
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. une fluctuation joumalièrc des prix creusant des ecarts entre opérateurs. Ceux

qui achètent à des prix plus faibles se voient en pogition rls folce par rapport aux autres,

au moment des rerrentes. Elle serait gÉnéralement due à un aflux tardif des ofres par

les pmducteurs. Ceux-ci ayant rretenu leurs pmiluite le matin à cause de la faiblesse des

prix offerts. '

. une crise de confiance entre pruducteurs et partenaireg commeruiaux (iliminution

iles poids des produits par des balances faussées couscienment).

Pour la tomate ilTndustrie, des pics de liwaison à la SOMACO oonme vécus en

1994 restent possiblee en caa flnnnfss de fortp pluviométrie (concomitance entre

production zone Office et Banguineda).

Les patates douces de la zone Ofrce pmduitâe en hivernage aont dépréciées par la

forte teneur en eau (eau de pluie et lemontée de la nappe). Ellea perdent le marché au

profit des patates venant de Silasso (d. cilcuit patate pagB 41).

5. Inpact sur La rentabilité économique !g naraîchase Oes calculs

écononioues)

Des conventions ont été adoptées pour aplanir les difficultés Ïées à la diversité des

cas. En outre, ces calculs pofient uriquement sur 3 spéorlations principales (échaloæ,

toûate et eil) pour lesquelles les clonnées économiquee et t€chniqueE ont été ,li*ponibles.

La patate douce, une autre spéculation inportante, û'a pas été suivie au départ. Toutes

les données sont rapportées à lare.

5.1 Iæs coûts de production.
a. Iæs intrants.

. Semences : Iæs semences rféchalote et de l'ail ont été valorisées par les prix

moyens des mois de septembre à Décembre 1995 (période dlnstdlation des pépinières).

Ils sont de 600 FCFA le kilo déchalote et 700 F pour ïail. La moyenne des Erantités

enregistrées à Ïare (quantitég déclarées) est de 7 KS. (de bulbea) pour l'échalote et 11 kg

pour lail.
La semence ile la tomate intluetrielle ae vend à 37 FCFA /g (par la SOMACO). Iæs

calculs economiques ont pris en conpte les deux t5rBes de production (tomate sous contrat

et tomate hors conhat). La semence rerrient à 180 FCFA /g au marché pour les variétés
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hors contrat (Mamandes, Rossolg, Roma etc...). tr faut 4 grammeo de semences par are

en production de tomate dlndustrie (souæes PRB/D\P). Cettc rlose est reconduite pour

les autres variétée hors conhat. Iæs semeûces ont donc gubi une augmentation suite à la

dévaluation (d. tableau l4).

lableau 14 Coût des senences des 3 cultules principales (m FCFA).

Cultures 
, Quant/are P.Ir. 96196 Cotts/are P.U.92/93 augnt. (o/ol.

Échalote
Tomatex
Tomate A
Ail

7Ïd.e
4g
4g

1lkg

600
35

180
700

276

50
500

118

260
40

4200
148
720

8330
* Tomate sous contrat SOMACO.
A Tomate hore contrat
P.U. : prix unitaire en FCFAÂg ou g.

. La fumure organioue : La funure organique est vendue à 1600 F la
contenance d'une chanette à ceux qui l'ont payé. Le suivi technique de I'URDOC estime

la charrette à 400 hg (10 sacs de 40 kg), soit 3,75 FCFA le kilo. Toutes les quantités

dâ:larées ont été valmis6es U 
"" nri1 uniteirc (tableau l5). Si l'on considèrc çr'il s'agit

des mêmes calibres de ùanettes qu'en 92/!93, le prix passe de 1000 F à 1500 F eoit 50 %

daugmentation.

Tableau 15 Coût noyen par are de la funue organique €Ctr,$.

Fumure orsanique Prix chamette (FCFA)

I
I
I
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Cultures
alote

Tomate
Ail

315
1266

1000
1000
1000

95/96
1500
1500
1500

6r o/o Coûts/orv 92199
98 883238

83
335

73
55

. Iæs engrais minéraux : L,es prix les plus cités per les maraîchem sont de

12500 FCFA 0e sac ile 60 Kg) au DAP et 8500 FCFA le sac d'urée. Les aloses appliquées

ont en moyenne augmentée à Ïare par rappott à Ïavant dévaluation. Cette

augmentation jointe à la cherté des prix ilonne à tcrme des coûts tnès élerrés (tableaux 16

et l7).

Tableau 16 Évolution des coûts moyens en urée @CFA/are).

UR
Cultures

alote
Tomate

0,80
1

110
110

88
110

o Proiet de Réhabilitation du perimètre irrigué de Banguineda /Division Vulgarisation.
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DAP
Cultures

alote
Tomate
Ail

b. Main doeuvre.

Iæs salariés pemanents, temporaires et occasiotrDels sont fusionnés ga nqin

doeuwe salariée tout court. Elle est valorisée par un tarif jounalier de 760 FCFA pour

une journée ile 8 h de travail (tarifpratiqué), soit un coût horaire de 93 FCFA

Les mains d'oeuræes familides et d'entraides ont été dles aussi fusionné€s en

mein {6su\rrs familiale tout court. Elle est valorisée à 660 FCFA la jouraée de 8 heures

de travail, soit 81 FCFAAeure.

La part des deux ttpes de main-d'oeuvre varie selon les culturee. r'a figure l0

indique Ie partage des tæmpe de travaux totaux par ctrlture entre la nain-d'oeuvre

salariée et la main-doeuvre familiale.

Figure 10 Temps main doeuwe par culture.

TEMPS I\{ATN D'OEÏ'\TRE
PAR SPECULATION (%)

Echalote

|-l
ItrMOF EMOS Il-J

A par Ïail, ou le partage est presque éggl eûhe les deux types de main-doeuwe,

Iéchalotc et Ia tomate reçoivent plua de soine tle la main-doeuvre faniliale. Cette

variation semble difficile à e:rpliquer par les agriculteurs. La répartition des travaux

entre les tleux types ile main-d'oeuvre n'est pas syetématiquement or3anisée. Iæs

décisions sont prisee au jour le jour.

Tableau l? Évolution des coûts moyens en DAP (FCFA/are).
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Les coûts à I'are et par culture varient selon I'importance

consacré. L'ail enregistre les coûts les plus élevés (tableau 18).

Tableau 18 Coûts main-d oeu\rre (FCFA/are).

Spéculations MOF MOS MO.
Échalote 3819 2063 5881

I
I
l
I
I
I
I
I
I
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Tomate 2389 797 3186
Ail 3900 4406 8306

a. L" 
""da.r"oa" ""o.

Elle varie selon quï s'agit d'une eole maraieihère ou rfune sole ale riz. Ainsi porrr Ia

campagne passee elle était de 4600 FAa soit 45 F/are pour les solee de riz (orploitées en

contre-saison pour le naraichagB), et 25000 F poUr lee soleE maraîchères eoit 250 F/are'

Les locations sont tevenues à t1000 F/10 ares soit 400 F la!e'

egûqinse e.harges inteméitiaires telles que lee cotts de transport (vers les lieux

de ventes) ont été négligÉes. La Srantle najorité ilea agdculteu$ ne layant pas

souligné, et compte tenu des quantiés importantes vendues dans les villages aux

commerçants, celles-ci ne nécessitant pas un transport par lagriculteur.

Tableau 19 Récapitulatifs coûts de proiluctions (en FCFA/are)'
, ! la

T.tts prdauctron Échalote Tonate Ait

avec M.O familiale 12061 4707 1869 I

hors M.O familiale 8242 23 18 14791

5.2 Les revenug mOvenS'

Iæs ilocuments II et Itr (paæs 50 et 5r) résument les bilans économiques moyens

et rninimuns/are iles 3 spéculations (échalote, Iail et ta tomate sous conFat et hors

contrat) avec toutes les variables économiques sig;nificativee' Le premier bilan est calculé

en prenant en compte un prix de vente noyen/gpéculation sur toute rqnnée, pour

lléchalote et lail (pouvant se consenrer), tandis que le deuxième prend en compte les prû

moyens en périoile des récoltes (pour toutes les 4 cultures)'

a. Le revenu brut.

tr s'agit de la valeur brute ile la pmduction (rendements moyens valorisés par les

prix moyeas) moins les p€ftes (alont 1a valeur est estiriée par cæ mêmes prix). Les pertes

sont en moyennes ùe 2O o/o ile la proiluction pour l'échalote vendue sur toute Ïannée
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pendant les

% pour I'ail
(pertes-recolte * pertes-conseryation), êt L0 o/o pour les productions vendues

récoltes (pertes liées à la récolte), Elles sont de l5 o/o pour la tomate et 1

(cette culture accumule très peu de pertes).

Tableau 20 Revenu bmt moyen/culture prinqipale/are.

92
35
55

15

15
1

35
91

I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I

It
Ir
lr
lr
ll
lr

l:

eultures eu%

Tomate *'
Tomate A

Ait

206
185
185
130

250 46600
6280
16470
40840

120

465

* Tomate8 tous contrat

A Tomatee hors contrat.

b. Iæ revenu net

tr est égal au revenu bnrt moins les cofrts de pmiluctions (avec et sans valorisation

ile la main-d oeuvre familiale d. doctrments A et B).

c. Iæ revenu monétaire.

Prend en compte la partie ile la pruduction réellement vendue. Il est égal au

revenu net moins les autoconsommations et dons, le le\tenu moaétaire réel ne prenant

pas en compte la main doeunre familiale (hors MOF). I*s autoconsonmations et dons

sont successivement estiméea à 16 % du lEvenu bnrt pour féchalote' 5 0z6 pour fail et 10

% pour les deux cultures de tomate.

Lanalyse des principales variables écononiques à partir du bilan ife:gloitation

inilique par culture : des coûts de proiluction 3 fois moins élerrés pour les cultur€s de

tomate par rapport à fail et |éetralote (tableau l9). Deg difrérences du mêne ordre se

retrouvent au niveau des revenus bnrts : ,[6500 F et'()840 FCFA/are pour Ïéchalote et

Iail, contre bg50 FCFA/are en ploduction ile tomate dTndustrie et 17850 F/are pour la

tomate non industrielle.

Le revenu monétaire réel (hors main-doeunre familiale) est aussi plus élevé en

culture déchalote (31283/are) qu'en orlture eal (âOOZ F/are), de tomate dTndustrie

(82g9 F/are) et non inilustrielle (f 1021 F/are). En Éatité I'ail est toujours plus cher au

tilo que les autres spéculations, la baisse de rerrenu eûegistré€ par rapport à l'échalote

émane du faible niveau de rendenent (86 Lg/arc contre 206 Lg/are pour réchaloæ).
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En valorigant toute la pmdution par le prix ile vente moyen à la récolte (168 F/kg

pour réchaiote et 38? F/kg pour Ïail) lee r€venus monétaiæe rerriennent à L6423

FFCFA/are pour l'échalote fraîche et 18185 FCFA/ale pour Ïail. 3/46 producteurs out

vendu toutes leurs pmtluctions d'échalotê immédiatemernt après læ éooltes.

D'une manière gÉnérale, les veûtes étaléer (en quête ilee prix r€nunérateurs)

dépendent de la situation ile tnésorcfie, rles techniquee de cornsewation et du volume tle

la producûon.

Iæs prix ont três vitp nonté pendant cette Gampagle. Au mois ile juin (un mois

apnès les récoltes) les prix deg échalotcs ftaîe,he.s étai€nt à 241 F/ks à Niono (d. tableau

13 page 39). Iæs enquêtee post.Écoltes menéet peûdant le nois de Mai ont pu iniliquer

que 70 % ùe la pmduction d'échalote (pour tout l'échantillon congidéré) était en

conse ation. ce qui laisse croiæ qu'une gfande partie de la pmduction a été valorisée

par le prix moyen considérté (260 F).

Il pemet degtimer les levenug par rapport aux dépense8 €frectuées. En moyenne

un agriculteur gagae 3, 7 fois sa mise en protluction tl'éeihalote ; 1, 6 fois à Ïail ; l' 4 fois

en production de tomate dTndustrie et 8, ? fois dans Ia tonat€ hors contrat (tableau 21).

Les avantages liés à la pro{uction {e la tonate sous{ontf,at dépassent une simple

comparaison de rerrenuè. Iæs quantitég produites et vendues font la grande

difrérence. Létude rirnilahs effectuée en 1992 (Pupier, 1992) estimait à 40 % de la

production, les pertes essuyées par les proilucteurs de tonate à cause d'une mévente.

Aujouriltui, le système ile contrat a augmenté la pmduction et garantit soa écoulement

rapide sans menace de Pertee.

Tableau 21 Ratio des revenus monétaires/coûts ile pmduction'

Cultures Cotts Product.(l) RVI}IR(2). cv o/o Ratio 2/1

sans MOF
69
83
72
36

I
T

I

alote
Ail
TomateàlÊ
TomateA

8242
1479 I
23 18
2902

31283
24007
3282
11021

3r7
Ir6
1'4

7

* Tomatê æu8-contrat
A Tomate hors contrât.
RVMR 

' "*"t 
t -onétaire réel (eans valorisation de la nain'doeuvre)'-- 

ù"" comparaison "n* 
popio, 1992 (étude sirnilniæ même zone sur â:hantillons

ilifrérents),iniliqueunenetteaugmentationdesre\'enuspourtouteElesScultrrresI
l<
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(tableau22).Latomatehorscontfataoonnulaugmentationlaplusirnportarrte(275oÂ).

C,estunedesconséquencesdefactionsoMAcoparlaréductionilelofhesurles
marchés.Pourcettecomparaisonlesmêmesniveauxderendementsetdesemencesà

I'are ont été Pris en compte.

Tableau 22 Évotution des revenus monétaires réels (FcFA/are).

I
I
I
I
I
I
ll
:

I
I
t
I
l
I
I
I

rl
ll

92198 96/96 Aumt.

halote
Tomate hors contrat

13865
47L7

L7 477

38283
I 1021
31617

191
275
80

Ail

Enrésumé,Iïmpac'tilelarlévaluationsurlaugmentationdesprixrlescultures

maraîe.hères a largement compensé les augncntations des prix iles facteurs 
'le

productions.I.esrevenusdésagBssonttettemettgupérieurs.Celae:rpliquecertainement

l,obstination iles agriculteurs à fertiliser plus leurs parcelles (en engfais min&4utr) sn

<lépitilelachertécmissanteilesprix.Léchaloæetlailàcausedeleurconsewationetde

la forte croissance annuelle iles prix enregistrent les revenus les plus élevés à I'are' La

tomatesous-contratestbeaucoupappréciéeàcauseilesbénéûcesqu'elleprocureparune

vente garantie en quantité plus importante' et d'un cumul rlargent important à la fois'

Ce contrat a permis de mieux valorieer la pmtluction des tomates hors conttat'
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RUBRIQURSiI,,, ..,,, 
'.'ll,i,. 

..,,'.,.,.,,.i1,,,.,,,',,.,,':,,.,,,1i,,,,,.,,: ,..::,,, ,, . :,,,

SEMENCES qté (ke)
coût (Fcfa/g)
total (Fcfa)

ENGF,AIS FO (kg)
Urée (kg)
DAP (ks)
coût FO
cofrt Urée
coût DAP

REDEVA}.ICE EAU

::.:llt:.:êI.&l.':.l....,.1i,,';'',:' 1,.,.;,,,,,;.;,1,;';,;.,,,,,,;,.,..,:;,',,,;;;;T,Ôùttc : :

...: 
:.:.: :::: :::.:::i,,,, ,, C6liil. fCtr'.:..:hbfÈ COntfat
LZ 49 49
700 150 720
8400 288 288
335 93,6 93,6
1,74 2,23 2,23
1,15 z,Lg z,Lg
1266 314 314
296 366 379
288 548 548
L46 L46 145

7

600
4200
238
2,06
2,37
893
349
593
L46

Temps de travail MOF (h)
Temps de travail MOS (h)
f ôtal;,'6m$E.inu.:ffi *âiÏr([}:..:'.:'.'i...ir.,.r.i'

Coût MOF (FCFA)
Coût MOS (FCFA)

47
22

::::;l:.l.llll:::6Sl:ii::iii

3819
2068

29
I

48
47.

29
I

::l:::'l : : : i i : : : :.: ir ;,.i;,.,.; i i ::, 188,,,

2389
797

T9ffA&j.U0[I.fr9.iFfit$,tt ^ *.:: 1'S00t...;...';....:.i:,ii,'i.ir,iil8ff$il, .' .::.':',..'.4î0fl'::' ','..,.,''.,,,', 'i'i:,.ô291
COût$',,pfffiUffiOrf ..ilôf$.: 

:i,, 
. ' iffiQS',i; ; ;;,, ;;,,',,',;,,',; ;,,,.;i :.,,,.'::::t:t_24glii:.::,,:::':,.:':,.:.,.i.:;.Iil?..9j;;,,,, 

',;.,,.:, ,',,',,fl$;i'$tl1lff1f[ffi
Rendement moyen (Kg/are)
Pertes (%)
Prix Vente moyen (FCFAÆk)

185
15

91

193
15

36

89
1

466

206
20
250

jt.: :jr:::::: jt.: t:: ::t::.'. - .': :". ..- , :'

'. ' 'j ":.": -:i:.'::i..1.:...:'r:. .:.:J... .:.:.
:: ::::r:::: : :::i::i::.::: ::::1::: :i: i,':ii.;.1;,.iSfi|0;ii:.; ii,ii::::i: i iii-..':rI,ËilEG.

r:,i.:,iffiilÆ.ilii:ri:;.:,1:':;,i:#$#65i,i',:ir.,r:,:::i,r,ii,il7,0fi:r,:::,:ii:,ir:'i:,ji',i',;:13366

;::i:ii:::::: 1:: :: ti::::.:.:..:.:...i...::.::.:...:-:.::.t.::._.:
1:t 1::.:: ::::: : :: :::: i: ::..': .:.1..:...-:.:.ri..: .... ..:'.' .-.

.:.:. r.:J.::-l:-t".:. -:-: :':; .. .: :.

$ii;
.,.:,.:.

s:.:

i .,: : : :': :,i,,i:':,. {l I'79
:;t::t ::::::::.:t_: :;::;::.. 1

ri'::,.,,,',,..I2S68

autoconsommation et dons (%)
vente*semences (%)

10

90
5

96
16

85
10

90



DOCUMENT III

I
I
il
I
I
I
I
I
I
I
I
t
I
t

I
I
I
l<

BILAN ECONOMIQUE en FCFA/ARE (prtx à la recoltel

RUBRIQUES

SEMENCES qté (ke)
coût (Fcfa/g)
total (Fcfa)

ENGRAIS 
ir?r!-8,
:DAP (kg)
cofrt FO
coût Urée
coût DAP

REDEVAÀICE EAU

Echalote AIL Tomate
sout contrtat hors eontrat

7 t2 4g 4s
600 700 150 720
4200 8400 288 288
238 335 83,6 83,6
2,05 L,74 2,23 2,23
2,37 1,16 2,L9 2,L9
893 1256 314 3r4
349 296 366 3?9
593 288 548 548
145 L45 L45 145

TOTAL INTRANTS 6180 10886 1622 2106

Temps de travail MOF (h)
Temps de travail MOS (h)
Total temps de travail (h)
Coût MOF (FCFA)
Cofrt MOS (FCFA)

47 48 29 29
224799
69 95 38 38

3819 3900 2389 2389
2063 4406 797 797

TOTAL MO (FCFA) 5881 8306 3186 3186

TOTAL COUTS PRODUCTION 12061 18691 4707 6291
Coûts production hors MOF 8242 r479r 2318 2902

Rendement moyen (Kg/are)
Pertes (%)

Prix Vente moyen (FCFA/Kg)

185
15

91

193
15
35

89
1

337

206
10

153

REVENU BRUT 29018 29448 6230 15470

Valeur ajoutée 22839 19063 4709 13365

Revenu net avec MOF
Revenu net sans MOF

16967 10767 1523 10179
20776 14667 3912 12568

autoconsommation et dons (%)

vente*semences (%)

10

90
10
90

16
85

6
95

Revenu monêtaire net avec MOF
Revenu monétaire net sans MOF

12605 9286 900 8632
16423 .13185 3289 11021
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asricoles.

Dans les pages précédentes, la rentabilte économique clu maraichage en liaison

avec Ia dévaluation a éte mise en lumière. Reste maintenant à donner sa mesure exacte

dans le revenu agricole des exploitations.

Une étude sur la riaiculture de contre-saison a été faite sur 14 familles de

I'échantillon suivi (SOIIMAORO et KARABENTA, 1996). Toutes ses familles résidenr

dans des villages réaménagÉs (NfO, Nl et Km39). Iæurs résultats de la campagne

dhivernage ont été pris en compte.

Pour une première comparaison des variables économiques : temps de travaux.

coûts de production et revenu monétaire à lta (cf. document I.V) nous nous sommes

systématiquement servis du bilan (prix période des récoltes) calculé sur tout l'échantillon
(51 exploitants) contre le bilan rizicole des 14 fa:nilles.

La conparaison des temps de travaux indique u4e large prépondQr.ance pour les 3

cultures maraîchères par rapport au riz. Iæs données sont rapportées à ltectare. Ainsi,

par rapport au riz de contre-saison, la culhrre de lail demande 6 fois plus de temps, 4

fois plus pour l'échalote et 2 fois plus pour la tonate industrielle.

Les revenus monétaires mis en comparaison sont beaucoup plus élevés pour

l'échalote, I'ail et la tomate hors contrat. Ces 3 cultureg alégagent enyiron des revenrrs

monétaires équivalents à | 642 000 F/ha pour l'éc,halote, I 318 000 F/ha pour l'ail et I
102 000 F/ha pour la tomate hors contrat. Tandis qu'au riz les revenus sont environ de

431 {00 F/ha (riz simple culture) et 303 000 F/ha au riz de contre-saison. C" qw

équivaut à 4 fois le riz pour l'échalote, 3 fois pour l'ail, et 2,5 fois pour la tomate hors

contrat. Si I'on tient compte des v. erltes possibles pendant les périodes..de hausse des prix.

l'échalote et I'ail peuvent enregistrer des revenus plus élever que ceux-ci. La culture de

lâ tomate industrielle (t ind) donne un revenu monétaire légèrement supérieur au riz de

contre-saison et inférieur au riz de simple culture (hivernage). Cela résulte de

I'influence iles très bas niveaux de rendemente obtenus par certaines e;rploitations à

cause des dégâts.de.larves tllnsectes. Si I'on valorise la man-d'oeuwe.familiale, la tomate

I
I
l-

loitations

hts de nroduction
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industrielle se retrouve beaucoup plus bas. Ce qui explique une monopolisation de cette

culture par le personnel familiale.

Somme toute, les agriculteurs reconnaissent de telleg différences entre riz et
maraîchage. Mais ils reconnaissent autant les exigences du maraîchage pirr rapporr au

riz, en temps et moyens de pmduction. un choix entre les deux culhrres est plutôt
délicat. Iæ riz produit en contre-saison vise généralement les périodes de soudures pour

la consommation. Tandis que la pratique du maraîchagê est surtout motivée pour les

besoins financiers.

I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
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TEMPS DE TRAVAI'IX /ha
' iours (8h)/ha

11E7

cotns DE PRODUC1SON avec MoF

en milliere de FCFA/ha

1869

I

I

I

6chalote tomate

RE\IENU MONETAIRE hors MOF

minier;rfr*:

1642

210

RETÆNU MONETAIRE A\MC MOF
milliers FCFA/ha

1260

l2m

I
I
I
I
l

I
I
I
I

I

I

'nos' 1

481

ail tm riz(sc) tind riz(dc)

DOCT]MENTW.

COMPARATSON nConrourqun Du MARAÎCHAGE ET

DE I,ARIZICULTURE
(Données rapportées à I'hectare)'

écha = écbalote, tm = tomate rnarché (hors contrat), tind = tomate d'inû$trie (sotts contmt).
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b. le.

une enquête légÈre a été faiæ sur les 14 familles pour savoir les supelficies totales

exploitées par spéculations principales (échalote, tomate et ail). Les autres spéculations

ont été néSligées compte tenu d'un

manque de suivi au déPart et d'es

difficultés , rencontrées dans

I'enregistrement des données

économiques.

L'exploitation moyenne des

14 familles dégage environ un

revenu monétaire égal à I L6I 412

FCFA sur une suPerficie de 0,85 ha,

contre 1 5?Â 73L FCEA au i'rz' de

simple culture sur 6,45 ha et 4Æ

965 FC,T'A au iz de contre-saison

sur 1,28 ha. En pourcentage, cela repésente respectivement 37oA, 49oÂ et L4oÂ (fig 1l)'

ces données ne prennent pa8 en compte la part ile ractivité maraîchère effectuée en

hivernage (mais, gombo, piments etc.")' Dans la réalié' à part les etrploitations

collectives, le rapprochement est difrcile entre riz et maraîelhage ilans les exploitations à

mode in4ivirtuel. La gestion du revenu rizicole appartient au chef ifexploitation tandis

que chaque dépentlant maraîcher gère inilividuellement gon revenu'

La figure 12 illustre les pmportions iles 3 types de revenus dans les 14

exploitations agricoles.

La part ttu maraîchage varie beaucoup tfune e:rploitation à une autre avec' (2 o/o à

?6 % tlu revenu global). En ee reportant à la typologie, Ies grands producteurs ilu wpe Ar

tirent plus de la moitié de leur revenu annuel ilans Ia production naraîchère (55 % en

moyenne pour les 6 producteurs considéÉe). Iæs taux les plus faibles sont enregistrés

chez les producteurs conftontés aux difrcultés foncières (Ilrpe A,z des petits producteurs

en collectivité rtu I(m39 et ilu N1).

Figure 11 Part moyenne du maraîchage dans Ie

revenu agricole.

REPARTITION DU REVENU
AGRICOLE

(e:<ploitation moyenne) *iiffit"
{gt/o

Riz double
qrlture

14.Â

Maralchage
37'Â

I
I
I
I
l<



I
I
I
I
I
I

56

Figure 12 Répartition du revenu agricole annuel.

REPARTNON DES RE\MNUS AGRICOLES DANIS LES
E)GLOITATIONS (en %)

bo

tr

+-)
Fi

Err.aratchage lRiz double qrlture trRiz simple qrlture

c.

Le revenu maraîcher sert généralement à financer les ilépenses courantes. Dans la

situation actuelle où cette activité prend de grandes envergutes dans les exploitations,

elle prend en charge partiellement ou totalement le financement des moyens de

productions (etrar11es, decortiqueses intrants agricoles et...). Les éponses fournies par

les agriculteurg sur les destinations de leurs revenua maraîchers sont dassées dans le

tableau 23 (en pourcentage tle réponses à chaque poste de dépense)'

Ce revenu est souvent capitalisé ilans Ïachat de bétail ou du riz (fréquents chez

les femmes).

De l,avis général {es agrianlteurs, le revenu maraicher constitue aujourdtui leur

grand espoir, car après payenent des alettes dexercices (redevances eau, intrants, main

d'oeuvre) le reliquat du revenu riz couvre difficilement les autres besoins ffnanciers de la

famille.
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Tableau 23 Destinations des revenus maraîchers

Postes de dêPenses

,rip e* ents . (ch arm eq-b4!,teu se, decortiqueu se. . .

s courantes (condiments, habillement, dot,

mariage, fête etc...
levage (bovins, ovins, cap4qq

inements ména
Biens de luxes (voiture moto, mobylette, radio, télé ...

100

%
e oitations

2L
32
78
25

7.

I
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I
I
I
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Financement cam maraîchères et rizicole

De nouvelles perspectives se alessinent poru Ïavenir ilu maraîchage à I'Office du

Niger. Elles pourraient se tf,aduire par nne poursuite de raccroissement des gurfaces

maraîchères entamée, une forte diversification ile la protluction et une qméIioration

quantitative et qualitative de la protluction. Deux principaux facæurs sous'tendent ces

perspectives.

?.1 La nouvelle orientation de IOfEce du Nieer'

Pour soutenir sa politique cle iliversification (des cultues) amorcée, LOffice ilu

Niger a entrepris, en collaboration avec difrérente partcnaires au tléveloppement, des

actions favorables à la pmnotion de la fitière des sultures maraîchères et horticoles'

a.

Il s'est traduit par une reconnaisEance officielle rlu maraîchage dans le périmètre

aménagé, par des modifications tlu moilèle foncier (en cours) prenant en compt€ une

attribution de soles maraîchères spécifiques et racceptation de ces cultures sur les

casiers rizicoles.

b. Formation des aeents.

Des séances de fomation (par module) des conseillers agricoles pour la maîtrise

destechniquesdeproductionmaraîchèresontfinanpéesparl'officeiluNigeret/ouses
partenaires : Projet Retail, Frogramme ARPON, IIED, Banque Montliale (APROFA).

I
I
I
I
l<

Les travaux portant sur I'améIioration de la production et de

actuellement conduits par le programme Fnrits et Iégumes de

conventions de collaboration avec I'URDOC projet Retail.

la productivité sont

ITER à travers des
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7.2 Le nouvel enviromement crée par la dévaluation.

Il se focalise sur deux points principaux :

7.2.L

La tlévaluation du FCFA intcnenu en Janvier 1994 a eut un impact positif sur les

prix iles produits. L analyge comparative de Ïévolution iles prix pour les principales

cultures âo coors {es 3 flernières années indique une augmentation moyenne

généralement superieure aux taux d'inflation ùe 25 oA ilepuis 1994 (d. Planche III).

On obsene cepen{ant une forte variabilité da"e cette augmentation et selon la

périoile (évolution de I'ofre). Plus que I'effet perrrers tle raugmentation des prix et celles

des revenus, malgré le renchérissement du prix,des intxants, cest lélargissement du

marché qui semble avoir été le facteur déteminant du nouvel enthougiasme des

agriculteurs pour les cultures maraîchères dans ta périorle post'dévaluation- Pour les

échalotes /oip.on, bien que non quantifiées, il semble que les quantités enpoftées vers les

pays voisins (RCI et Guinée) ont augnenté (COULIBALY' 1996)'

Des créneaux existent égalenent par rapport à llntroduction de certaines variétés

importees telles que le violet ile galmi. Iæ pmjet (LnDoc) a procédé à un test de cette

culture dans la zone de Niono, les résuttats sont tnèe encourageants avec une production

possible des semences et un rendement bien meilleur'

L,,e retour de la soMACO vers la production nationale favorise récoulement des

tomates protluites à IOfrce du Niger (plus de 900 T commercialisées en 1995 et un

objectif de 3500 T en lan 2000).
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7.2.2

La croissance démographique de la zone Ofrce ilu Niger, I'introduction des

légumes dans les habitudes alimentaire locales sont également des facteurs potentiels

délargissement du marché iles produits maraie,hers.

Lienquête prospective menée ségou et Niono sur la consomDation des légumes a

permis de, ilégager quelques aspects importants.

Iæs types de données enregistrées :

. læs principaux lepaa et leur fréquence dang Ie tenps (ours, semaine, mois) ;

. Iæs quantités de légumes consomméeg par ordre il'importance sdon le wpe de

repas;

. Les bu{iet-sauces par jour ou par mois et la part des légumes ;

. les sondages ttopinions iles ménagères.

L analyse des résultats iadique une oonaommation plus inFortante et

inilispensable en oignon/échalote, tomate, gombo, piment, fail' ainsi que leurs tlérivés et

substituts (éc.halotp écrasés, concentré de tomate, feuilles de baobab etc.).

Iæs calculs efrectués sur leg consommations per capita donnent une légère avance

pour Niono sur Ségou, à cause certainement de son statgt de zone de production

(consommation moins chère) cf. fig. 13. La consommation moyenne en é+,halote par

inrtiviilu et par an est ale !E kg à Ségou et 19 kg à Niono. La patate suit (à cause de sa

présence permanente sur les marchés) avec 14 kg à Ségou et 17 kg Niono' La

consommation en tomate fraîche va de ? kg à Ségou à 9 kg à Niono' La pomme de terre

arrive ensuite avec 4 kg à Ségou et 5 kg à Niono. Liail est le moins consommé en

quantité mais intenrient plus régulièrement que la pomme de terre et la patate par

exerrple.

I
I
t
I

l
t
I
t
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Fig:ure 13 Variation de la consommation (annuellelinitividu) iles tlifiérentes spéculations

par ville (Ségou et Niono)
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Le niveau social des consommateurs est déteminant et discrimine les familles par

rapport à la quantité et à la qualité de la consommation. Ainsi en se rapportant aux trois

classes de fanilles, la conffguration est la suivante (figure 14).

La consommation en échalote et tomate obéissent à cette hyaothèse. La

consommation en patate tlouce semble liée à 1ne question de goût et à sa présence

pemanente sur le male,hé.

Fizure 14 Variabilité rte la consommation annuelle (per capita) en fonction du rang

social

oza
É
ç
ErF

Ero
à!
i<P

D

F1 F2 F3

Eéchalote lpatate Ettomate frche @p.de terre trl'ail

Les budgets de consommation (en légumes) varient égalerment en fonction du rang

social (figure rD. L€ coût ile la vie semble égdement plus élevé à ségou qu'à Niono

I
I

I
I
I
I
I
I
l<
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ftudgets plus élevés). Iæs budcpts moyenE enregistnés sont ale 12 000 FCFA/an et par

personne en charge.

Figure lb Variabilité du budget-légume (per capita) en fonction des villes.

E Ségou El Niono

35000

30000

E 2rooo
mtr
P 20000
ç
S lrooo
b0

E toooo

5000

0

Dans I'ensemble, il s-est ilégagé une certaine option pour la variation des plats

dans les rations 6es familles. Cette variation s'appuie essentiellement sur les légumes'

ce qui a poussé plusieurs ménagères à solliciter une pmlongation de cette activité en

période ile rupture (saison chaude et hiveraage). Iæg autres aspects qualitatifs (critères

de qualités des ménagères, problèmes recentrés ilans la consor"mation iles légumes) sont

résumés en annexe 1.

t
I
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Chapitre V.

CONCLUSIONS ET

RECOMMANDATIONS.

1.

production en

l'offre globale

sécurité dans

sous contrat.

: Le relance de la consommation

nationale (importations devenues plus chères), Ies e:çortations de plus en plus

importantes des prortuits déchalote (vers la RCI, la Guinee) ont déclenc'hé une

augmentation ile la ilemanile, æ Qd eut pour effet une élévation rles prix.

. Dans les exploitations maraîchères les revenus dégagés des différentes

cultures sont largement supérieurs aux augmentations des charges de production' CeIa

s'est traduite par une augmentation des surfacea, une plus gfande intensification par

I'augmentation des doses de fertilisants, une plus grande origence ilans la qualité des

travaux, et un étalement plus souhaité des ventes sur lannée (en prévision iles prix

rémunérateurs).

. Dans lexploitation aqricole : le maraîchage constitue Ïactivité économique

dont les revenus profitent mieux aux agriorlæurs par rapport à ceux du riz (sur le plan

financier). La part du revenu maraîe,her estimé à environ 37oÂ du nèvenu agricole

annuel, Iexistence { exploitations à revenu agricole essentiellement maraicher (75%

maraîchage), tyae Ar, sipale une évolution vers des spécialisations da"s cette activiæ'

2.

La forte inégalité rencontrée dans la répartition des surfaces constitue une

sociale. Certaines catégories notamment les

tomate industrielle. Bien plus, elle s'est traduite par une réduction de

en tomate sur les marchés, valorisant mieux les autf,es variétés. La

l'écoulement de la production justifie tout fengouement des agriculteurs

I
t
I
I
I
I
t
I<

faiblesse pour I'activité dans son évolution
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femmes (groupe C) se trouvent pénalisees par ile petites gurfaces' Ce blocage prend des

proportions souvent inquiétanæs rlans certaines exploitations où le refus du cbef

ite:çloitationtlemettreàprofitlescasierslizicolesauxrlépenilantsmaraîcberemenace

l,inté$itéileÏunitéfamiliale(lesjeunesgarlonEenâgpileprortuireilésircntplustle

n*t*3i 
problèmes ilans les processus tpchniques .e la pmiluction ûe Eont pas les

moindres.'Depuis les semis jusqu'aux récoltes et à la conservation' les manquæ à gagner

secréent.I,esréférencestechniquesmêmessiellesexistêûtpourcertainescultrrresou

pout certainee opérations' tlemeurent inconnu de la plupart des agriorlæurs' Iæs frab ôe

cesinsufrsancescoûstitueÛtlesnombæuxcasdeeihutedesrcndements'laqualité

parfoismauvaisertesproiluitsetlespet.tesénonégilansles]ieuxdeconseryation'

IæsÊIièrescommercialesdemeurentglobalementilésorganisées,àpartlatomate

initustrielle. Mêne Ià, le risque ifun pic ile livraison simultanée est pmbable si les

capacités de la SOMACO ne sont pas élargies'

L'-empilementdesmêmespto<luitsenpério<leilesrécolt€setlarlépréciationrles

prix qui en tlécoule constitue un point de faiblesse tlu système de culture'

Les consommatBurs (ménagères) se plaigBent égalenent de la ilétérioration des

qualitésrlesproiluitsàIaconser.vationetàlaconsommatron.I.curscritiquesmettenten

cause un usage démesuré tles fertilisanæ minéraux notanment I'urée'

La saisonnalité iles productions maraîchères par Tabsence marquée iles prod*iæ

ftaispenilantunebonnepartieiteÏannéeilemeureinsutmoatable.Touslesacteurs(des

producteurs aux consommateurs) iléplorent cettp rupture'

3. Les recommandations'

LofficeiluNiger,pourmieuxappuyetrsesactiotEelanslarecherttreilesolutions

auxdiffétentsproblèmesdoits,appuyersurunefranejhecollaborationavecsegi|ifférents

partenaires au iléveloppement (LRDOC' IEB' ARPON' APROFAetc"')'

1). Une analyse ilu problème foncier au nivealr tle toute la zone' et son traitement

dansunelogiquedeconcertationetileclainloyatcepoufévitertoutesurprise
u*"1i:1"; 

l,obtenrion dune pro.uction quarirarive et quanrirative, rêclaircissenent

rlesitinérairestecbniques,lareejhercheilefertilisantsmieuxconfornes(englarsà

convenance spécifiques aux cultures maraîerhères), la naîtrise tleg pertes par

I

I

I
I
I
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conservation, la recherche de variétés adaptées aux périodes hors maraîchage (saison

chaude et hivernage) sont indispensables et constituett le premier.Samp de bataille de

la recherche (IER et IIBDOC).

4). Lappui à l'organisation des proaluc't€urs en coopératives (m groupements pour

consolider leurs efrorts dans la production et ilane la commercialisation des produits : la

désorganisation actuelle des ûlières est un facteur linitant ilans la valorisation des

produits.'

5). L appui au partenariat entre agriculteure et opérateurs dans la recherche iles

contrats de protluctions et de ventea. Iæs actioûE de I1IRDOC et de I'APROFA dans

I'organisation des rencontres entre les deux paltenaires (pmilucteurs et comme$ants)

sont à poursuivre. De nême I'organisation des fdires régionales regroupant producteurs

et acteurs commelciaux sont à encourager.

6). Lappui aux pmducteurs et opérateure pour une facilité daccès au crédit'

agricole et fiaancier : le contexte achrel marqué par une cherté {es facteurs de

production renil tlifrcile aux agriculteurs le finaneæment de leurs campagnes

maraîchères. Iæs acteurs commerriaux privés de capitaux financiers (fond de roulement)

se voient limités dans leurs transactions (dapprorrisionnement et tle reventes), créant

ainsi un contraste en difrérentes régions clu même pays (mévente déchalote à Niono,

pénurie à Kayes).

La partie revient donc à IOfrce et ses partenaires qui iloivent user de tous leurs

efrorts pour gap.er le pari.s.

q
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TYPOLO GIE T\,IARAÎCHERE

I
I
I
I
I

!'1

T)'pe Ar
(7 exploitants)

T\æe A'z
(10 exploitants)

ftppe Br
(5 e:rploitants)

Tlpe Bz
(9 exploitants)

Villag
e

Familles Villages Familles Village Familles Villag
es

Familles

N10 L6, 27,
31, 49,
63,101,
109,

N1
N10
N5
N8
I{m39
Molodo

36
199
8, 10
12,31
130, 167,
202

Kouan-
couxa

22
27
94
86
100

NT
N8
Ifu39
N5

27, 41, 43, Lg4,
I
5, 16
106, 5

Tlæe Bs (4 exploitants) TTæe C
(15 exploitantes)

Villases Familles Villases Familles
N1
N5
Molodo

2,36
18

133

N1
N10
N5
Molodo

43, 69, 27,36, 4t
101, 16, 109, 63, 49
L0, 7,24
fI, t7
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SUIvl DES PARCELLES MARAICHERES BII'A}'I ECONOIVtrQIIE ERAIS DE

champs......... -...Location" " " " " "" " " " "
Libéllé d,es

Préparation du
sol
-netoyage
-labour
-nivellement
-autres
Semences
'grains
-boutures
-plants
-bulbes
Mise en Place
-sémis
-repiquage
Fertilisation
-fumure
organlque
-Urée
-Phosphate
Entretien
-sarclage
-binage
Traitement
phytosanitaire

Rêcolte
Conditionnemnt
récolte
transPort
Redevance
Frais frnancier
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GUIDE D'ENQIJETE POST-ru

I=lElat_des tieux

1) Est-ce que vos jardins sont exploités individuellement ou collectivement?

Comment se fait la répartition

2) Quan d avez vous commencé le maraîchage dans votre e:rploitation?

3) Quelles cultures avez-vous planté cette année (détailler les superficies par
spéculationf

Pourquoi ce choix

4) Évolution du maraîchage dans I'exploitation

4-L) Avez-vous introduit de nouvelles speculations depuis que vous pratiquezle
maraîchage?

4-2) Les superficies maraîchères ont-elles augnenté oq rtiminué (par speculation)?
Pourquoi?

4-3) Adhérez-vous à un groupement, une association ?

5) Sur quel t]æe d.e sol pratiquez-vous le maraîchage (selon les parcelles)?

-Simple culture

-Double culture

Maraîclwge.

6) Existe-t-il des problèmes de salifi.cation, dégradation des sols?

6- 1) Quels sont les atouts et les contraintes de ces sols vis-à-vis des cultures
maraîchères?

7) Estimez-vous avoir sufrsamment de parcelles maraîchères?

7- 1) Si non, quelles sont les limites pour en obtenir davantage?

Spéculations I 2 3 4 Autres

Superficies

Obseryations

(Pourquoi?)
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vii

1) Pratiquez-vous le maraîchage en hivemage? Sur quelle surface?

Maraîclwge..

Double culture

2) En quelles speculations, faites-vous plus d'un cyde en contre-saison?

3) Entre deux contre-sai.son, changez-vous de spéculation?

3- I) QunIIes sont les types dn rotatinn dn cultures?

3-2) Le clwix se fait-il en fonctinn du précédnnt ou du suiuant culturale?

4) Avezvous fertiliser beaucoup ou peu? Pourquoi?

4-L> Par qui et comment êtes-vous eonseillé?

5) Sur des parcelles différentes mais de même speculation, fertilisez-vous de la même
façon (dose, dates d apport)? Si non, pourquoi?

6) Avez-vous assez de fumure organique? Quel tlæe de fumure orgnnique? Où la
procurez-vous?

7) A défaut d.e fumure organietrê, vers quelles spéculations vous orientez-vous?
Pourquoi?

8) Modifiez-vous la fertilisation selon Ie pr,écédent ou le suivant cultural? Pourquoi et
comment?..

9) Les niveaux de ferfilisation minérale et organique ont-ils changé?

10) Avez-vous des rlifficultés pour vous procurer des engrais min$14q;?

Problèmes

dArgent.....

de connnissance

d'App rouisinnn ement. .. .

Autres.

III-Commerci ali sation

1) A qui vendez-vous vos produits ?:

Villageols..
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March,é """""

Semi-grossl,stgs...... ."""""'o"

Grossis tes...

Contrat .........o.. 'o""""""

utres,. """""""""""""
.a

1) Est-ce que ça change?..

Z)Comment se négocient les Prix?

2- l)connaisseaz-vous les prix sur les marchés de Bamako, ségou et Niono?

3)A quelle date? Y-a-t-il étalement de Ia vente? '

4)Comment se fait le choix des dates de vente?

4)Si conseruation, quel est le mode de consenration, la quantité conseryée

approximative, la durée de consen/ation, Iestimation des

pertes?

5)valorisez-vous le prix de vente? si oui, comment?:

Vente à

&amako..........

Ségou..

ailleurs

Minimiser Ie coût de revient.....-..

Diversification des Produits.

Amélioration de la qualité des produits""

T)Êtes-vous à la recherche de contrat? Vendez-vous sur plusieurs marchés?

I
I
l<

l)euelles surfaces maraîchères e:rploitez-vous?(Femmes) Est'mez'vous en avoir

suffrsamment?

2)Toutes les femmes ont-elles accès au maraîchage?

3)Les superficies allouées aux femmes ont-elles augpenté ou pas?

4)Lemaraîchage d.emande-t-il beaucoup de temps (problème de temps de travailX

viii

I
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I
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b)Comment se fait la répartition des terres maraîchères par le chef de:çloitation aux

femmes?

V Gestion des revenus

1) A qui revient le revenu du maraichage

2)pouvez-vous estimer ce que rapportent les cultures maraîchères?

B)A quelle période de I'année les rentrées dargent sont-elles les plus importantes?

Pourquoi?

4)euelles sont les contraintes qui empêchent de produire hors ces périodes?

5)A quoi utilisez-vous le revenu du maraîch age? Et celui du riz?

fi)Comment financez-vous les différentes campagRes?

Z)par rapport au début de votre activite maraîchère, les bénéfices ont-ils augmenté ou

diminué?

Pourquoi selon vous?...

l)Avez vous fait du maraîchage ou de la riziculture en contre-saison sur la sole de

double culture? Pourquoi (raisons économiques ou techniques)

Z)euet est Ia culture Ia plus rentable en contre-saison, maraîchage ou nz'? Pourquoi?

B)Quel est votre rendement de contre-saison (nombre de sacsX

VID CONTRAT- SOIvIACO

l)Quetle superficie avez-vous sous contrat SOMACO?

- Si pas toute la superficic tomate, pourqtni?

2)Avez-vous toute Ia semence gratuite

3)A quel prix vendez-vous vos tomates? Estimez-vous les prix suffisamment élevés?

4)Vendez-vous une partie d,e la production sous contrat sur le marché?

Pourquoi?.. ..-r.,..re ,

f)Etes-vous satisfait de ce genre de contrat? Pourquoi?

$)Souhaiteriez-vous qufl en existe pour d'Autres produits?

I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
l-
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VIII-ProbIèmes et souhaits

l)Quels sont les principaux problèmes rencontrés pendant cette campagne?

Z)Avez-vous des problèmes ou des souhaits concernant :

-l'app rouisinnn ement en engrais

-les tcch,niques culturales

-la conseruatinn

-la uente, commercialisatinn

-l'Office du Niger

I
l<
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A}INE)(E 5.

-Quels sont les produits vendus?

-Vendez-vous les mêmes produits toute l'année? Comment se répartissent-ils tout au
long de l'année?

-Lieu d'approvisionnement pour chaque légrrme vendu?

-Où se situe le lieu d'approvisionnement par rapport au lieu de revente?

-ces lieux changent-ils arr cours de I'année? pourquoi?

-Avez-vous une préférence pour un lieu dapprovisionnement (en fonction de laqualité, du prix, de la disponibilité du produiD ? 
-

-Connai.ssez-vous l'origine du produit?

-Avez-vous des exigences quant à la qualité des produits achetés? (taiils, cultivar,
maturité,...)

-Lien avec les foumisseurs (parenté, voisinage...X Quels sont les producteurs :
grossistes, producteurs, intennédiaires?

-Quelle est la périodicité des achats?

-Mode de paiement (à crédit/taux ou non)?

-Quelle est la somme mise en jeu à I'achat?

-Moyen, Coût, Temps de transport du lieu dapprovisionnement au marché?

-Pour les grossistes : lieu, mode et durée de stockage?

-Quelle est la fourchette de vos bénéfices sur l'année? euels sont les facteurs de
variation des prix d'achat et de revente?

-Avez-vous beaucoup dinvendus?
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