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AVAû T PROFO,S

L'objectif de cette étude est double : premièrement anaTyser Ia
vulgarisation des cases de conservation d'êcha7ote, deuxjlmement
êvaluer 7' impact de 7a dittusion des mercurja-l.es de produits
maralchers . CelTe-ci s'inscrit dans 7e cadre de 7'êvaTuation de
travaux effectuês depuis 1-991- par 7e Projet RetaiT sur
7' amêTioration des conditions de conservation des êchaTotes.

I Dans un souci d,objectivitê T,uRDoc a souàajté que cette étude
soit rêa7isêe par un bureau d'ëtudes indêpendant.

Le CICF, au terme de cette êtude remercie L'Office du Niger et
Ie Projet URDOC pour leur appuj.

Les enquêtes sur terrain se sont dêrou7ées à u.r?e pêriode où Jes
paysans sont très occupês : chasse des oiseaux due à une
recrudescence peu hahituelle, moisson et battage. Toutelois,
nonohstant ces occupations -l.es paysans ont êté nombreux et
enthousiastes à vouToir rêpondre aux questionnaires. Concernant
particul.jèrement Jes propriêtaires de cases leur disponihiTitê
a êtê totale. Ceci têmoigne I'intêrêt qu'i7s accordent à 7a
recherche de solution au probTème de c'onmerc.ialisation des
êchaTotes. IVous -l.es sommes reeonnaissants pour -l,eur
participation.
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RBSTJMB - CONCLUSIONS

1. La politique de diffusion des cases de conservation
dtéchalote dans Ie Kala Inférieur de ItOff ice du Niger a eu
un grand impact. Si avant L993 iI nty avait qu|une seule
case dans cette zone (celle de Nara construite en 1984)'
avec la mise au point, êt Ia vulgarisation drun prototype
par Ie Projet URDOC, or y compte actuellement 30 cases.

La répartition des cases n I est pas Ia même d I une zone à une
autre. plus de Ia moitié des cases se trouve dans Ia zone
de Niono. Dans Ie Secteur du Sahel I villages sur 10
possèdent chacun une case de conservation, soit un taux de
couverture de 8OZ.

euant aux zones de Molodo et de NtDébougou, êIles comptent
respectivement 3oA et L6Z.

Z. La construction des cases a commencé en L993. Ltidée est
venue principalement du Projet URDOC. Toutefois, un tiers
des cases a été réalisé sur initiative personnelle.

Le cott de Ia construction varie largement. Les cases
construites sur idée personnelle sans apport extérieur sont
Ies moins cotteuses (22 500 à 35 OOO FCFA). Le cott drune
case modèIe Retail varie entre 80 000 et 228 000 FCFA.

L6 cases sur 30 ont été construites sur fonds propres- Le
reste a bénéficié d I un financement extérieur (URDOC à 9OZ
variant de 30 à 1OOA)

3. Toutes les cases recensées sont du type en banco avec
toiture en terrasse, sauf L case de Ténégué Nl,0 dont Ia
toiture est en Paille.
472 des cases possèdent des portes simples. Le type de
porte simple et grillagée est Ie plus répandu dans Ia zone
de Niono où I cases sur L6 en possèdent.

Le nombre d I ouvertures d I aération est très variable (en
moyenne une vingtaine) . Toutefois, il existe des cases qui
possèdent plus de 5O trous d I aération. Les cases
construites sur des idées personnelles ont Ie minimum de
trous.

La capacité de conservation (en moyenne comprise entre 3 et
6 tonnes) est exploitée à 752. La gestion est surtout
individuetle, dans 7OZ des cas. Très souvent on conserve
dans ces cases les semences et }es produits destinés à Ia
commercia I isation .

Les traitements phytosanitaires ne sont pas maltrisés- On

rencontre même des produits prohibés.
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vi
4. Les avantages de Ia case cités sont une meilleure

conservation, une diminution des pertes de conservation et
Ia sécurité de Ia case.

La case de conservation connait trois contraintes
essentielles: Itentretien, Iê cott éIevé de Ia construction
et le suivi journalier.

Les attentes des agriculteurs pour I'améIioration de Ia
technique sont :

couvrir Ie toit de plastique avant de rnettre Ie banco
garnir Ie plancher avec du ciment ainsi que les façades
exposées aux pluies
badigeonner Itintérieur de Ia case
augmenter les dimensions de Ia case
informer sur les meilleurs produits de traitements
phytosan ita ires .

La grande majorité des producteurs maraichers du KaIa
Inférieur écoutent Ia mercuriale des prix diffusés à Ia
radio . 48eo I 'écoutent hebdomadairement, ALZ souvent et
seulement 113 ne 1récoutent jamais.
Les facteurs qui empêchent I t écoute des prix diffusés sont
essentiellement Ie manque de poste radio et Ie manque de
temps.
D I une manière généraIe, Ies personnes qui n | écoutent pas Ia
radio se renseignent sur les prix au marché et parfois
auprès des voisins et amis.

Les producteurs utilisent Ia mercuriale d'abord pour Ia
mise en marché de leurs produits, ensuite pour Ia formation
des prix, afin pour Ie suivi des marchés.

La forme actuelle de diffusion de la mercuriale des prix
maralchers donne satisfaction aux producteurs qui
apprécient beaucoup Ia communication des trois prix :

minimum, moyen et maximum.
Cependant, pâF rapport à Ia radio les opinions sont
partagées entre Ia diffusion des prix par Ia radio Cesiri
et lrensemble des trois stations que compte actuellement Ia
zone.
l-gH est le moment propice pour Ia diffusion de Ia
mercuriale des prix maralchers. Les produits dont les
informations intéressent le plus grand nombre des
agriculteurs sont I t échalote, Ia tomate, I t ail, Ie pinent
et I t oignon.
Le marché de Siengo est celui dont les informations
intéressent le plus Ies agriculteurs. Ensuite viennent
celles des marchés de Niono et de Diaki-wéré.
Enfin les agriculteurs souhaitent, êD plus de Ia mercuriale
des prix r guê des informations soient données sur les
technigues culturales, Ies méthodes de conservation,
Ifapprôvisionnement de qualité en semences diversifiées, Ia
commercialisation et Ie respect du calendrier cu1tural.

6.

7.

g.
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Recommandations

I. Les agriculteurs sont satisfaits de Ia case de consernation d'échalote. Ils
recommandent la poursuite de sa difftnion artn que d'autres paissent en

profiter. Dans ce cadre, ils suggèrent un partenariat entre I'URDOC et

d'autres structures intéressées.

2. Etendre la diffusion des coses de conservation d'échalote aux, deux autres

zones de I'ffice du Niger, notamment celle du Macina où la culture
d'échalote est très importante dans Ie Secteur de Kokry.

3. Aider les promoteurs de cases construites sur initiative propre à rendre

Ie système d'aération plus performant en vue d'améliorer les conditions
de conservation.

Fournir le maximum d'informations sur les types de traitements
phytosanitaires.

Faire dew diffusions de la mercuriale des prix par semaine:

- Iundi et vendredi à la radio Cesiri
- samedi et mercredi à la radio Delta.

6. Diffuser la mercuriale des prix maraîchers sur les marchés de Niono,
Siengo et Diaki-wéré.

7. Difftner également des informations sur les techniques culturales, les

méthodes de conservation, I'approvisionnement en semences

sëIectionnées, Ia commercialisation et Ie calendrier cultural des cultures

maraîchères.

4.

5.
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TERMES DB REFERBNCB

Les travaux initiés au Projet RetaiI depuis 199L sur lraméliora-
tion des conditions de conservations des échalotes ont abouti à
Ia mise au point d I un prototype de case de conservation en
L99 3 / 94 . Grâce à I t appui du proj et, certaines organisations
paysannes (cfE) et des paysans individuels ont construit des
cases dans les zones de Niono, Molodo et NtDébougou. Suite aux
différentes sensibilisations (visites et radio) , certains paysans
ont, dê leur propre chef construit des cases à usage soit
individuel ou collectif.

D I autre part, depuis L992 | Ie Proj et Retai I assure Ia col lecte
des prix des produits maraîchers sur les marchés de Niono, Ségou
et Bàmako. Avec Ia création de Ia radio rurale CcSIRI à Niono,
Ies prix sur Ie marché de Niono sont diffusés hebdomadairement.
Cependant aucune information nrest disponible sur ltintérêt et
I t utilisation de cette information par les agriculteurs.

La présente étude devrait permettre de réaliser :

un inventaire détaiIlé de toutes les cases de conservation
(modèle Reta i I ou autre )
de dégager I'intérêt des agriculteurs pour Ia diffusion des
prix des produits maraîchers et I'utilisation qu' ils en
font notamhent par rapport à Ia formation des prix et Ia
mise en marché.

La nature du travail demandé au Consultant est Ia suivante:

Pour les cases de conservation

Dégager le niveau de diffusion de Ia case de conservation
(analyse sectorielle et globale) en fonction notamment de
I t importance de Ia culture d I échalote dans Ie village et Ia
zone
Analyser les contraintes et les avantages comparativement
aux rnéthodes traditionnelles (conservation dans les maisons
dthabitation, dans des filets... o ) de cette technique.
Dégager Ies attentes des agriculteurs pour ItaméIioration
et une large diffusion de cette technique.

Pour les mercuriales

Proposer des solutions concrètes pour ItaméIioration de Ia
difiusion de Ia mercuriale des prix af in qu'eIl-e soit
d I avantage profitable aux producteurs maralchers
Evaluer I'impact de cette information dans Ia politique de
commercialisation des producteurs.
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r. MODALITBS D'EXECUTION DE L'ETUDE

L | étude concerne les
Molodo et NtDébougou.
quement dans tous les

trois zones du Kala Inférieur: Niono,
Les enquêtes ont été menées systémati-

villages de chacune des zones, soit
26 villages dans Ia zone de Niono
2L villages dans Ia zone de Molodo
25 vi I lages dans Ia zone de N t Débougf ou .

De même I elles ont concerné les trois centres (Niono, Molodo,
N t Débougou) et portaient sur deux aspects :

1.1 Les cases de conservation

Le recensement dans tous les villages des propriétaires de cases
de conservation a été fait en deux temps : d I abord avec Ie
Service Suivi-Evaluation de Ia zone, ensuite au cours d I un
entretien semi-collectif avec les responsables AV : président,
secrétaire général, secrétaire à la production. Si le premier
recensement a donné une indication sur Ie nombre de fiches à
préparer, le second par contre a permis de savoir Ie nombre exact
des propriétaires de case.

Après Ie recensement, uD état descriptif sommaire de chaque case
a été réalisé au moyen drun questionnaire éIaboré par ITURDOC et
complété par Ie consultant (Annexe l- ) .

L.2 Diffusion des mercuriales

À I t aide de questionnaire (voir Annexe 2, des enguêtes légères
ont été menées dans tous les villages. En réalit,é iI s I agit
dfinterview individuelles faites auprès de dix (10) producteurs
maralchers (dont 5 hommes et 5 femmes) choisis dans chaque
village pour mieux appréhender I t intérêt des agriculteurs pour
la diffusion des prix et I'utilisation qu'ils en font dans Ie
cadre de Ia formation des prix et Ia mise en marché. Au total 375
hommes et 375 femmes ont été interviewé.

I
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II. AhIALYSE DES CASBS DE CONSERVATION D'ECHALOTE

Ltobjectif recherché dans la diffusion de la case de conservation
comme indiqué dans Ia 'f Fiche Technique" éIaborée par I I URDOC
(voir annexe 3 ) est de :

f- ) augmenter Ie revenu des mara îchers en réduisant
considérablement les pertes par pourritures et en étalant
suffisamment Ia période de commercialisation des échalotes
et oignons

2) permettre Ia conservation des oignons et échalotes dans de
bonnes conditions, notamment les semences.

2.1 Inventaire des cases de conservation

Les enquêtes menées dans les villages des trois zones du Kala
Inférieur ont permis de recenser 3O cases de conservation
d t échalote, tous modèIes confondus dont L9 cases de modèIe
Retail. Notons que ce chiffre ne prend pas en compte les cases
traditionnelles qui existent pratiquement dans Ia majorité des
exploitations de I ' Office du Niger.

II ne Èient pas compte non plus de 4 cases construites en 1993
I sur idée et sur financement du Projet URDoc pour Ie cornpte du GIE

I rrKunawolo Tonrrr de Ténégué Nlo.

La noitié des cases de conservation se trouve dans Ia zone de
Niono (voir Tableau L) . A I t intérieur de cette zone on constate
une forte concentration des cases dans Ie Secteur Sahel où I sur
10 villages possèdent chacun une case, soit un taux de couverture
de 8OU. Cette situation peut s t expliquer par I t importance de Ia
culture d | échalote dans ces villages, mais aussi par
Irencadrement intensif de ce Secteur par Ie Projet Retail.

Dans Ie Secteur de Niono on dénombre 3 villages où se trouvent
des cases de conservation. Toutefois, c I esÈ ici que I I on
rencontre Ie village ayant Ie maximum de cases : Fouabougou avec
4 cases dont 1 pour un GIEF.

Quant aux zones de Molodo et de N I Débougou elles renferment
respectivement 30U et L6Z des cases.

Dtune manière généraIe, Ia grande majorité des cases appartient
à des privés. 5 cases appartiennent à des groupements féminins
(GIEF) et 1 case à tout le village.

I
I
I
I

l. 'Kunawolo Ton' cst un GIE créé en 1993 sur initiativc de MM - Ousnranc KONE, Sounrana DtENl'A, Karim DAO cl Youssouf BERTE. Courposé

d'homnrcr ct dc fcnuncs, il avait constrruit cn 1993 qustrc c!!re$ de conscrvatioû.

Csrstruitcs côtc à côtc dans un bas-forrd, ioutcs lff crsc,s sont tonrbécs au nrois dc Juillct dc la nrênrc annéc sous I'cffct dcs csux slûgnmtcs. Nos

invcstigations urt penrris d'avoir quelqucs infonrntions sur ccs cascs qui éhient toutes du lype cn banco avec toiture cn terrûssc. la capocité dc

conscrvation dc chaque casc était (de l0 000 kg) exploitéc n 75% . læ taux nroycn dc pcrlc :r étd estirné à 15 %.

L'annec qui a suivi la chutc dcs cascs, lc CIII avait achcté dc.s scurenccs d'<lignon (violct dc GaLuri) pour un nrontûnt de 2GÙ m0 FCFA cn vue dc

redorrncr vie au groupenrcnt. Mais ces senlcnces qui avaicnt pçrdu tout pouvoir gcnrrinatif, n'ont pas genrré cc qui a totrlcrrtcnt dccouragé le groupcnrcnt.
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Tableau 1

Répartition des cases de conservation par zone

Les cases construites individuellement par les femmes sont peu
nombreuses : 3 au total dont 2 à Fouabougou dans Ia zone de
Niono, êt L à Nara dans Ia zone de NtDébougou.

Ltétat descriptif sommaire de chacune des cases recensées est
donné dans lfAnnexe 4.

Zones Vi I lages Nombre de case

NTONO

Secteur Niono
Fouabougou
Kolodougou-coura
Moussa-wéré

Total / Secteur

4
L
1

Secteur Sahel
Nango N3
Sassagodj i N4
Tigabougou N5
Sagnona N6
l.IeI intigui Ia N7
!{éréke1a Ng
Ténégué NL0
Coloni Km26

Tota I / Secteur

L
l_

L
t_

L
L
3
L

Lo

TOTAL ZONE 16

MOLODO

Cocody Mg
Kérouané M5
Quinzambougou 142
ManiaIé
Molodo I
Médine UPs
Socourani

2
1
t
1
1
L
2

TOTAL ZONE 9

N I DEBOUGOU

N I Débougou Centre

N I Dl-L

Nara

2

1

2

TOTAL ZONE 5
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2.2 Construction de la case

2.2. L Date de construction
La construction des cases de conservation dtéchalote a démarréà partir de L993, année au cours de laquelle 4 cases ont étéconstruites : à Nango N3, au coloni Km26, Ténégué N1o et à
NrDébougou centre. Ltannée suivante, ce chiffre a êtC nultipliépar deux, essentiellement dans Ie Secteur du Sahel et dans Ia
Zone de Molodo.

En 1995 et L996 | furent construites 5 et 4 nouvelles cases
respectivement. Cette année, Ie nombre de cases construites a
atteint le record de g , comme I t indique re Tableau z.
Signalons cependant, guê ce rythme sera largement dépassé dans
un avenir immédiat au regard des nombreuses intentions révéIées
au cours des enquêtes sur terrain.

Tableau 2
Rythme de construction des cases de conservation

2.2.2 Source de I I idée

D I une manière générale, I' idée de construction de la case de
conservation est venue du Projet URDOC, soit directement ou
indirectement. Les cas directs sont les plus nombreux et font
suite aux di f f érentes vis ites de I I URDOC . I Is répresentent 60>o 1

soit 18 cases.

Deux cas indirects ont été notés dans l-a zone de Molodo:
Médine I uPs où I'intéressé a eu ltidée à partir de Ia radio
CeSfRI, êt Cocody MB où I I idée est venue d I un propriétaire de
case modèIe Retail.

l. La casc dc Médinc UPS mérilc un pctit dévcloppcrncnt. En cffct, lc prorrotcur a fait une cxccutioo irrraginairc du nrodèlc Retail à porlir dcs idéar
diffusécs par la ndio. læs étagèrcs nonrralemcnt cspacécs sculqnent dc 50 crrr oot du être courpriscs conrnc dcs vériublçs étagcs. Cc qui a poussé ls
prfrnotcur à csrstruire unc tour.
Bicn vrai quc lcs lrtveux n'étaicnt pas totalcnrcnt ochcvds (il rcstc à fairc lcs podrs ct fcnêtrcs, scloo lui nrêurc au nlotncnt dc I'cnquêfc) oous pcns<xr!
quc dcs unélioratiqts cn vuc d'accroîtrc nolflrurrcnt la capacité et lc systbrrc d'réraùon serorrt néccssaircs. Aussi, nous invilorrs I'URDOC à voir ce

nraraîchcr qui mériæ un cncoursgerncnt.

I
I
I

Zones Années Tota I
t-993 L99 4 1995 L996 L997

Niono

MoIodo

N I Débougou

3

L

4

3

1

3

2

2

1

1

4

3

2

L6

9

5

Total 4 I 5 4 9 30
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g cases de conservation dont 3 dans chaque zone ont êEê

construites sur des idées personnerres. Erres se distinguent du

modère Retail par re dispositife;aération nettement insuffisant'

L,idée de construction drune case a été donnée par^ gne Animatrice
de il oN à Kérouané M5 dans ra zone de Morodo. L I idée de ra case

de NtDll dans Ia zone de NtDébougou est venue de APROFA'

Le tabreau no3 récapiture les diffêrentes sources dtidées :

Tableau 3

Source de I' idée de Ia case

* idêe venue d,un ptopriêtaire de case modèle RetaiT

2.2.3 Coût de Ia case

Dans Ia fiche technique de la case et de Ia conservation de

lroignon, re projet unboc a "=iira re cott moyen de construction
à ZO3 55O FCFA aans les conditions du payèan' Ce montant se

iepartit ainsi qutil suit 3

cottdesmatériauxdisponiblesauvillage(traverse'
perchette, brique, banco,'boi= support des claies) = 72 800

t ct,a
cott des matériaux non disponibles au village (tuyaux en

tôIe, porte ordinaire,' porte gr.illagêe' grillage
moustiquaire, Pointe, sabie, ienêtre, -cinenU) = 7 o 7 50 f cf a

coot âË Ia nai-n d'oeuvre : 60 000 f cf a.

Selon }es résultats des enguêtes Ie coût de construction de Ia
case varie énormément. rr va de 10 ooo F.FA à environ 2gg o0o

F.FA. En règre générare, exception faite des cases de Moussa-wéré

et de Médine ups qui o'É cottê r"=p"ci_iyernent Loo ooo F.FA et 283

5Oo FCFA, Ies cases construites "'it idée pefsglnelle sans apport

extérieur sont les moins cott,euses (22 5Ob à 35 OOO rcFA) ' cette
faiblesse de coût peut s I expliquer p?r Ie fait que les paysans

n,intègrent pas res apport=-p"i"onnèrs en nature (matériaux et
main droeuvre).

Source de I'idéeZones
APROFAAni. oN

Niono

Molodo

N t Débougou
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Crse de conserrstion et diffusion de le mercuride des prix manicberr

Le cott de construction des cases de modèIe Retail varie entre
80 OOO et 228 OOO FCFA. La case plus cotteuse est celle du NtDl1
construite à 288 425 FCFA grâce à ltappui de APROFA.

Plus de Ia moitié des cases (16) a été construite sur fonds
propres. 13 cases ont été réalisées avec des aides financières.
Cependant I tapport ext,érieur nrest pas Ie même partout. 11 varie
de 308 du coût total (cas de la case de !,férékela NB construite en
L994) à LOO?. C|est Ie cas des cases de Wélintiguila N7 (zone de
Niono) , de Cocody Mg et de Quinzambougou YIz dans Ia zone de
Molodo, construites chacune à 2OO OOO FCFA entièrement financésr
par Ie Projet URDOC.

LZ cases ont bénéficié d t un financement URDoc, êt 1 case du
financement APROFA.

2.3 Caractéristiques des cases

Toutes les cases recensées sont du type en banco avec toiture en
terrasse exceptée une case de Ténégué NL0 dont la toiture est en
paille2. Les portes sont de trois types (voir Tableau 4).

Tableau 4

Nature de Ia porte de la case

Sans battant : ce type de porte nrest pas très répandu, 5 au
total que I I on rencontre dans toutes les zones. Il est
surtout du au non achèvement des travaux de finition.
simple : Ia noitié des cases possède des portes simples. II
est le plus fréquent dans Ia zone de Molodo où on Ie
rencontre au niveau des 2 / 3 des cases.
simple grillagée : le type de porte idéal, Ie plus répandu
dans Ia zone de Niono où B cases sur L6 en possèdent.

Zones Porte Tota I
CASESsans battant simple gr i I Iagée Les deux

Niono

MoIodo

N I Dêbougou

2

2

1-

6

6

2

I

1

2

L6

I

5

Tota I 5 14 L1 30

I
I
I

t. Cc type dc luranccnrcnt étâit rcslisé au début du progralunc dc diffusioo. Dcpuis, lc lrnanccnrcnt a été reduit.
2. Cascavcc toibrc co paillc à Tcnégué = prarricr protolypc cxpérinrcntal. Lr toiturc cn paillc est jugcc inadaptdc dans lc cootcxlc dc I'ON (veots violentr).
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Les enquêtes ont permis de recenser quatre qualités de fenêtre 3

1. simple, ctest à dire fenêtre métallique sans grillage
à ouverture fixe dont Ie nombre varie de 1 à 3

2. fenêtre métallique avec grillage, dont Ie nombre varie
de2à6

3. grillagée, dont Ie nombre varie également de 2 à 6
4. brique en claustra dont Ie nombre varie de 2 à 7 .

Les ouvertures draération sont des tuyaux PVC ou en tôle, des
gouttières ou autre type tet que les boltes de lait. , . . . EIIes
sont fermées très souvent par Ia toile grillagée pour empêcher
Ies insectes de pénétrer à I t intérieur de Ia case.

Le nombre drouvertures draération est très variable, êD moyenne
une vingtaine. Cependant, iI existe des cases (Diaki-wéré et
Moussa-wéré) qui possèdent plus de 50 trous draération.
D I une manière générale, Ies cases construites sur des idées
personnelles possèdent Ie minimum de trous draération. Aussi,
très souvent ces trous ne sont pas fermés. CeIa est en partie du
au cott relacivement éIevé des natériaux utilisés (358 du cott
total) et qui ne sont pas disponibles au village.

En rendant plus performant Ie système d t aération de ces cases on
pourra considérablement améIiorer leurs conditions de
conservation.

La capacité de conservation de Ia case est variable, êD moyenne
3 à 5 Tonnes. II existe des cases (dans Ia zone de N t Débougou)
qui ont une capacité inférieure à 1 r 5 t et des cases pouvant
contenir plus de 6 Tonnes (dans Ia zone de Niono) . 472 des cases
ont une capacité de conservation comprise entre 3 et 6 Tonnes,
comme l t indique Ie Tableau 5.

Tableau 5

capacité de conservation de Ia case

Zones Capacit.é ( Kq )

l-500 à 3 000 300L à 6000

Niono

MoIodo

N t Débougou 2

3

4

2

9

4

1

3

TotaI 2 9 L4 3
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2.4 Mode d'exploitation

D I après les investigations effectuées, Ies cases de conservation
sont quelque peu sous-exploitées. En effet, comme Ie montre le
Tableau 6, seulement dans 3 cases (L à Niono et 2 à Molodo) Ies
capacités sont exploitées à 1ooA. Dans 14 cases Ia capacit.é
exploitée est de 752. La capacité de conservation de 2 cases
(Molodo I et Kolodougou-coura) est même exploitée à 252.

Tableau 6

Exploitation de Ia case

Le Projet URDOC devra davantage diffuser Ia technique des
clayettes pour aider les propriétaires de cases à accroitre Ia
capacité de conservation.

Le même tableau montre que Ia gestion de Ia case est
essentiellement individuelle (dans plus de 7OZ des cas). Dans Ie
cas de Ia gestion collective (faite seulement par des femmes) Ie
nombre dfassociés varie de 2 à 30.

Le Tableau 7 donne les objectifs du stockage. Dans presque toutes
Ies cases de conservation on stocke les semences et les produits
à commercialiser. Dans Ia case du N I DLL, construite grâce à
Itappui de APROFA, êt appartenant à tout Ie village, seulement
les semences sont stockées.

Tableau 7
objectifs du stockage

Zones Capacité exploitée Gestion
L00z 7 5e" soa Indivi. CoI Iective

Niono

Molodo

N I Débougou

1

2

I

3

3

5

3

t-

L3

6

3

2

3

2

TotaI 3 L4 9 22 7

Zones Semences Commercialisation Les deux

Niono

MoIodo

N t Débougou L

L

L

L4

I

4

TotaI 1 2 26
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La durée de stockage varie de 4 à 7 mois. Les semences sont
conservées plus longtemps que les produits destinés à Ia
commercialisation.

Concernant les traitements phytosanitaires on rencontre plusieurs
types de produits dont les noms de certains ne sont même pas
connus par les utilisateurs (poudre verte, blancher rouçte'
bleue..) ou dont Irutilisation est même prohibée comme Ie DDT-

I Les produits couramtnent utilisés sont le siiolan et le sinithion.
I La àose et Ie nombre de traitenents varient en fonction du

produit.

I Siqnalons que nous nravons rencontré nulle Part aucun des
I pr6auits reéornrnandés comme Ie Propoxur ou Ie Dursban'

I A notre avis, ici, iI y a un déficit d'infornation qu'iI
I conviendrait de combler te plus vite possible.

Les perÈes de conservation sont variables, êD moyenne de L0 à
30â. Cependant iI a êtê enregistré des taux de perte très éIevés
(sgt et plus) à Socourani dans la zone de Molodo et à Nara et
ùroéuougàu centre. ces pertes sont dues à Ia dessiccation et à Ia
pourriture du Produit.

2.5 Avantages et contraintes de la case de conservation

2.5.1 Avantages

L r analyse des avantages comparativement aux rnéthodes
traditior't."I les ( conservation dans les maisons d t habitation, dans
des filets. . . . ) a donné des résultats suivants :

Tableau I

Avantages de la case de conservation

L0

I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I

No Cr itères Points

L

2

3

4

5

6

Meilleure conservation

Faible pourcentage de Pertes

Sécur ité
Grande capacité de conservation

Libère Ia maison d'habitation

Longe durée de stockage

18

1_4

1-6

5

4

3
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Ce tableau montre que les opinions fréquemment exprimées pour les
trois zones de I t étude sont la meilleure conservation des
produits, Ia diminution des pertes de conservation, Ia sécurité
et la grande capacité de stockage.

La qualité des produits conservés dans les cases de modèIe RetaiI
se situe au premier rang. II s t agit surtout d t une bonne
protection du produit contre les attaques dr insectes, Ia pluie,
Ies vents chauds et secs, etc. . . Cette bonne conservation permet
de vendre aux moments opportuns à des prix plus éIevés r cê qui
augmente les revenus. Dans Ie cas des semences Ia faculté
germinative est nettement meilleure.

La diminution des pertes de conservation occupe Ie deuxième rang
après la qualité parmi les critères avancés. L'importance donnée
par les maralchers au pourcentage de perte stexplique par Ie fait
que dans les méthodes traditionnelles de conservation Ia
diminution du revenu liée à ce facteur est assez considérable.

La sécurité de la case de conservation apparaît comme Ie
troisième avantage que les populations ont eu dans la nouvelle
technique. Cette option est particulièrenent nette dans les zones
de Niono et de Molodo où beaucoup de gens sont victimes de vol.

Notons êgalement que Ies populations apprécient Ia grande
capacité de conservation de Ia nouvelle technique qui permet une
durée de stockage plus Iongue que les rnéthodes tradit ionnel les ,
tout en Iibérant les maisons dthabitation.
Ltordre et Itimportance des critères avancés varient peu dfune
zone à ltautre. Si dans Ia zone de Niono où iI y a Ia plus forte
concentration de cases, ainsi qu t à NtDébougou Ia meilleure
conservation est un critère apprécié, dans Ia zone de Molodo
c I est Ia sécurité qui est plutôÈ mise en avant.

2.5.2 Contraintes

D t après les avis exprimés
conservation sont :

Ies contraintes de case de

1. Entretien de la case
2. Cott éIevé de Ia construction
3. Suivi journalier
4. Casse des bois supports des claies
5. Maçon quafifié
6. Ouvertures dtaération

Ia

1-6
L3

4
2
1
t-

Soulignons que trois propriétaires de case (1 dans chaque zone)

I 
nront trouvé aucun inconvénient.

Lês seules contraintes qui soient reprises dans toutes les zones
I sont lrentretien et le cott éIevé de Ia case. Plus qurune sinple
t reprise, ces factêurs sont de loin les prernières contraintes'

L1_I
I
I
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En effet, I,enÈretien de Ia case est Ia difficulté exprimée par
fe propriétaires de case. II s t agit d I un crépissage qui . est
effectùé chaque année compte tenu du fait que Ia case est en
banco. Les frais varient de 3 000 F à L0 000 FCFA.

parfois, Irentretien comporte également Ia réparalion du grillage
(Z cas ont été enregistrês) ou Ie renouvellement du plastic de Ia
toiture, si celle-ci est en Paille.
Notons que le crépissage de Ia case qui apparait comme Ia
pi"rlare contrainte ntes{ pas seulement pr-opre à cette techniguê,
mais aussi aux méthodes traditionnelles dans les cas de
conservation des échalotes dans les maisons d'habitation (aussi
en banco) .

La seconde contrainte selon les propriétaires de case est Ie cott
élevé de Ia construction ( 13 points) . Ici, iI s'agit d I une
contrainte réerre si r r on compare re coût d I une case de

conservation à celui dtune case dt-habitation de mêmes dimensions.
par ailleurs , cr est cette difficulté qui justifie à notre avis
f;"pp"i financier du projet uRDoc et d'àutrès partenaires. Aussi,
elle emp6ànà au j ourd'liui beaucoup de gens qui voudraient
construire une case de conservation '

Toujours par rapport à Ia construction Ie fait que nrimportq quel
;;;;;t-- i"- peut pas construire une case de rnodèIe Retai I est
ressenti comme une difficulté.

Enfin, Ie suivi j ournalier est Ie critère avancé après
i , entietien et Ie cott de construction de Ia case - r I est
important pour une bonne conservation des échalotes mais son
temps peut^êtr" mininisé si Ia case est à proxirnité de Ia maison
d t habitation.

2.6 Attentes des agriculteurs

Au cours de nos enquêtes nous avons demandé aux agriculteurs
Ieurs attentes pour i'améIioration et une large diffusion de Ia
case de conservation.

La grande najorité des agriculteurs rencontrés sont satisfaits de

Ia case de conservation vulgarisée par re Projet Retail pour ra
raison qurelle assure une meilleure conservation des échalotes.

I
I
I
I

l. Il a fallu la perscvérancc du GlEJantoyrrrla dc Fouabotrgou pour achcvcr ss crse dont les ttavtux ovaient été suspcndus pcndant unc lctguc périodc'

fautc dc ncr disponibilité dc nraçon spcciali#.

L2
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C I est pourquoi I ils sont unanimes sur Ia poursuite de sa
diffusion afin que drautres agriculteurs puissent en profiter.
Dans cette perspective leurs attentes sonC les suivantes :

construire une case modèIe dans chague village pour
permettre aux populations de l"a comparer aux méthodes
traditionnel Ies

former un maçon dans chaque village afin que Ia non
disponibilité de maçon qualifié ne soit plus un facteur de
blocage

au cours des sensibilisations mettre d I avantage I I accent sur
Ies avantages de Ia technique.

mettre en place une Iigne de financement car beaucoup
dfagriculteurs veulent construire la case, mais ne disposent
pas de ressources suffisantes.

Cependant certaines difficultés pourraient entraver une teIIe
démarche. Aussi, Ies agriculteurs suggèrent que celle-ci soit
faite dans Ie cadre drun partenariat entre le Projet URDOC et
d I autres structures interessées.

Pour I I améIioration de la technique les attentes des agriculteurs
sont 3

couvrir Ie toit de plastique avant de mettre Ie banco

garnir Ie plancher avec du ciment ainsi que les façades
exposées aux pluies

badigeonner I'intérieur de Ia case

augmenter les dimensions de Ia case

inf ormer sur les rnei I leurs produits de
phytosanitaire.

tra iternent
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Irr. UTILISATION DE LA MERCI]RIALE DBS PRD( I\'IARAICHER'S

Depuis Lggz, Ie projet uRDoc assure Ia collecte des prix des
prààuits maralchers êur res marchés de Niono, ségou et Bamako.
Avec Ia création de Ia radio rurale cesiri à Niono en L994 les
prix sur Ie marché de Niono sont diffusés toutes les semaines.
cependant, aucune information n I est disponible sur I t interêt et
I r LtilisaLion de ces informations par les agriculteurs. Des

enquêtes ont été menées auprès de ceJ derniers afin de connaitre
Ieur interêt pour Ia afrfusion des mercuriales mais aussi
If utif isatitn qïrit= en font notamment par rapport au choix de Ia
perioa" de "o*io"tcialisation 

et Ia fixation des prix avec les
commerçants.

3.1 Ecoute des prix diffusés par la radio

seron res résurtats des enguêtes ra prus grande majorité des

.gri"rrrteuis dans ra zone du Kara rnfêrieur (Niono, Morodo et
N r Débougou) écoutent res prix des produits maralchers diffusés
par Ia radio. En effet, OOO. personnes soit B9U des agriculteurs
interviewés écoutent b"r informations . 4geo des enguêtés res
écoutent toutes les semaines | ALZ souvent et seulement 1L3 ne les
écoutent jamais. cette tendance est observée dans toutes res
trois zonés de ltétude (voir Tableau 9) '

Tableau 9

Fréquence d I êcoute des prix maraîclrers dif fusês

Zones Toutes les
sema ines

Souvent Jama i s Tota I

Nbre z Nbre z Nbre z Nbre z

Niono 1-3 L 49 LLL 4L 28 10 270 100

Molodo 106 48 89 40 25 L2 220 L00

N t Débougou L22 47 1L0 42 28 1,L 260 L00

KaIa Inférieur 3 59 48 310 4L 81, 1-L 750 100

Le Tabreau 10 montre que res hommes écoutent Ia diffusion de Ia
mercuriale plus fréquemment que Ies femmes. si dans Ia zone de

Niono et de Molodo 552 des hômmes écoutent toutes les semaines
les prix diffusés contre 452 des femmes, cette proportion est de

6 O c-ontre 4 o dans Ia zone de N t Débougou .

L | écoute de Ia mercuriare par res f ernmes est prus f luctuante ' r l
ressort également des enquetàs que re nombre de femmes qui
n r écoutenf janais ces informationJ est plus élevé que chez res
hommes.

L4
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Tableau 10

Ecoute de la mercuriale des prix maraîchers diffusés

Les Tableaux de I'Annexe 5 montrenÈ comment les prix diffusés par
Ia radio sont écoutés par village dans chaque zone. Dans Ia zonede Niono, Ies vitlages où Ie maximum de personnes enquêtées
écoutent la mercuriale sont Fouabougou, Moussa-wéré, Ntcalàmadianet Nango N3. Cependant, ici dans deux villages (Sassagodji N4 et
Tigabougou N5) aucun des enquêtés nrécoute Ia radio -toutes les
semaines.

Dans Ia zone de Molodo, Bougouni ML6, Quinzambougou MZ , Kati-
coura 7G sont les villages où Ie maximum des personnes enquêtéesécoutent Ia radio toutes les semaines. A socourani pérsonne
nrécoute la diffusion des prix maraîchers hebdomadairemènt.

Enfin dans Ia zone de NtDébougou les villages où Ia majorité desagriculteurs écoutent Ia mercuriale toutes les semainel sont BB,Bolibana 86 , BoÏ-Boï NDB et Kanassako. N t Débougou Centre et
Siengo (nalgré la présence drune foire bien achalandée) sont lesvillages où aucun des enquêtés n | écoute hebdomadairement les
mercuria Ies .

Zones Nbre
personnes

Toutes l-es
sema ines

Souvent Jamais

Niono

Hommes 72 54 9

Femmes 59 57 19

Total Zone 13L l_ 11 28

Molodo

Hommes 59 40 11

Femmes 47 49 L4

TotaI Zone t_05 89 25

N I Débougou

Hommes 74 44 L2

Femmes 48 66 L6

Total Zone t22 r-1_0 28

Kala Inférieur
Hommes 205 t3I 32

Femmes l-54 L72 49

Tota I 359 3 t-o 8t

l-5
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0 Raisons qui empêchent l'écoute des prix diffusés

8l- personnes, soit LLZ des enquêtés nrécoutent jamais les prix
des produits maralchers diffusés par Ia radio. Selon lravis de
ces personnes, Ie manque de poste de radio est Ie premier facteur
qui empêche Irécoute. Cette option est particulièrement forte
dans les zones de N I Débougou et Molodo : respectivement 16 sur 28
et L3 sur 25.

Lfinexistence dfinterêt vient en seconde position. Ce facteur est
cité par 4e, des personnes enquêtées.

Nous ne partageons pas ce point de vue gui est pourtant exprirné
dans toutes les zones. En effet, Iâ plus part des personnes qui
ont cité le manque d' interêt se renseignent sur les prix, êt très
souvent au marché comme I I ont revelé nos enquêtes.

La troisième raison qui empêche d | écouter les prix diffusés par
Ia radio est Ie manque de temps. Voir Tableau LL.

Tableau 11

Facteurs qui freinent I | écoute des prix diffusés

r Autres sources de renseignement
Si }es facteurs qui freinent I'écoute des prix diffusés par Ia
radio sont nombreux, Ies sources par lesquelles les agriculteurs
concernés sren informent sont très limitées. D t une manière
générale les personnes qui n | écoutent pas la radio se renseignent
au marché.

Facteurs Niono Molodo N t Débgou Ka Ia
Inférieur

N I a pas de poste radio

Inexistence d t interêt
Manque de temps

Absence de culture de
radio

Sans raison

fnformations érronées

Fait pas de maralchage

Dort la nuit

L1.

L2

2

L

t

1

1-3

L0

L

1-

t_6

I

2

2

40

30

4

2

2

L

1

1

TOTAL 2B 25 28 8t

16
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A notre avis if stagit des vestiges dfune tradition fortementrépandue avant Ia dif fusion de Ia lnercuriale par Ia radio.

Tableau L2
Sources de renseignement sur les prix

Sources Niono Molodo N t Débougou Ka Ia
Inférieur

Marché

Voisins et amis

Ne se renseigne pas

20

5

L

1-6

3

2

L4

I

1_

50

16

4

3.2 Utilisation des mercuriales
Les agriculteurs écoutent Ia diffusion de la mercuriale des prix
maraÎchers pour trois raisons principales : d r abord pour la i i=een marché d_e leurs produits, ensuite pour Ia formatiôn des prix,enfin pour Ie suivi des marchés. cependant nos enquêtes n t ont paspermis de traiter ce dernier critèie sur lequeI tràr"= reviendronsdans les propositions dramélioration.

Le Tableau 13 donne I I utilisation que font les agriculteurs des
mercuria Ies .

Tableau 13Utilisation des mercuriales

L7I
I
I

Zones Nbre
personnes

Choix période
de commercia.

Fixation des
prix

Niono

Hommes 115 r. L4

Femmes t_03 l_01,

Tota I 2LB 2L5

MoIodo

Hommes 90 90

Femmes 85 85

Tota I L75 L75

N t Débougou

Hommes 1-t-o 1Lo

Femmes 1-08 L08

Tota I 2L8 2L8

KaIa fnférieur
Hommes 3L5 3 l_4

Femmes 296 294

Tota I 611 608
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Non utilisation des mercuriales
Tableau 14

Zones Nbre
personnes

Choix période
de commercia.

Fixation des
prix

Niono

Hommes L1 t2

Femmes 13 L5

ToÈaI 24 27

Molodo

Hommes 9 9

Femmes 11 11

Tota I 20 20

N t Débougou

Hommes I I

Femrnes 6 6

Tota I L4 L4

Kala Inférieur
Hommes 28 29

Femmes 30 32

Tota I 58 61

Tableau 15

Zones Ecoutent Ia radio Choix de Ia Période
commercia lisation

oui Non

Niono 242 2L8 24

Molodo r-95 L75 20

N t Débougou 232 2L8 L4

KaIa Inférieur 668 6t-L 58

Tableau 16

Zones Ecoutent Ia radio Formation des Pri{
Oui Non

Niono 242 2L5 27

MoIodo 195 L75 20

N I Débougou 232 2L8 14

Kala Inférieur 669 608 61

t8
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Environ gLz des agricurteurs qui écoutent rades mercuriales. 6lL personnes utirisentdécider du moment oppoitun de la vente depersonnes recourent à cette information danset la négociation avec les commerçants.

I1 est interessant de souligner que certains agriculteurspartagent l-'information avec leurs voisins gui n | écoulent pas laradio.

Dans les zones de Niono et de Molodo les femmes utilisent moinsles mercuriales que les hommes. A N I Débougou c I est Ie contraire
comme 1 t indique Ie Tableau l-4 .

Les Tableaux de IrAnnexe 6 donnent lrutilisation des mercurialespar les agriculteurs par vitlage à I'intérieur de chaque zone.

3.3 Forme de diffusion

La forme actuelle de diffusion de Ia mercuriale des prix desproduits maralchers donne satisfaction aux producteurs. EIle est
f aite deux f ois dans Ia semaine : Ie lend-emain de Ia f oire deNiono (fundi) et Ie lendemain de Ia foire de Siengo (vendredi).L"? producteurs apprécient beaucoup Ia communica{ion des troisprix ' : i: Ëlii ilàièi"'.

Ie prix maximum

Tableau L?
Forme de diffusion des mercuriales

radio tirent profit
I'information pour

leurs produits. 608
Ia fixation des prix

Zones Nbre personnes Bonne Moyenne Passable

Niono

Hommes LL7 4 5

Femmes L09 2 5

Tota I 226 6 1,0

MoIodo

Hommes 90 6 3

Femmes 88 6 2

Tota l- L78 L2 5

N t Débougou

Hommes l_ L3 L 4

Femmes 1_LL 2 L

Tota I 224 3 5

Kala Inférieur
Hommes 322 11 L2

Femmes 306 10 I
Tota I 628 2L 20

19
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942 des agriculteurs qui écoutent Ia radio trouvent Ia forme
actuelle de diffusion bonne. 32 Ia jugent moyenne. Autant de
producteurs pensent qutelle est plutôt passable. Crest dans Ia
zone de N I Débougou que Ia forme de diffusion est Ia mieux
appréciée : plus de 962 sont satisfaits.

I Ltappréciation par Ies producteurs de Ia forne actuelle de
I diffusion de 1a rnercuriale au niveau de chaque zone est donnée

dans les tableaux de lrAnnexe 7.

Ces tableaux montrent qu t iI n I y a pas de variations
significatives dans les opinions exprimées.
En conclusionr oh retiendra que Ia forme actuelle de diffusion de
la mercuriale des prix est profitable aux agriculteurs qui Ia
trouvent bonne.

3.4 Propositions d'améliorations

A Ia question ttquelles améIiorations suggerez-vous?tr les
producteurs maralchers ont donné les réponses suivantes :

I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I

t Radio

Par rapport à la station de
diffusion de Ia mercuriale des
profitable aux agriculteurs, le
exprimées.

Tableau 18

Avis sur Ia station de radio

Les avis sont partagés essentiellement entre Ia diffusion des
prix par Ia radio rurale Cesiri et I I ensemble des trois stations
que compte actuellement Ia zone. En effet, 3O2 producteurs, soit
452 de ceux qui écoutent la radio sont favorables à Ia Cesiri.
300 autres, donc à peu près Ie même pourcentage estiment que Ia
diffusion par I t ensemble des stations serait plus profitable.

radio FM qui devra assurer Ia
prix afin qu'eIIe soit devantage
Tableau l-8 présente les opinions

Zones Stations de radio
Cesiri Cesiri

Co Ion
Cesiri
Colon
Delta

Niono

Molodo

N I Débougou

KaIa Inférieur

77

1_06

1-L9

302

24

1_6

27

67

14t

73

86

300

20
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Cette option est particulièrement forte chez les producteurs
maralchers de Ia zone de Niono qui captent plus facilement toutes
Ies stations.
Dans les zones de Molodo et N t Débougou Ia
agriculteurs apprécient surtout Ia radio Cesiri.

maj orité des

l Jour

Concernant les jours de dif fusion les avis exprirnés permettent de
dégager principalement trois cas de figure :

a) Ies lendemains des jours de foire , c I est à dire lundi
et vendredi. Rappelons que crest Ia pratique actuelIe.
Ce scénario est de loin Ie plus apprecié par les
producteurs comme I t indique Ie Tableau l-9.

b) Ies veilles des jours de foire, c' est à dire samedi et
mercredi. Même si cela ntest que Ia proposition drune
petite minorité, elle a I t avantage de minimiser les
quelques cas droubli.

c) Ies j ours de foire, c I est à dire dimanche et j eudi .

Crest Ie point de vue d I une minorité encore plus
faible, dont Ia réalisation pourrait même connaltre
quelques contraintes.

Tableau 19

Jours de diffusion des mercuriales

Zones Jours
Lundi et
Vendredi

Samedi et
Mercredi

Dimanche et
Jeudi

Niono

MoIodo

N I Débougou

KaIa
Infér ieur

l_L6

130

L32

378

t0

4

26

40

6

4

7

t7

Signalons enfin, que d I autres jours de diffusion ont été
également proposés par rapport notamment aux foires de Bolibana
85 dans Ia zone de N'Débougou et de Diaki-wéré dans Ia zone de
Molodo.

Lranalyse des opinions exprirnées par rapport à Ia radio et au
I jour de diffusion nous amène à reconrnander deux diffusions des
I prix naraichers par senaine :

2LI
I
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Ies lendemains des jours de foire (lundi et vendredi),
comme c I est Ie cas actuellement par Ia radio Cesiri.

Ies veilles des jours de foire (samedi et nercredi) par
une autre radio. Pour ce faire nous proposons Ia radio
Delta.

Heure

S t iI existe un paramètre de diffusion qui fait I I unanimité chez
Ies producteurs maralchers , c I est bien I I heure à laquelle Ia
diffusion de la mercuriale des prix doit se faire.

En effet, Ie Tableau 20 montre que 4L7 agriculteurs, soit 7OZ de
ceux qui écoutent Ia radio trouvent que 19H est Ie moment
propice. Si lron ajoute les L37 agriculteurs qui proposent 20H,
ce chif fre atteint 9Leo.

Tableau 20

Heures et diffusion des mercuriales

Zones Heures

1_9H 20H r.2 H r-6H

Niono

MoIodo

N t Débougou

KaIa Inférieur

199

133

1_39

47L

36

5L

50

L37

2

L

1

4

2

2

L

5

t Types de produits

Concernant les types de produits dont Ia mercuriale des prix doit
être diffusée, Ies agriculteurs ont fait les propositions
contenues dans le Tableau 2L.

Ce Tableau montre gue les produits fréquemment cités sont
I t échalote, la tomate, I t ail, lê piment et I t oignon. Ceci
s t explique par I t importance de ces cultures.

Lf ordre et I t importance des produits cités varient peu drune zone
à ltautre. Si dans }es zones de Niono et NtDébougou ltail vient
en troisème position après ltéhalote et Ia tomate, dans Ia zone
de Molodo c t èst Ie pirnént qui se situe au 3è rang. Là-bas, I t ail
nroccupe que la cinquiène position.

L)

2)

22
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Tableau 2L

Types de produits maraÎchers

0 Marché

Actuellement les prix des produits maraîchers sont diffusés
hebdomadairement sur Ie seul marché de Niono.

Nos enquêtes ont permis de vérifier Ia justesse drun tel choix.
En effet, nous avons demandé aux producteurs les marchés Ia
diffusion des prix sur lesquels serait plus profitable. Les
réponses données sont les suivantes i

No Désignation N iono MoIodo NrDébgou Ensemble
KaIa I.

L

2

3

4

5

6

7

I

I

1"0

1- 1-

L2

1,3

L4

15

L5

Echalote

Tomate

AiI
Piment

oignon

Patate

Pomme de terre

Gombo

Tous les produits

Choux

La itue
Aubergine

Concombre

Carotte

Me Ion

Betterave

1_20

L20

60

43

58

45

32

49

30

26

1_3

t3

7

3

6

l-09

83

29

45

37

2L

28

2L

22

L6

9

Lo

2

2

2

1

L34

95

7t

7L

32

27

3L

L6

23

27

L6

1,3

3

7

3

L

363

L99

1_60

r.5 9

L27

93

91"

86

75

69

38

36

L2

L2

LL

2

23
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Drautres marchés également sont cités comme Siribala, Sikasso,
Diaba1y, Molodo etc...

A notre avis Ie nombre éIevé
des açtriculteurs de suivre
pourrait en plus du choix de
la formation des prix, guider
de vente.

de marchés proposés tient au désir
différents marchés. Un tel suivi
Ia période de commercialisation et
Ia prise de décision quant au lieu

Drune manière générale, iI ressort des enquêtes que Ie marché de
Siengo est celui dont les informations interessent en premier
chef les producteurs maraîchers. Ainsi, iI vient même avant Ie
marché de Niono qui totalise 451, points contre 462. Le marché de
Diaki-wéré dans Ia zone de Molodo est cité en troisième position.
It s t agit 1à des principaux marchés les plus fréquentés de Ia
zone.

Signalons qurau niveau de chaque zone, c' est Ie marché local gui
est cité en premier lieu : Ie marché de Niono dans Ia zone de
Niono, Iê marché de Diaki-wéré dans Ia zone de Molodo et Ie
marché de Siengo dans Ia zone de NtDébougou.

I compte tenu de ce qui précède nous recomnandons que soient
diffusés les prix des produits rnaralchers sur ces trols narchés.

I
I
I

Marchés Niono MoIodo N t Débougou Ensemble Kala
Inférieur

S iengo

Niono

Diaki-wéré

Bolibana 86

Dogofiry

Ségou

Bamako

Tous les marchés

Kourouma

Touba

1-3 8

L66

6L

L7

35

32

30

23

2L

1

LL2

143

LL4

5

2L

L4

L4

t7

L2

36

2L2

t42

52

76

32

5

6

9

1_5

1

462

451

227

98

88

5L

50

49

48

38

24
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0 Autres types d I informations que les maraîchers
dêsirent entendre à la radio

Concernant les autres types d t informations à diffuser par Ia
radio Ie desiderata des producteurs maralchers est vaste et à la
fois varié comme I t ont revelé nos enquêtes. Ici, oD s I est donc
timité aux thèmes qui interessent Ie maximum de personnes.

Les techniques culturales constituent Ie premier thème cité par
les agriculteurs. Dans ce cadre un accent particulier doit être
mis selon leurs avis sur les types de traitements phyto-
sanitaires, Iâ fertilisation, Ies opérations de récolte et post-
récoLte et I' irrigation.
L t obj ectif recherché à travers Ia diffusion d ' informations
relatives à ce thème est Ia bonne maîtrise des opérations
culturales, cê qui permettra d'après eux d'augmenter Ia
production et Ia productivité, êt partant Ia croissance des
revenus.

Le second thène concerne les techniques de conservation des
produits maraîchers. Au delà de Ia maîtrise technique des
conditions de conservation, à travers ce thème les maralchers
espèrent valoriser leurs produits, Pâr Ia :

reduction des pertes dues à Ia conservation
Ia mise en marché de produits de qualité
Ia croissance des revenus.

Comment et où srapprovisionner en semences séIectionnées (aussi
en nouvelles varietés) apparaît comme Ie troisième thème
inportant.

I Lt inexistence drun réseau local assurant un approvisionnenent de
I qualité notamment en semences diversifiées justifie Ie choix de

ce thème.

Le quatrième thème est Ia commercialisation des produits
maralchers. Notons que ce thème connaît dej à un début de
traitement avec Ia diffusion hebdomadairement des mercuriales.

Le respect du calendrier cultural est cité au cinquième rangt.
Plusieurs autres thèrnes sont cités par les producteurs
mara lchers .

I
I
I
I
I
I

25
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Ànnexe 1

FICHE TECHNIQUE DE LA CASE EÎ DE I.À CONSERVATION DE L'OIGNON

obj ectif
augment'er le revenu des maraÎchers en réduieant conÊidérablement leepertes par pourritures et en étalant euffisarnment la période deconrmercialisation des échalotes et oignons
permettre Ia conservation des oignoâs et échalotes dans de bonnesconditions, notamment celIe des seÀences.

Case

:'

2.

Modèle : type en banco avec toiture en terrasse
Choix du site : bien dégagé, distant d'au moins 5m de tout obstacle d,aérationen tous gens.
Dimensions : Iongueur variable, Iargeur maximum 4m, hauteur 2rSOmMatériaux utilisés : (voir tableau èoût de construction de Ia case)Plan d'ensembre : I'intérieur d,une case de 5m x 4m présente :une allée centrale de 1m assurant Ia circutation à I'iâtérieur de Ia

case
? compartiments de 3 rangées de claies en 3 étages (au total Lg claiesd'oignon). La distance entre res craies est de so cà.4 piliers de soutien du toit et servant de supports aux claies

Le nombre de trous d'aération est variable, en moyenne 20. Les trousd'aération sont fermés par Ia t,oile grillagée pour éîiter les dégâts desinsectes.Les.luyaux ou gouttières d'aération sonl inclinés vers le bas pouréviter I'infiltration des eaux de pluies à I'intérieur de Ia case.Le diamètre des Èuyaux est de 25cm.
4 fenêtres métalliques à ouverture fixe bien orienté ou brique enclaustra

Entretien : il doit être annuel pour maintenir Ia toiture en bon état.
3. Conservation

Capacité de conservation : 3 5OO kg pour Ie violet de galmi et 4 5OO kg pourles échalotes.

conditious 
"i'!ï:'Iil3i::J en éliminanr rous res burbes ayanr f reuris, resbulbes blessés et mal formés avant conservation e-t triage régulierau besoin au cours de Ia conservation
les bulbes à calibre moyen ( 1oo g pour les oignons et 10 g pourIes échalotes) se conservent miàux. II est recommandê - lesécartements de 20cm x 20cm dans Ia parcelle
couper les feuilles Ie plus loin possibre du corlet (2-3 cmenviron )
l'abri doit être désinfecté au préaIabIe avec un produit nontoxique comme le propoxur (à Ia dose de 2oo g/L,) et Id Dursban (àIa dose de 1kg/10 I d'eau), bien aéré et bien ventilé avant Iestockage du produit, I'utilisation du DDT est prohibée
éviter d'introduire dans Ia case des substances fermentées (bière,
soumbala )

Durée de conservation : elle varie largement en fonction des objectifs de 1à 7 mois (commercialisation ou obtention des semences maraîchère:sy
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Pertes de conservation : elles sont, Iiées à Ia dessiccation et à Ia pourrituredu Produit- EIIes représentant globalement L0 (4Ot pour Ie seul moiE d,Août,
gù_1" température et, I'humidité de I'air y =ottt tiès éIevées). Elles sont,inférieures à 20t pour 3 mois. Au dessus de 6 mois les pertes peuvent êtretrès importantes (supérieures à got)

Annexe 1
lL - Coût de construction d'une case de conservation d,oignon

modèIe Retait (dans les conditions du paysan)

Coût des matériaux disponibles au village (traverse, perchette, brique,
banco, bois support des claies = 72 BOO fcfa
Coût, des matériaux non disponibles au village (tuyaux en tôIe, porte
ordinaire, porte grillagée, gtillage moustiquairer pointe, sàble,
fenêtre, ciment) = 70 750 fcfa
Coût de Ia main d'oeuvre = 60 000 fcfa
Coût, unitaire de Ia conservation :

. du violet de galmi = IZ fcf.a/kg

. de I'échalote = 10 fcfa/kg
Durée de vie de la case : 5 ans

t 40 7lO fcfa

2

Désignations Quantité Prix
Unitaire
(f cfa)

Montant,
(f cfa)

traverse

perchettes

tuyaux en tôIe

briques

banco

porte ordinaire
porte grillagée
grillage moust,iquaire

pointes

sable

fenêtres

e iment

bois support des claies
main d'oeuvre

4

1 200

15

(3feuiIIes) 1500

30 charretées

1

L

5m

1kg

10 seaux

4

L sac

36m

2 000

30

834

15

150

L5 000

12 soo

r_ 500

1 000

12s

3 soo

4 500

50

000

000

000

22 500

4 500

1s ooo

12 soo

7 500

1 000

1 2sO

14 000

4 s00

1 800

60 000

I
36

15

TOTAL 203 550

Annuité d' amortissement
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SCHEMA CASE DE CONSERVATION D'OIGNON

PROTOTYPE RETAIL

toiture en terrasse

porte double
ondulée + moustiquai re)

'ffiiffi='

ruf, ffiffi

-qïtjï:r

CASE VTIE DE FACE

allée centrale (l

VUE INITERNIE

3

m)

TuYaux (PVC ou tôle)

Fondation (30 cm)

orifice (clausfa)

claie @ois)

4t , ç ù,Y't

I
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DISPOSITION DES ETAGERES
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Annexe 2
CASES DE

QUESTIONNAIRE EÎ

CONSERVATION

GUIDE DE DISCUSSTON

Enquêteur
Date de I'enquête
Zone de
Nom du village
Prénom & Nom NoFamiIle

I. CONSÎRUCÎION DE I.A CASE
1.1 Date de construction
t.2 Source de I'idée
1.3 Coût total FCFA

FCFA
FCFA

1.4 Sources de financement :
a) Financement propre
b) Financement ext,érieur

(Dans ce cas précisez Ie bailleur)

t
t
I
I
t
I
I

r r . cARAcrERr sTrQuEs DE r.A cAsE
2.I Toiture : TôIe E Banco ;l
2.2 Porte : Simple 

E 
Grillagée E

2.3 Fenêtre: Simple /_/ Grillagée /_/
2.4 Ouvertures d'aération :

Tuyaux PvC / _/ Goutt ière / _/(ou tôle)
ouvertures grillagées I _l

Capacité de conservation / _
D'EXPLOITATION

Exploitation de Ia capacité de stockage
1oor tI 7sr E

3.2 Gestion individuelle oui

Si non, précisez Ie nombre d'associés
3.3 objectifs du stockage !

Semences Ll Commercialisat. r
3.4 Durée de stockage :

3.5 Types de traitements
dose et nombre de traitements)

phytosanitaires (produits,

PaiIIe E
Les deux Ll
Claustra / _/
Autre / _/

/xq2.5

IIT. MODE

3.1
50r

Non
tl
tl

Les deux J
mois

I
I

3.6 Pourcentage de pertes

rv. AVANIAGES, TNCONVENIENTS ET ATIENÎES

4.1 Quels sont les avantages de cette
rapport aux méthodes traditionnelles (maisons

technique par
d'habitation, filets. . . )

I 4.2 Quels sont
rapport aux méthodes

Ies inconvénients
tradit ionnel Ies

de cette technique par

I 4.3 QueIIes
large diffusion de

sont vos attentes pour I'améIioration et une
cette technique ?

I
I



Caçe de conseryation et diffusion de la urercurialc dcs prix ureraicbers

DIFFUSION DES PRIX DES PRODUITS I,T.ARAICHERS

QUESTTONNATRE ET cUrDE DE DTSCUSSTON

Annexe 3

Enquêteur

Date de I'enquête

Zone de

Nom du

Prénom

1.

village

& Nom No FamiI Ie

Est ce que vous écoutez Ies prix des produits
antennes de Ia Radio cesiri ?

Oui Èoutes les semaines 
L]

Oui ça m'arrive L]
Non jamais 

L]

1.1 Si non, pourquoi ?

maraîchere sur les

Comment vous renseignez-vous sur les prix ?

I
I
I
I
I
t
I
I
I
I
I
I
I
I
I
t
I
I
I
I
I

b)

L.2 si Oui :
a) Pourquoi Ies écoutez-vous?

A quoi ces prix vous servent-ils ?

Vous servez-vous de cette information

0Pour choisir Ia période de conrmercialisation ?

oui E Non E
iPour vous aider à fixer les prix avec Ies commerçants?

Oui E Non fl
c) Pensez-vous que Ia forme de diffusion actuelle est :

Bonne 
E 

l'loyenne 
t] 

Passable 
E

d) QueIIes améIiorations suggérez-vous ?

Radio
Jour
Heure
Types
Merché

de produits

e) Quels autres types d'informations sur Ie maraichage aimeriez-vous
entendre à la radio ?

Pourquoi ?
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Cesc dc conscn,ation ct dilïusion dc lu tucrcuriulc drx prir rrruruichcrs

Annexe 4
ETAT DESCRTP1TTF SOTII{AIHE DE LA CA.SE IVOI'

Zone : Niono

ViITage : Fouabcrugou

Propriêtaire : Rokia COULIBALY

T. CONSTRUCTTON

7 .1- Date : 7997

L.2 Source de I'idêe :URDOC

J- .3 Corlt total- : 1-5O OOO FCFA

0 Financement propre : 75O OOO FCFA

t Financement extêrieur : O FCFA

TT. CARACTERTSTTQUES

2 .7 Toiture : banco

2 .2 Porte .' simple et griTlage

2.3 Fenêtre: Sjmple /_O_/ GriTTagêe /_O_/ C-Z,austra /_O_/

2 .4 Ouvertures d' aêration i
Tuyaux Pvc / _7o_/ Gouttière / _o_/ Àutre / _o_/(ou tôIe)

Ouvertures griTTagêes / _7o_/

2.5 Capacitê de conservation : 4 OOO Kg

TTÏ. TIODE D' EXPINITATION

3 .7 ExpToitation de l-a capacitê de stockage : 752

3.2 Gestion : individueTTe

3.3 objectif s du stockage .' senenc,es et contmercial'isation

3 .4 Durêe de stockage : 6 mois

3.5 Types de trajtements phytosanitaires: Simithion, 2kg,
2 tois

3 .6 Pourcentage de pertes : non dêterminé
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Ca.se de conservatiott ct diffusion de lc mercuriale dcs prix uraraiclrcrs

Annexe 4

ETAT DESCRIPTTF SOYIIIATRE DE LA CA.SE NO2

Zone : Niono

VilTage : Fouabougou

Propriêtaire : GIEF Jantoyerela

I. COIVSTRUflIION

J..7 Date : 7997

L.2 Source de 7'idée : URDOC

1- .3 Coût totaL : 228 OOO FCFA

0 Financement propre : 748 OOO FCFA

| tr'inancement extérieur: 8O OOO FCFA
(uRDoc )

TT. CARACTERTSTTQUES

2 .1- Toiture : banco

2.2 Porte : simPle et gtiTTage

2 .3 Fenêtre : Simple / _G3 / GriTtagée / _O_/ C-Zaus tra / G7 
-/

2 .4 Ouvertures d' aêration :
Tuyaux PvC / -3o-/ 

Gouttière / -o-/ 
Autre / -o-/(ou tôLe)

Ouvertures grillagêes / _3O_/

2 .5 Capacité de conservation : 5 OOO Kg

TTT . YIODE D'EXPINITATÏON

3 . L Exploitation de 7a capacitê de stockage : 75*

3.2 Gestion : coTTective (6 fenmes)

3.3 Objectif s du stockage : coilrmercialisation

3 .4 Durêe de stockage : 5 mois

3 .5 Types de traitements phytosanitajres : Pas de
traitement

3 .6 Pourcentage de Pertes : 252
G - grillagêe
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Case de couscryatioo et diffusiou de la Dercurlale des prir urardclrers

Annexe 4
ETAT DESCRTYTIF SOI{T'IAIRE DE LA CA.SE IVO3

Zone : IViono

ViTTage : Fouabougou

Propriêtaire : Aminata ÛÛULIBALY

T. COIVSTRUETTON

7.l- Date : 1-997

L.2 Source de I'idêe : URDOC

J. .3 Cottt total : 75O OOO FCFA

0 Financement propre : 75O OOO FCFA

I Financement extêrieur : o FCFA

II. CARACTERTSTIQUES

2.L Toiture : banco

2.2 Porte : simple et griTTagêe

2 .3 Fenêtre: SimpJ.e / _O_/ Grillagêe / _O_/ C-l,aus tra / _O_/

2 .4 Ouvertures d' aêration :
Tuyaux PvC / _7o_/ Gouttière / _o_/ Autre / _o_/
(ou tôIe )

Ouvertures grillagêes / _1O_/

2 .5 Capacitê de conservation : 4 oOO Kg

ÏÏT. YTODE D' EXPIPÏTATION

3.7 ExpToitation de 7a capacitê de stockage : 754

3.2 Gestion : individueTTe

3.3 Objectifs du stockage rsemences et conmercialisation

3 .4 Durêe de stockage : 5 mois

3.5 Types de traitements phytosanitaires : Sinithion, 2kg,
2 fois

3 .6 Pourcentage de pertes : non dêterminê
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Cr.ge de consenetion et diffusion de la mercuriale dcs prir uerelcberr

ETAT DESCRTYTTF SOI{I{AIKE DE LA CA.SE NO 4
Zone : Niono

ViTTage : Fouabougou

Propriêtaire .' IVouhoum DEI'IBELE

T. COIÛS"RUCTTON

L.L Date : 7997

1-.2 Source de L'idêe : Initiative persc.nneTTe

L .3 Cott total :

0 Financement propre :

0 Financement extêrieur :
(uRDoc )

II . CAHAfiIERISTIQUES

2.L Toiture : banco

2 .2 Porte .' sim ple

Annexe ,l

2.3 Fenêtre: Simple /_o_/ GriTlagée /_o_/ Claustra /_o_/
2 ' 4 

".irizir?"i7r'" l',_2"_itïZitLière / _o_/ Autre / _8-/(ou tô7e)

Ouvertures griTTagées / _o_/

2 .5 Capacitê de conservation : Kg

TTÏ. YIODE D' EXPIPTTATTON
3 .7 ExpToitation de 7a eapacitê de stockage ;

3.2 Gestion ;

3.3 Objectifs du stockage i

3 .4 Durée de stockage : mojs

3 .5 Types de traitements phytosanitaires ( produits,
dose et nombre de traitements )

3 .5 Pourcentage de pertes :

N.B/ : r.re Propriétaire de la case était en voyage au moment des
enguêtes.

1_0
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Ca.sc de conscnstion et diffusion de lr urercurialc dcs prix uraraiclrers

ETAT DESCRITZiTF SOT{TIAÏRE, DE LA CASE NOs

Zone : ÂIiono

ViTTage : KoTodougou-coura

Propriêtaire : âIEF Benkadi

Annexe 4

T. COTÛSTRUCTTON

7.7 Date : 7996

1- .2 Source de 7 ' idêe : URDOC

J- . 3 Cott total : 751- 37 5 FCFA

t Financement propre : 77 375 FCFA

t Financement extêrieur : 80 OOO FCFA
(uRDoc )

II . CAR;ACfIERISTïQUES

2 .7 Toiture : banco

2.2 Porte : simple et griTlagêe

2.3 Fenêtre: Sinple /c2_/ GrilTagée /_2_/ Claustra /_O_/

2 .4 Ouvertures d' aêration :
Tuyaux PvC / _25_/ Gouttjère / _o_/ Autre / _o_/(ou tô7e)

Ouvertures griTTagêes / _25_/

2 .5 Capacitê de conservation : 5 OOO Kg

TTT . YIODE D' EXPTPITATION

3 .7 Exploitation de l-a capacitê de stockage : 254

3.2 Gestion : collective (5 fenmes)

3.3 Objectils du stockage : senences et c'onmercialisation

3.4 Durêe de stockage : 4 mois

3 .5 Types de traitements phytosanitaires ; Pas de
traitement

3 .6 Pourcentage de pertes : 7eo

1" 1_
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Csse de conseruution et diffusion dc ls mcrcuriale dcs prix uraraichcn

Annexe 4
ETAT DESCRTYTIF SOI{IIAIRE DE LA CA,SE NO 6

Zone : Niono

vilTage : Yloussa-vêrê

Propriêtaire : I{oulaye DI,ARR;A

T. CONSTRUCj:IÏON

L.1- Date 3 1-995

L.2 Source de L'idêe : Initiative personneTTe

7 .3 Cor1t total : 7OO OOO FCFA

t Financement propre : 1-OO OOO FCFA

I Financement extêrieur : O FCFA

TT. CAP.,ACTERÏSTÏQUES

2.L Toiture : banco

2.2 Porte : simple

2.3 Fenêtre: Simple / o_/ GriTTagêe /_O_/ Claustra /-O-/

2 .4 Ouvertures d' aêration :
Tuyaux Pvc / _so_/ Gouttière / 

-2-/ 
Autre / 

-o-/(ou tô7e)

Ouvertures griTTagées / _O_/
2 .5 Capacitê de conservation : 7O oOO Kg

TTT. TtrODE D' EXPTNTTATTON

3 .l- ExpToitation de 7a capacitê de stockage : 75t

3.2 Gestion : individuelTe

3.3 Objectif s du stockage .' semenc'es et conmerciaTisation

3 .4 Durêe de stockage : 8 mois

3 . S Types de traitements phytosanitajres : Deltamet.rine
72 ,5 g/ 7, 4 fois

3 .6 Pourcentage de pertes : pas dêterminê

L2
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Cane dc couscrvatiou ct diffusion de la urercuriale dcs prix uraraicbers

Annexe 4
ETAT DESCRTYTTF SOI{TTAIRE DE LA CAsg NO7

Zone : Iùiono

ViTTage : Nêrngo Iv3

Propriétaire : Dramat?e DIÀRRÀ

T. CO)IV.STRUCTTON

L .1- Date : 1-993

L.2 Source de l'idêe : URDOC

L.3 Cottt total : 75 OOO FCFA

I Financement propre : 75 OOO FCFA

0 Financement extêrieur : O FCFA

TT. CAR;ACTERÏSTÏQUES

2 .7 Toiture : banco

2.2 Porte : simpTe

2.3 Fenêtre: Simple /_O_/ GriTTagêe /_O_/ C-Laustra /_O_/

2 .4 Ouvertures d t aération .'

Tuyaux PVc / _o_/ Gouttière / _o_/ Autre / _27_/
(ou tô7e)

Ouvertures griTTagêes / _O_/

2 .5 Capacitê de conservation : 5 oo0 Kg

TÏÏ. I,ITODE D' EXPINITATION

3.L ExpToitation de 7a capacité de stockage : 75*

3.2 Gestion : individuelTe

3.3 Objectifs du stockage i setnenc'es et conmercialisation

3 .4 Durêe de stockage .' 5 mois

3 .5 Types de traitements phytosanitaires : Pas de
traitement

3 .6 Pourcentage de pertes : 7OZ

13
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Cane de conserwation et dilTusiou de ls urercurialc dcs prix urunricbers

ETAT DESCRTF{PII' SOTITTAÏRE DE LA CASE ÀTO8

Zone : IViono

viTTage : sassagodji N4

Propriêtaire : AbdouJ.aye BOUAP.E

T. COilSTRUCTTON

1-.1- Date : 7995

1-.2 Source de 7'idêe : Initiative personneJ'le

7.3 Cott total : 25 OOO FCFA

o Financement propre : 25 O00 FCFA

+ tr'inancement extêrieur : O FCFA

Annexe 4

rr. cAR;acYrERrsrrQUES

2 .7 Toiture : banco

2.2 Porte : sans battant

2.3 Fenêtre: Sinple /_7_/ GriTTagêe /_O_/ Claustra /_O_/

2 .4 Ouvertures d' aêration ;
Tuyaux PvC / _o_/ Gouttière / _o_/ Autre / _G4_/
(ou tôLe)

Ouvertures griTTagêes / _4_/

2 .5 Capacité de conservation : 4 OOo Kg

TII . TIODE D] EXPIPTTATION

3 .7 ExpToitation de 7a capacité de stockage : 5oZ

3.2 Gestion : individuelle

3.3 Objectifs du stockage : senences et colamercial isation

3 .4 Durêe de stockage : 5 moj,s

3.5 Types de traitements phytosanitajres : Poudre DUI,
5 kg, 3 fois

3 .6 Pourcentage de pertes : 7OZ

L4
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Cace de conseryation et dilTusion de la rnercuriele des prix maraiclrers

Annexe 4

ETAT DESCRTHTIF SOUIIaLTRE DE LA CA.SE N"9

Zone : ÀIiono

ViTIage : Tigabougou M

Propriêtaire : oumar DIARR.,A

T. COIVSTRUCTÏON

1.L Date : 1-994

L.2 Source de L'idêe : Initiative EersonneTle

1- .3 Coût total : 35 OOO FCFA

0 Financement propre : 35 OOO FCFA

I Financement extérieur : o FCFA

II . CAR,ACTERISTTQUES

2 .1 Toiture : banco

2.2 Porte : simPle

2.3 r'enêtre: Simple /-o-/ GrilTagêe /-o-/ Claustra /-O-/

2 .4 Ouvertures d t aêration .'

Tuyaux PVC / -o-/ 
Gouttière / -o-/ 

Autre / -77-/(ou tô7e)

ouvertures grilTagêes / -o-/
2 .5 Capacitê de conservation : 2 oOO Kg

TTT. YTODE D' EXPIPTTATION

3 . i- ExpToitation de 7a capacitê de stockage : TOOI

3 .2 Gestion : individuelle

3.3 Objectifs du stockage : semences et c;onmercial,isation

3 .4 Durêe de stockage : 4 mois

3.5 Types de traitements phytosanitaires : Poudre DUf,
5OO g, L tois

3 .6 Pourcentage de Pertes : 252

L5
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Cage de con.seryation et diffusion de ls urercuriale des prix maruicbcrs

Ànnexe 4

ETAT DESCRTIryTTF SOT'IIIAIRE DE LA CAS.E IÙO1O

Zone .' ÀIiono

ViTTage : Sagnona N6

Propriêtaire : Yamoussa COULIBALY

I. CONSTRUCYTTON

1- .7 Date : 7994

L.2 Source de I'idée : URDOC

L.3 Coût total : L4O OOO FCFA

l Financement Propre : 6O OOO FCFA

I Financement extêrieur : BO o0o FCFA
(uRDoc )

TT. CAR;ACTERTSTTQUES

2.L Toiture : banco

2.2 Porte ; simple et griTTagêe

2 .3 Fenêtre.' simpJe / -O-/ 
GriTTagêe / -o-/ 

claustra / -G6-/
2.4 ouvertures d'aêration ;

Tuyaux PvC / -6-/ 
Gouttière / -o-/ 

Autre / -o-/(ou tôLe)

Ouvertures griTTagées / -6-/
2.SCapacitêdeConservation:27ooKg

TTT. I'TODE D' EXPINITATTON

3 .1- ExpToitation de la capacitê de stockage : 754

3.2 Gestion : individuelTe

3.3 Objectils du stockage .' semences et c;c,nmerciaJ,isation

3 .4 Durêe de stockage : 6 mois

3 . 5 Types de traitements phytosani taires .' sini xhion 5eo,

4fois

3 .6 Pourcentage de Pertes : 2OZ

L6
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Cese de conscrvction et dillusion de le uercuriale dcs pdr ureraicbers

Annexe 4
ETAT DESCRIHTIF SOI{F//ATRE DE LA CAsg ISOIT

Zone : IViono

ViTTage : WêTintig:ui7a N7

Propriêtaire : Yae'ouba DIALIO

Ï. CONSTRUCTTON

L.L Date : 1-994

7 .2 .Source de l- ' idée : IIRDOC

7.3 Coût totaT : 20O OOO FCFA

0 Financement propre : O FCFA

0 Financement extêrieur : 2OO OOO FCFA
(uRDoc )

ïï. CAP.,AC?ERïSTIQUES

2 .1- Toiture : banco

2.2 Porte : simple et griTTagêe

2 .3 Fenêtre.' Sirnple / _O_/ GrilTagêe / _4_/ Claustra /G3_/

2 .4 Ouvertures d' aération
Tuyaux PVc / _72_/ Gouttière / _o_/ Àutre / _o_/(ou tôLe)

Ouvertures griTTagées / _12_/

2 .5 Capacitê de conservation : 3 00O Kg

TÏÏ . YTODE D' EXPINTTATTON

3 .7 ExpToitation de Ia capacitê de stockage : 5OZ

3.2 Gestion : individueTTe

3.3 Objectif s du stockage .' semences et cc;mme.rcialisation

3 .4 Durêe de stockage : 5 mois

3.5 Types de traitements phytosanitajres : Sijolan 7r22O
kg, 2 f ois

3 .6 Pourcentage de pertes : 1-OZ

L7
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Carc de conieryrtiou et diffusion de la mercuriale des prix uraraicberr

Annexe 4

ETAT DESCRTF{PTF, SOT{T{ATRE DE LA CAsg N" 72

Zone : IViono

ViTTage : WêrékeLa If8

Propriétaire : Dramane COULIBALY

I. CONSTRUCTTON

1-.L Date : 7994

7.2 Source de 7'idêe : URDOC

L .3 Cottt total i BO OOO FCFA

t Financement proPre : 54 5OO FCFA

t Financement extêrieur : 25 5OO FCFA
(uRDOc )

TT. CARACTERTSTTQUES

2.L Toiture : banco

2.2 Porte : simPle et griTlagêe

2.3 Fenêtre.' Simple /_O_/ GtiTTagêe /-3-/ CJaustra /G4-/

2 .4 Ouvertures d' aêration
Tuyaux PVC / _12_/ Gouttjère / -o-/ 

Autre / -O-/(ou tôLe)

Ouvertures griTlagêes / _12_/

2 .5 Capacitê de conservation ; 5 OOO Kg

TTT. PIODE D' EXPTNITATTON

3 .7 Exploitation de la capacitê de stockage : 754

3.2 Gestion : individuelTe

3.3 Objectifs du stockage : semences et conmercialisation

3 .4 Durêe de stocEage : 7 mois

3 . S Types de traitements phytosanitaires: Sijolan vett,
4 kg, 1- tois

3 .6 Pourcentage de Pertes : 20 eo

c - grillagêe

L8
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Ce.re de consenation et diffusion de la uercuriale dcs prix uraraicben

ETAT DESCRTHTTF SOI{PIATRE DE LA CA.SE IVO13

Zone : Niono

ViTTage : Tênêguê NLo

Propriêtaire : Issouf BEHIHE

ï. coItsrRUcTIoN

L .7 Date : 7995

7.2 Source de I'idée : URDOC

7 . 3 Cotit total : 785 2 50 FCFA

0 Financement propre : 785 25O FCFA

I Financement extêrieur : O FCFA

Annexe {

TT . CAR;ACTERTSTTQUES

2.L Toiture : banco

2 .2 Porte .' sim ple

2 .3 Fenêtre: SimpJ.e / _3_/ GriTTagêe / _o_/ CJaustra / _O_/

2 .4 Ouvertures d' aêration
Tuyaux Pvc / _o_/ Gouttière / _o_/ Àutre / _o_/(ou tôLe)

Ouvertures grilTagêes / _o_/

2 .5 Capacitê de conservation : 4 O0O Kg

TTÏ. TtrODE D] EXPTNITATION

3 .7 ExpToitation de 7a capacité de stockage : 5O*

3.2 Gestion : individueTTe

3.3 Objectifs du stockage : semences et conmercialisation

3 .4 Durêe de stockage : 7 mois

3 .5 Types de traitements phytosanitaires : Aucun

3 .6 Pourcentage de pertes : 767"

1-9
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Cane de conservation et ditÎugion de la mercurialc des prix maraicberr

Annexe 4
ETAT DESCRTYTTF SOI{I{ATP.E DE LA CAS.E N" 74

Zone : Niono

ViITage : Tênêguê Nl-o

Propriêtaire : Ousmarte KONE

Ï. COÀISTRUCTTON

L.7 Date : 7993

7.2 Source de 7,idêe : URDOC

L.3 Coût total : 765 OOO FCFA

0 Financement propre : 65 OOO FCFA

0 Financement extérieur : 7OO OOO FCFA
(URDOC )

Iï. CAP,ACjTERISTIQUES

2 .1- Toiture : banco

2 .2 Porte .' sa-l?s battant

2 .3 Fenêtre: Simple / _O_/ GriTTagêe / _6_/ Claustra / _o_/
2 .4 Ouvertures d, aération i

Tuyaux PVc / _O_/ Gouttière / _o_/ Autre / _4_/(ou tô7e)

Ouvertures griTTagêes / _O_/

2 .5 Capacitê de conservation : 70 O00 Kg

ÏTÏ. IIODE D' EXPINTTATTON

3 .l- ExpToitation de 7a capacitê de stockage : 5O*

3 .2 Gestion : fndividuelle

3.3 Objectif s du stockage : Semences et c'ofime-rcialisat-ion

3 .4 Durêe de stockage : 7 mois

3 .5 Types de traitements phytosanitaires : Aucun

3 .6 Pourcentage de pertes : 254

20
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Ce.ge de conrervation ct diffusioo de le uercurialc des prix urrnicbcrr

Annexe 4

ETAT DESCRTF{TTF SOT{MÀ.TRE DE LA CA.SE ÀI".1.5

Zone : Niono

ViTTage : Tênêgué NLo

Propriêtaire : Bintou KONATE

T. COilS?RUffiTON

1,.7 Date : 7996

1- .2 Source de 7' idée : propriêtaire case URDOC

7 .3 Cottt total : 62 75O FCFA

t Financement propre : 47 75O FCFA

t Financement extérieur : 1-5 OoO FCFA
( sa fiITe)

TT. CARACTERTSTÏQUES

2 .7 Toiture : banco

2.2 Porte ; simPfe

2 .3 Fenê tre.' Simple / _o_/ GrilTagêe / -o-/ 
CJaustra / -o-/

2 .4 Ouvertures d t aêration
Tuyaux PVC / _O_/ Gouttière / -o-/ 

Autre / -6-/(ou tôIe)

ouvertures griTTagées / _o_/

2 .5 Capacitê de conservation : 4 OOO Kg

TTT. bIODE D' EXPTNTTATTON

3 . L Exploitation de 7a capacitê de stockage : 5OZ

3.2 Gestion : colTective (2 femmes)

3.3 Objeetifs du stockage : semenees et conmercialisation

3 .4 Durêe de stockage : 5 mois

3 . S Types de traitements phytosanitaires : Aucun

3 .6 Pourcentage de Pertes : 242

2L
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Cese de conscrvstioa et difTusion de ls mercuriale dcs prix ueraicberr

Annexe 4

ETAT DES1RIHEIF Sa|[ù[À:TRE DE LA eA,SE N" 16

Zone : Iùiono

ViTTage :CoToni Km26

Propriêtaire : Dramane TF;AORE

T. COIVSfRUCTÏON

J- .1, Date : 1-993

L .2 .Source de 7' idée : URDOC

1, .3 Cott totaT : 86 OOO FCFA

0 Financement Pro9re : 36 OOO FCFA

0 Financement extêrieut : 5O OOO FCFA
(URDOC )

II. CAP.., CTERTSTIQUES

2 .1- Toiture : banco

2.2 Porte : simple et griTlagêe

2 .3 Fenêtre.. simple /G3-/ GriTlagêe / -o-/ 
cl'austta /G3-/

2 .4 Ouvertures d' aération :
Tuyaux PVc / -s-/ 

Gouttière / -o-/ 
Autre / -2-/(ou tÔLe)

Ouvertures griTTagées / -11-/
2.SCapacitêdeconservation..SoooKg

TTI . T{ODE D'EXPTPTTATION

3.7 ExpToitation de 7a capacitê de stockage : 75*

3.2 Gestion : individuelle

3.3 objectils du stochage ; semences et conmercialisation

3 .4 Durêe de stockage : 7 mois

3 ,5 Types de traitemenÙs phytosanitaites .' Pas de
traitemenX

3 .6 Pourcentage de Pertes : 52
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Ca..rc dc conrcrvstiou ct dilïusion de la uer.curiule des prir ururuiclrers

Annexe 4
ETAT DESCRÏP{/'.IF SOT{T{ATRE DE LA CA,SE NA 77

Zone : ItIolodo

ViTTage : Cocody I{8

Propriêtaire : Ousmane SÀIûOGO

Ï. CONSTRUCTTON

7 .7 Date : L996

1- .2 Source de 7' idêe : propriêtaire case URDOC

L .3 Cotit total : 7O OOO FCFA

0 Financement propre : 7O OOO FCFA

t I'inancement extêrieur : O FCFA

TT . CAR,ACTERTSTÏQUES

2.L Toiture : banco

2 .2 Porte : salzs battant

2 .3 Fenêtre.' SirnpJ.e / _O_/ GriTTagée / _o_/ Claustra / _O_/

2 .4 Ouvertures d' aêration
Tuyaux PVC / _o_/ Gouttière / _o_/ Autre / _54_/
(ou tôIe1

ouvertures griTTagêes / _o_/

2 .5 Capacité de conservation : non connue Kg

III . PTODE D' EXPINITATION

3 .7 ExpToitation de 7a capacité de stockage : 5OZ

3.2 Gestion : individuelle

3.3 Objectjfs du stockage ; semences et conmercialisation

3.4 Durée de stockage ; 5 mois

3.5 Types de traitements phytosanitajres : Aucun

3 .6 Pourcentage de pertes : 25eo
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Case dc consc:vation et dilTusion de ls mercuriale dcr prir ureruiclrem

Annexe 4
ETAT DESCRÏPMF SOMI'TATRE DE LA CLSE IVO-18

Zone : ItIoTodo

ViTTage : Cocody l4B

Propriêtaire : l{ahamadou DIÀRRÀ

T. CONSTRUCTTON

1-. J. Date : 7995

L.2 Source de 7,idêe : URDOC

7.3 Cott total : 2OO OOO FCFA

t Financement propre : O FCFA

0 Financement extêrieur : 2OO OOO FCFA
(URDOC )

TT. CAP..,ACTERTSTÏQUES

2 .7 Toiture : banco

2 .2 Porte .' sim pJe

2.3 Fenêtre: Simple /c6_/ GriTTagêe /_o_/ Claustra /_o_/

2.4 Ouvertures d'aêration ;
Tuyaux Pvc /_72_/ Gouttière /_o_/ Autre /_o_/
(ou tôIe)

ouvertures griTlagêes / _12_/

2 .5 Capacitê de conservation : 4 ooo Kg

TÏÏ. ITODE D' EXPTNÏTATÏON

3 .1, ExpToitation de 7a capacité de stockage : 752

3.2 Gestion : coTTective (2 associês)

3.3 Objectits du stockage : semences et conmereialisation

3 .4 Durée de stockage : 7 mois

3 .5 Types de traitements phytosanitajres : Poudre bJanche

3 .6 Pourcentage de pertes : 2OZ
G _ grillagêe
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Case {e conscrration ct diffusion de la ruercuriale dsl prir uraruiclrcrs

Annexe
ETAT DESCRII{TTF SOTflTIATKE DE LA CASE IVO.1.9

Zone : ItIolodo

viTTage : Rêrouanê 145

Propriêtaire : GIEF Sutura

T. COIISTRUCTION

7 .7 Date : 7997

7 .2 Source de l-' idêe : Animatrice Ow

1- .3 Corit total : 2OO oOO FCFA

0 Financement ProPre : 9O OOO FCFA

0 Financement extêrieur : 77O OOO FCFA
(URDOC )

r1 . CANACTERISTIQUES

2.L Toiture : banco

2 .2 Porte .' sim PIe

2.3 Fenêtre: Simple / 2-/ GriLTagêe /-O-/ Claustra /-2-/

2 .4 Ouvertures d' aêration :
Tuyaux PvC / -15-/ 

Gouttière / -o-/ 
Autre / -o-/(ou tô7e)

Ouvertures grilTagêes / -75-/
2 .5 Capacitê de consetvation : 5 ooo Kg

TTT . T{ODE D' EXPTNTTATTON

3 .7 ExpToitation de 7a capacité de stockage : 75

3.2 Gestion : colTective (22)

3 .3 Obi ectif s du stockage : conmercial-isation

3 .4 Durêe de stockage : 4 mois

3 . S Types de traitements phytosanitaires : Aucttn

3 .6 Pourcentage de Pertes : 52
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Cusc de cotr.,tcrartioo ct diffusion dc ls urcrcurialc dclr prix uraraicberr

Annexe 4
ETAT DESCRTYMF S,OFIFTATRE DE LA CA,SE N"zO

Zone : I|lolodo

ViTTage : Quinzambougou I'12

Propriêtaire : ltlodibo SOCf.BA

T. EOÀTSTRUCTTON

L.L Date : 7994

7.2 Source de l'idêe : URDOC

L .3 Corât total : 2OO OOO FCFA

t Financement propre : O FCFA

I Financement extêrieur : 2OO OO0 FCFA
(uRDoc )

Ir. CARAflnERISTïQUES

2 .7 Toiture : banco

2 .2 Porte .' sitx ple

2 .3 Fenêtre: Simple / _3_/ GriTTagêe / _o_/ C-l,aus tra / _O_/

2 .4 ouvertures d' aêration :
Tuyaux PvC / _72_/ Gouttière / _o_/ Autre / _o_/(ou tôLe)

ouvertures griTTagêes / _12_/

2 .5 Capacitê de conservation : 7 5OO Kg

TTI . IIODE D'EXPÏNTTATÏON

3 .1- ExpToitation de la capacitê de stockage : LOOt

3.2 Gestion : individuelTe

3.3 Objectils du stockage : semences et conmercialisation

3 .4 Durêe de stockage : 5 mois

3 .5 Types de traitements phytosanita jres .' Àucun

3 .6 Pourcentage de pertes : 2OZ
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Case de cotrseryation ct diffusion de la rnercurialc dcs prix urlraiclrcrs

ETAT DESCRÏYTÏF SOT{IIATFjE DE LA CA.SE N"27

Zone : I{olodo

VilTage : ItlaniaTê

Propriêtaire : Adama DIAf.PÛA

I. CONSTRUETTON

7.7 Date : 7995

7 .2 Source de 7' idée : initiative personneTTe

L .3 Cott totai : 22 5OO FCFA

t Financement propre : 22 5OO FCFA

o Tinancement extêrieur : O FCFA

TÏ. CARACTERÏSTÏQUES

2 .7 Toiture : banco

Annexe 4

2.2 Porte : simple

2 .3 Fenêtre: SirnpJ.e / _O_/ GriTTagêe / _O_/ CLaustra / _o_/

2 ' 4 
"ri,izi?"i7r'" i',3"_i"tïzitiière / _o_/ Autre / -7 -/(ou tô7e)

Ouvertures griTlagêes / _o_/

2 .5 Capacitê de conservation : 3 OOo Rg

TÏT. IIODE D' EXPTNÏTATÏON

3 .1- Exploitation de 7a capacitê de stocYage : 5O*

3.2 Gestion : individuelle
3.3 objectifs du stockage : semences et eonmercialisation

3 .4 Durêe de stockage : 6 mois

3 .5 Types de traitements phytosanitajres : Poudre blanche,
7kg, 7 fois

3 .6 Pourcentage de pertes : 452
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Casc de congenution et diffusiou dc ls urcrcuriale dca prir rrraruiclrcns

Annexe 4
ETAT DESCRTYNF SOT{IIATRE DE LA C;'SE NO22

Zone : I{olodo

ViTIage : It[oTodo I

Propriêtaire : cIE Jeleya

T. CONSTRUCTTON

1- .1, Date : 7997

L.2 Source de L'idée : URDOC

J- .3 Cott total : 1O4 OOO FCFA

t Financement propre : 24 OOO FCFA

0 Financement extérieur : 80 OOO FCFA
(URDOC )

TT. CAR;AC'|TERTSTTQUES

2 .7 Toiture : banco

2 .2 Porte .' simple et griTlagê

2 .3 Fenêtre: Simple / _2_/ GriTTagêe / _O_/ CLaustra / _2_/

2 .4 Ouvertures d' aêration
Tuyaux Pvc / _7s_/ Gouttière / _o_/ Autre / _o_/(ou tô7e)

Ouvertures griTlagêes / _75_/

2 ,5 Capacité de conservation : 2 OOO Kg

IIT . FTODE D] EXPINITATTON

3 . I ExpToitation de 7a capacitê de stockage : 25*

3 .2 Gestion : coTTective (3o associês)

3 .3 objectils du stockage : senenc'es et cc.firmereiaJ.isaXion

3 .4 Durée de stockage : 6 mois

3.5 Types de traitements phytosanitaires : Poudre blanche,
2kg, 2 fois

3.6 Poureentage de pertes : non dêterminê
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Cl.,*c dc conscrvrtion ct diffusion dc la rncrcuriulc dsr prix tuurlichcrs

Annexe 4
ETAT DESCRTHTTF SOT{I{ATRE DE LA CA.SE NO23

Zone : FIoTodo

ViITage : ltIêdine UPs

Propriêtaire : Yaya æITA

T. COTVSTRUCTTON

L.7 Date : 7997

7 .2 Source de l-' idée : Radio Cesiri

7 .3 Cottt total : 283 5OO FCFA

t Financement propre : 283 5OO FCF{

t Financement extêrieur : O FCFA

TÏ. CAR;ACTERTSTTQUES

2.L Toiture : banco

2.2 Porte : 2 portes sans battants

2 .3 Fenêtre: Sinple / _4_/ GriTTagée / _O_/ CJaustra / _O_/

2 .4 Ouvertures d' aêration :
Tuyaux Pvc / _o_/ Gouttière / _o_/ Autre / _o_/(ou tô7e)

Ouvertures griTTagées / _O_/

2 .5 Capacitê de conservation : 4 5OO Kg

TÏÏ . I{ODE D' EXPINÏTATÏON

3 .7 ExpToitation de Ia capacité de stockage : 752

3 .2 Ges tion : individuelle

3.3 objectifs du stockage : semenc'es et c'c.nmerciaJ'isaXion

3 .4 Durée de stockage : 4 mois

3.5 Types de traitements phytosanitaires : Sinithion, Skg,
7 fois

3 .6 Pourcentage de pertes : 72e"
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Casc de conscryation et diffusion de la mercurille dcs prir uuruiclrers

Annexe 4
ETAT DESCRÏHTÏF SOI{T{.LTRE DE LA CA.SE NO24

Zone : ItIoTodo

ViTTage : Socourêiuni

Propriêtaire : caoussou KEITA

I. COfiSTRUCTÏON

L.L Date : L994

L .2 Source de 7' idée : Initiative personne-1,-l.e

1-.3 Corit total : 30 OOO FCFA

I Financement propre : 3O OOO FCFA

t F'inancement extêrieur : o FCFA

TT. CAR;ACTERTSTTQUES

2.L Toiture : banco

2.2 Porte : simple

2.3 Fenêtre: Simple /_O_/ Grillagêe /_o_/ Claustra /_O_/

2 .4 Ouvertures d' aêration :
Tuyaux PvC / _o_/ Gouttière / _o_/ Autre / _2_/
(ou tô7e)

Ouvertures griTTagêes / _O_/

2 .5 Capacitê de conservation : 4 OOO Kg

TIÏ. IIODE D' EXPTNÏTATÏON

3 .7 ExpToitation de 7a capacitê de stockage : 5oZ

3.2 Gestion : individueTle

3 .3 Objectif s du stockage .' semeJ?ces et conmercialisation

3 .4 Durêe de stockage : 6 mois

3.5 Types de traitements phytosanitajres: Poudre DUIr3 kg,
1 fois

3 .6 Pourcentage de pertes : 62*

30



I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
t
I
I
I
I
I
I
I
I

Ca.gc dc cotrscrwrtion et diffusion dc la ltrcrcurillc dc:l prix ururuichcm

Ànnexe 4
ETAT DESCRTHrcF SOT{T{.À.TRE DE LA CA.SE N"25

Zone : IûoTodo

ViTTage; socourarni

Propriêtaire : Bamoussa KOITA

T. COilS?RUCTÏON

7 .7 Date : 7994

L .2 Source de l-' idêe : Initiative personneTTe

7 .3 Cottt tota] : 25 OOO FCFA

t Financement propre : 25 OOO FCFA

o I'inancement extêrieur : O FCFA

II. CARACTERïSTTQUES

2 .7 Toiture : banco

2 .2 Porte .' sjm ple

2 .3 Fenêtre.' Sirnpte / _o_/ GriTTagée / _o_/ CTaustra / _O-/

2 .4 Ouvertures d' aêration
Tuyaux PVC / _o_/ Gouttière / _o_/ Àutre / _47_/
(ou tô7e)

Ouvertures griTTagêes / _o_/

2 .5 Capacit,é de conservation : 3 OOo Kg

TTI . TfiODE D' EXPINITATÏON

3 . L ExpToitation de 7a capacitê de stockage : Tooeo

3 .2 Ges tion : individueTle

3.3 Objectif s du stockage .' semences et conmetcialisation

3 .4 Durêe de stocVage : 6 mois

3 .5 Types de traitements phytosanitaires .' Àucur?

3 .6 Pourcentage de pertes : 5OZ
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Case de conservation et dilïusion de le mercurisle des prix rnuraichcrr

Ànnexe 4

ETAT DESCRIHfiF SOT{|'AIHE DE LA CASE NO26

Zone ; IV' Dêbougou

ViITage : lû'Dêbougou Centre

Propriêtaire : GIEF Benkadi Otû

T. CONSTRUETION

7.7 Date : 7997

7 .2 Source de 7' idêe : URDOC

7 .3 Coût total- : 78O OOO FCFA

0 Financement propre : L00 OOO FCFA

0 Financement extêrieur : 80 0Oo FCFA
(uRDoc )

TT. CAFACTERÏSTÏQUES

2 .7 Toiture : banco

2.2 Porte : simple et griTTagée

2.3 Fenêtre: Simple /_O_/ GriTTagêe /-2-/ Claustra /-2-/
2 .4 Ouvertures d' aêration .'

Tuyaux PVC / 31_/ Gouttière / 
-o-/ 

Autre / 
-o-/(ou tô7e)

Ouvertures grilTagêes / _27_/

2 .5 Capacitê de conservation : 3 oo0 Kg

TTT. YTODE D' EXPIPTTATTON

3 . L ExpToitation de 7a capacitê de stockage : 75*

3.2 Gestion : coTTective (25 femmes)

3.3 Ohjectifs du stockage ; semenees et conmercial,isation

3 .4 Durêe de stockage : 4 mois

3 . S Types de traitements phytosanitaires : Aucun

3 .6 Pourcentage de Pertes : 8t
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Cu.rc dc conscrvation et diffusion de lr urcrcuride dcs prir ururuiclrcrr

Annexe 4
ETAT DESCRIF{TIF SOT{IIAIRE DE LA CA,SE NO27

Zone .' ÀI'Dêbougou

ViTTage .' IV'Dêbougou Centre

Propriêtaire : I'Iama SÀwOGO

T. CONSTRUCTÏON

7.7 Date : L993

7.2 Source de l'idêe : Initiative personneTTe

7.3 Coût total : 25 OOO FCFA

o Financement propre : 25 OOO FCFA

t Financement extêrieur : o FCFA

TT. CAR;ACTERTSTTQUES

2 .7 Toiture : banco

2.2 Porte : simPIe

2 .3 Fenêtre: Si mpTe / _O_/ GrilTagêe / _O-/ C-l.austra / -O-/
2 .4 Ouvertures d' aêration .'

Tuyaux PVc / _o_/ Gouttière / -o-/ 
Autre / -27-/(ou tô7e)

ouvertures griTlagêes / _o_/

2 .5 Capacitê de conservation : 7 ooo Kg

IIT. YIODE D' EXPT,OITATION

3.L ExpToitation de 7a capacitê de stockage : 75Z

3.2 Gestion : individuelle

3 .3 Objectif s du stockage : sernences et conmercialisation

3 .4 Durée de stockage : 6 mois

3 .5 Types de traitements phytosanitaires : Poudre verte et
rouge, Zkg, 2 fois

3 .6 Pourcentage de pertes : SOe"
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crrsc dc co[scrvutiolt ct diffusion rtc l8 utcrcurislc dsr prix ttrurniclrcrr

ETATDES1RIpIIIFS2UuI,ITREDELACASEN"zS

Zone : IÛ' Dêbougou

ViITage :N' D77

Propriêtaire : Fenmes du viTTage

COIVSTRUCTTON

1-.L Date : 1-997

7 .2 Source de 7' idêe : APROFA

L.3 Coût total : 288 425 FCFA

o F inancement ProPre : 1-5 OOO FCFA

I Financement extêrieur : 273 425 FCFA

(APR?FA)

TT. CAR;ACTERISTTQUES

2 .7 Toiture : banco

2 .2 Porte .' sim PIe et grilTagêe

2 .3 Fenêtre: Simple /G2-/ GriTTagêe / -2-/
2 .4 Ouvertures d' aêration :

Tuyaux Pvc / -26-/ 
Gouttière / 

-o-/(ou tÔle )

Ouvertures grillagêes / -26-/
2 .5 Capacitê de conservation : 4 ooo Kg

Annexe 4

Cl. aus tra / 
-O -/

Autre / 
-o-/

TTT. YIODE
3.L

3.2

3.3

3.4

3.5

3.6

D] EXPTPITATTON
E;;i;ftâti"" de Ia capacitê de stockage : 254

Gestion : colTective (toutes Les temmes du vilTagel

Objectifs du stockage ; semences

Durêe de stockage : 6 mois

Typesdettaitementsphyt'osanitaires:Aucun
Pourcentage de Pertes : 7Z

G = grilTagêe
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Csse de couscrryation et dillusion de la urcrcuriale des prix ururuiclrcrs

ETAT DESCRTYTTF SOTfiT{ATRE DE LA CA.SE NO29

Zone .' À[' Débougou

ViL7age.'ÀIétra

Propriêtaire : Rokia BÀRRY

I. CONSTRUCTION

7 .7 Date : 7996

7 .2 Source de l, , idêe : Initiative 5>ersonneTTe

J-.3 Coût total : 3O OOO FCFA

I Financement ptoPre : 3O OOO FCFA

o Financement extêrieur : 0 FCFA

Annexe 4

rI . CAPJiCTERISTÏQUES

2 . J- Toiture : banco

2.2 Porte : sans battant

2.3 Fenêtre: SimpJ.e /-O-/ GriTlagêe /-o-/ Claustra /-O-/

2 .4 Ouvertures d' aération
Tuyaux PVC / -o -/ 

Gout,t ière / 
-O -/ 

Autre / -o -/(ou tô7e)

ouvertures grillagêes / _o-/

2.5 Capacitê de conservation : 7 200 Kg

TTT. TûODE D' EXPTNTTATÏON

3 .7 ExpToitation de 7a capacité de stocYage : 5O*

3.2 Gestion : individueTTe

3 .3 Objectif s du stochage .' semences et conmereialisation

3 .4 Durée de stockage : 4 mois

3 .S Types de traitements phytosanitaires : çtoudre DDT' Skg
7 fois

3 .6 Pourcentage de Pertes : 6o3
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Case dc consctvation et dilÎusion de lu mercuriule dcs prix r[araiclrcrs

Annexe 4

ETAT DESCRTIryTTF SOTIIIATRE DE LA CASE ÀI"3O

Zone : Iù' Dêbougou

viTlage: ÀIara

Propriêtaire : I{ama SAWAN@

T. CONSTRUCTÏON

L .7 Date : 7984

7.2 source de 7'idée : Init.iative personnelTe

1,.3 Coût total : 25 OOO FCFA

I Financement Propre : 25 OOO FCFA

o Financement extêrieur : O FCFA

TT. CARACTERTSTTQUES

2 .1- Toitute : banco

2.2 Porte : simple
o _/ C-l aus tra / 

-o -/

Autre / _2_/

2 .3 Fenêtre.' Simple / -O-/ 
GrilTagée / -

2 .4 Ouvertures d' aêtation :
Tuyaux Pvc / -o-/ 

Gouttière / -O-/(ou tô7e)

ouvertures griTTagêes / -o-/
2 .5 Capacitê de conservation " 3 OoO Kg

TIT . YIODE DJ EXPINTTATTON

3 .1 ExpToitation de 7a capacité de stockage : 754

3.2 Gestion : individueTTe

3.3 Objectifs du stockage : semences et c'onmercial.isation

3 .4 Durêe de stoc\age : 4 mois

3.5 Types de traitements phytosanitaites : SijoLan, 3 k9,
4 fois

3 .6 Pourcentage de Pertes : 362
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Case de conscnûtion et diffusiou dc la urercuriale dr:s prix ururuiclrcrs

Annexe
Tableau

Ecoute des mercuriales dans Ia ?,one de Niono

F = Femme r'

37

No Vi I Iages Toutes Ies semaines Souvent Jamais

H F T H F T H F T

l_ Km3 6 L 2 3 4 3 7 o o o

2 Fouabougou 4 5 9 1 0 1 o 0 o

3 K. Pèquena 1 2 3 4 3 7 o o o

4 Km3 9 2 3 5 3 2 5 o o o

5 Kml7 4 t 5 1 3 4 o L 1

6 Km23 4 2 6 1 3 4 o o 0

7 Kmz O 3 1 4 I 4 5 o I 1

I Km3 0 4 5 9 o o o 1 o 1

9 Kdougou-c. 3 3 6 2 1 3 o 1 l_

10 Kouié 2 0 2 1 1 2 2 4 6

tl_ Kouyan c. 2 1 3 3 3 6 o 1 1

L2 l.lourdian-c. 3 2 5 2 2 4 o 1 1

t3 K. N'Golobala 2 L 3 3 4 7 o o 0

T4 Mor ibouqou 3 3 6 2 2 4 0 0 0

15 Moussa-wéré 5 4 9 0 I 1 o o o

1,6 N'GaIIamadian 4 4 I o 1 1 o 1 1

L7 Nanso N3 5 3 I 0 o 0 1 I 2

1.8 N4 0 o o 4 3 7 t 2 3

19 N5 0 0 0 4 3 7 1 2 3

20 N6-bis 4 2 6 1 2 3 o 1 1

21 N6 4 2 6 1 2 3 0 1 1

22 N7 2 4 6 3 1 4 0 0 0

23 N8 1 3 4 3 2 5 1 o 1

24 N10 2 2 4 3 2 5 0 L 1

25 N9 2 0 2 3 4
,7 0 t 1

26 Km2 6 4 3 7 2 1 3 0 0 0

27 Niono C. 1 1 2 2 4 6 2 0 2

TOTAL 72 59 r31 54 57 111, 9 19 28

H = Homme I T : Total
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Case de conservatiou et diffusion de la mcrcuriale des prix rnaraicberr

Ecoute des mercuriales dans la Zone de l{olodo

H:Homme; F=Femmel

Annexe
Tableau

5
2

No ViIIages Tout,es Ies semaines Souvent Jamaie

H F T H F T H F T

1 Bouqouni M16 4 4 8 I I 2 o o 0

2 Cocodv MB 2 3 5 2 2 4 L o 1

3 D iaki-wéré 1 2 3 4 3 7 o o o

4 Hamdal Iave 5 2 7 o L t o 2 2

5 Kangaba l'13 4 L 5 t 4 5 0 o o

6 Kérouané M5 4 1 5 L 4 5 o o o

7 Kiban 3 o 3 2 5 7 0 0 0

8 t42 5 4 9 0 1 1 0 0 o

9 Manialé 0 L L 3 2 5 2 2 4

10 Molodo I 2 1 3 2 2 4 I 2 3

11 Molodo II 2 1 3 3 2 5 0 2 2

L2 Niamina 2 3 5 3 2 5 o o o

13 Siby 2 2 4 3 2 5 0 1 1

L4 Touba 3 L 4 2 3 5 o 1 1

15 Faba-coura 2 3 5 3 1 4 o L 1

16 Médine UPs 3 2 5 2 3 5 o 0 0

T7 Missira 7D 3 4 7 2 1 3 o o 0

1,8 Tt iembouoou 4 2 6 o 3 3 1 o 1

19 Socourani 0 o 0 2 1 3 3 4 7

20 Bekaye-wéré 3 3 6 L 2 3 1 0 I

2I 7G 4 4 I 0 2 3 1 0 I
22 Molodo C. 1 3 4 4 2 6 0 o o

TOTAL 59 47 105 40 49 89 Lo L5 25
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T - Total
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Ce.re de conserastion et dilTusion de la rncrc,uridc dcs prir ruuraicbers

Annexe
Tableau

Ecoute des mercuriales dans Ia Zone de NrDébougou

F = Femme I

39

5
3

No ViIIages Tout,es Ies semaines Souvent Jamais

H F T H F T H F T

1 B2 4 3 7 t. 2 3

2 B8 5 5 10

3 810 3 3 5 2 2 4

4 Bolibana 86 5 3 I 2 2

5 Bo'i-Boi, NDB 5 3 I 1 1 1 t

6 BE4-I 3 2 5 2 2 4 t 1

7 Darsalam 5 2 7 3 3

I Fassoun 2 1 3 3 2 5 2 2

9 Hérémakono 1 1 2 3 4 7 1 1

10 Kanassako 5 4 9 1 1

11 B3 1 1 5 3 I 1 1

L2 BE4-I I 3 2 5 2 2 4 I 1

13 B1 4 1 5 I 3 4 1 1

14 N 'D11 4 2 6 1 3 4

15 N'DL4 3 4 7 2 1 3

16 N'D16 L 2 3 3 3 6 t L

I7 Rinqandé 2 2 4 3 2 5 L L

18 SanqaréIa ND2 2 L 3 2 2 4 1 2 3

19 Sienqo 4 4 I L 1 2

20 B7 2 L 3 L 4 5 2 2

21, Sarango 84 5 3 I 2 2

22 N'D5 2 1 3 2 2 4 1 2 3

23 Nara 3 3 6 2 2 2 2

24 B5 5 o 5 5 5

25 Siquivoucé 5 o 5 5 5

26 N'Débougou C. 4 2 6 1 3 4

TOTAL 74 48 122 44 56 110 t2 L6 28

H = Homme r' T = Total
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Ca$c de conservelion ct difïusioo de le uercuride der prix uaraicberr

Annexe
Tableau

Utilisation des mercuriales dans la Zone de Niono

6
t_

F : Femme I

40

No ViIIages Période de conmercialisation Fixer les pri-x

Oui Non Oui Non

H F' T H F T H F T H F T

1 Km3 6 5 5 10 5 5 10

2 Fouabougou 5 5 10 5 5 10

3 K. Pèguena 4 2 6 L 3 4 3 4 7 2 1 3

4 Km3 9 5 5 LO 5 5 10

5 Km17 5 4 9 3 3 6 2 1 3

6 Km2 3 5 4 9 1 1 5 4 9 L L

7 Km2 O 4 5 9 4 3 7 2 2

I Km3O 4 5 9 4 5 9

9 Kdougou-c. 5 4 9 5 4 9

10 Kou ié 3 2 5 3 1 4

11 Kouvan c. 5 4 9 5 4 9

L2 Mourdian-c. 5 3 8 I 1 5 4 9

13 K. N ' Golobala 2 3 5 3 2 5 2 3 5 3 2 5

t_4 Moribouqou 4 4 I 1 L 2 3 5 I 2 2

15 l.loussa-wéré 5 5 to 5 4 9

16 N'Gallamadian 5 4 9 5 4 9

L7 Nango N3 5 3 I 5 3 I

18 N4 4 3 7 4 3 ?

19 N5 3 3 6 1 1 4 3 7

20 N6-bis 5 4 9 5 4 9

2L N6 5 4 9 5 4 9

22 N? 3 3 6 2 2 5 4 9 L L

23 N8 3 5 I 1 1 4 4 I I 1

24 Nto 5 3 I I 1 3 2 5 2 2 4

25 N9 5 2 7 2 2 4 3 7 1 1 2

26 Km2 6 5 5 10 5 5 10

27 Niono C. 3 4 7 1 L 3 2 5 3 3

TOTAL 115 103 2t8 11 13 24 114 101 2rs L2 15 27

H : Homme I T : Total
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Case de congcrtction et difÏusion de ls mcrcuride dcs prir rrtnraichers

Utilisation des mercuriales dans la Zone de l{o}odo

Annexe
Tableau

6
2

NO ViIIages Période de commercialisation Fixer les prix

Oui Non Oui Non

H F T H F T H F T H F T

L Bougouni M15 5 5 10 5 5 10

2 Cocody M8 3 4 7 1 I 2 3 4 7 I 1 2

3 Diaki-wéré 1 5 6 4 4 4 5 9 1 I

4 Hamdallaye 5 3 I 5 3 I

5 Kangaba M3 5 4 I L t 4 4 8 1 1 2

6 Kérouané I'{5 5 4 9 1 1 2 5 7 3 3

7 Kiban 5 5 10 4 3 7 L 2 3

I r42 5 5 1.0 5 5 10

9 ManiaIé 3 3 6 3 3 6

Lo Molodo I 4 2 6 1 1 5 1 6 1 1

11. l{olodo I I 5 3 I 5 3 I

t2 Niamina 5 5 10 5 5 10

13 siby 4 3 7 1 L 2 4 1 5 1 2 3

L4 Touba 3 2 5 2 2 4 4 3 7 1 I 2

15 Faba-coura 5 4 9 5 3 I L 1

I
I

16 Médine UPs 5 4 I 1 5 5 10

L7 Missira 7D 5 5 L0 5 5 10

18 Tt iembougou 4 4 I 1 1 4 5 9

19 Socourani 2 1 3 2 1 3

20 Bekaye-wéré 4 5 9 4 5 9

2t ?G 3 4 7 I 1 2 4 5 9

22 Molodo C. 5 4 9 1 1 5 4 9 1 L

TOTAL 90 85 1.7 5 9 1.1 20 90 85 175 9 11. 20

I
I
I
t

F : FemmeH : Homme
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T _ Total



case de conseraatioo et diffusion de la uerturiale des prix uraraicbers

Annexe
TableauUtilisation des mercuriales dans la Zone de NrDébougou

6
3
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No Villages Période de commerciallsation Fixer les prix
Oui Non Oui Non

H F T H F T H F T H F T

1 B2 5 4 9 l_ 1 5 5 10

2 B8 5 5 10 5 5 10
3 810 5 5 10 5 5 10
4 Bolibana 86 5 5 10 5 4 1 l_

5 Boi-Boi NDB 5 4 9 5 4 9

6 BE4-I 4 5 9 1 1 5 5 10

7 Darsalam 3 5 I 2 2 5 5 10

I Fassoun 5 3 I 5 3 I
9 Hérémakono 3 5 I 1 t 2 2 4 2 3 5

10 Kanassako 4 5 9 4 5 9

L1 B3 4 4 I 1 1 4 4 I I 1

L2 BE4-I I 5 3 I I L 5 4 9

13 B1 5 4 9 5 4 9

1,4 N'D11 4 3 7 1 2 3 5 5 10

L5 N'DL4 5 4 9 1 1 5 5 10

15 N'D16 4 5 9 4 5 9

L7 Ringandé 4 4 I 1 1 3 2 5 2 2 4

18 SanqaréIa ND2 4 3 7 4 3 7

19 Siengo 4 4 I 4 4 I
20 B7 3 5 I 3 5 I
2T Sarango 84 4 2 6 1 L 2 2 3 5 3 3

22 N'D5 4 3 7 4 3 7

23 Nara 3 5 I 3 5 I
24 B5 5 5 10 4 5 9 1 1

25 Siquivoucé 5 5 10 5 5 10

26 N'Débouqou C. 4 2 6 4 2 6

TOTAL 110 108 2L8 I 6 14 r10 108 2r8 I 6 L4

H : Homme F : Femme
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T : Total
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Case de couscrvation et diffusioo de lo urercuricle dec prix uraraiclrerr

Annexe
Tableau

Forme de diffusion actuelle : zone de Niono

7
1

H : Homme; F : Femmel
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No ViIIages Bonne Moyenne Passable
H F T H F T H F T

1 Km3 6 5 4 9 L 1

2 F ouabougou 4 4 I I I 2
3 K. Pèguena 5 5 10

4 Km3 9 5 5 10

5 Kml.7 5 4 9

6 Km2 3 5 5 10

7 Kmz 0 4 5 9

I Km3 0 3 5 I L 1

9 Kdougou-c. 5 4 I
10 Kouié 2 1 3 1 1

11. Kouyan-c. 5 4 9

1,2 l.lourdian-coura 5 4 9

13 K. N'Golobala 5 5 10

14 Moribougou 4 5 9 1 I
15 Mou s sa-wéré 5 4 9

1.6 N'GaI Iamadian 5 4 9

L7 Nango N3 5 3 I
18 N4 3 2 5 1 L 2

19 N5 2 2 4 2 1 3

20 N6-bis 5 4 9

2T N6 5 4 9

22 N7 4 5 I L 1

23 N8 3 4 7 1 1 1 1

24 N10 5 4 9

25 N9 5 4 9

26 Kmz 6 5 5 10

27 Niono C. 3 3 6 2 2

TOTAL 1L7 109 226 4 2 6 5 5 10

T = Total
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Cuge de couscrvution d diffusion de lg rucrcurisle dt:s prix urnraicbcrr

Forme de diffusion actuelle : Zone de Molodo

F : Femme

Annexe
Tableau

7
2
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No ViIIages Bonne Moyenne Passable

H F T H F T H F T

1 Bouqouni 1,1L6 5 5 Lo

2 Cocody MB 3 3 6 2 2 L L

3 Diaki-wéré 5 5 10

4 Hamdallave 5 3 I
5 Kangaba M3 5 5 10

6 Kérouané M5 4 4 I 1 1 2

7 Kiban 5 5 1.0

8 r42 4 4 I 1 1 t 1

9 Manialé 2 2 4 1 1 2

10 Molodo I 4 3 7

11 Molodo II 5 3 I
t2 Niamina 5 5 10

13 Siby 2 3 5 3 1 4

14 Touba 4 5 9

1.5 Faba-coura 5 4 9

16 l.tédine UPs 5 5 10

L7 Missira 7D 5 5 10

18 Tient iembougou 5 5 LO

19 Socourani 2 2 L I
20 Bekave-wéré 4 5 9

2L 7G 4 4 8 I 1

22 Molodo C. 3 5 I 2 2

TOTAL 90 88 178 6 6 L2 3 2 5

H : Homme T : Total
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Case de conscryatiou ct diffusion dc la urcrcuriulc dcs prix ururuichcrr

Annexe 7
Tableau 3

Forne de diffusion actuelle : Zone de NrDébougou

F : Femme

No ViIIages Bonne l.toyenne Passable

H F T H F T H F T

1 B2 5 5 10

2 B8 4 5 9 1 1

3 810 5 5 t0

4 Bolibana 86 5 4 9 1 1

5 Boï-BoÏ NDB 5 4 9

6 BE4-I 5 5 10

7 Darsalam 5 5 10

I Fassoun 5 3 8

9 Hérémakono 3 4 7 1 L 1 1

10 Kanassako 4 5 9

L1 B3 3 3 6 1 1 2 1 L

T2 BE4-I I 5 4 9

13 Bl. 5 4 9

14 N'D11 5 5 t0

15 N'D14 5 5 10

16 N'D16 4 5 9

t7 Rinqandé 5 4 9

18 SanqaréIa ND2 4 3 7

19 Sienqo 4 4 I

20 B7 3 5 I

2L Sarango 84 4 4 I
22 N'D5 4 3 7

23 Nara 3 q I

24 B5 4 5 9 1 I

25 Siquivoucé 5 5 10

26 N'Débousou C. 4 z 6

TOTAL 1.13 111 224 1 2 3 4 I 5

H : Homme
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T = Total


